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参加激情派对享苏
宁奥运特惠

如何随时随地看奥运？用大尺寸彩
电，想买大屏智能手机、平板电脑能满足
这一要求，从即日起，凡是参加苏宁激情
派对，奥运期间到苏宁购彩电、手机、数
码、电脑享惊爆特惠。 记者 樊无敌

刷卡享“三零”随心所购

苏宁应郑州消费者之需求，与建设银
行进行深度合作，推出了“0利息、0首付、0
手续费”的三零分期活动。即日起，消费者
持建设银行信用卡购买单件商品单笔1500
元以上，即可享受6期“0利息、0首付、0手
续费”的三零分期活动。

同时，在本周六、周日苏宁将在郑汴
路店开设海尔全系团购专场。其中，186
升海尔两门冰箱一款仅售 1399元，206升
海尔三门冰箱一款仅售1799元，5公斤全
自动洗衣机一款仅售899元，539升海尔对
开门冰箱一款仅售3999元。而且，活动期
间，单件满2000元即送电水壶或锅具两件
套或电风扇一台。

三重补贴享不停

奥运期间，消费者到苏宁购彩电、冰
箱等产品单件满 980元即送电磁炉一台，
累计满2980元即送时尚冰箱一台，累计满
6980元即送26英寸液晶电视一台。

在严格按照国家补贴要求下，苏宁还
加快了国家节能补贴的派发，并联合厂家
对部分补贴产品采取大力度补贴。比如，
消费者来购买节能产品即可畅享三重补
贴，国家节能补贴+以旧换新补贴+苏宁电
费补贴三重补贴最高可达1500元。其中，
消费者购彩电、空调可享节能补贴 180~
400元，购冰洗产品可享70~400元节能补
贴，购热水器可享100~600元节能补贴。

从2011年春天到现在，尼彩在全国开
出了4000多家专卖店。那么，究竟是什么
原因能使尼彩快速扩张的呢？赵伟说：

“原因有很多，但关键的是其极快的资金
周转率，目前尼彩存货周转在20天左右。”

一位从事了十几年手机流通行业的
企业高管指出，存货周转在20多天，整个
业内也非常罕见。目前，苹果存货周转在
18天，三星是35天。存货周转达到20多天
意味着，尼彩可占用上游零部件供应商的
货款60天，而经销商打给尼彩的预付款是
现款，导致其资金流很旺盛，这是尼彩得以

疯狂开店的原因所在。“将来，尼彩最值钱
的是这几千家店铺。”赵伟指出，让他做出
这种判断的原因是智能手机时代的到来。

“在智能手机时代，许多用户需要店家帮
忙解决手机软件问题，需要刷机、装软件、拷
音乐、拷电影，实体店的作用日益突出。”赵伟
表示，小米依靠互联网销售模式，缺乏实体店
对用户的后期支持，而尼彩希望做“开门生
意”，用各种服务将用户吸引到店里来。

目前，尼彩正将所有店铺改造成以服
务为主的店铺。在全国大量招聘技校毕
业学生，由他们负责手机的售后及服务。

尼彩将在智能手机领域创奇迹
——访尼彩科技河南分公司总经理赵伟

继今年6月16日，尼彩
与驻马店联通公司启动全
面战略合作之后，7 月 14
日，在洛阳，尼彩科技和洛
阳移动公司正式签署合作
协议。尼彩科技河南分公
司总经理赵伟说：“未来尼
彩将加速扩张，下半年投入
3700 万元用于全省的宣传
推广，再次在河南掀起尼彩
风暴。”

记者 樊无敌 文/图

“蚂蚁雄兵”是尼彩工厂店的内部宣
传口号，对于“为什么出现这样的口号”的
疑问，赵伟解释：尼彩正在通过“千城万
店，蚂蚁雄兵，始终坚持性价比第一”的战
略，“筑巢引凤”吸引运营商，然后与联通、
移动洽谈合作之事。这样一来，运营商可
以借力尼彩工厂店的渠道，充分下沉到社
区、乡镇甚至农村，将网点设到消费者身
边；尼彩工厂店可借此带给消费者更全面
的网络服务和更大实惠；消费者在尼彩工
厂店则可方便地购机、买号、充值、办理数
据业务，享受一条龙服务。

“我们与同行最大的区别，在于每一家
店基本是80平方米至100平方米的小店。
尼彩未来战略规划的重要一条，就是迅速

扩张工厂店，2012年开店总数要达到5000
家，2013年开店总数要达到10000家，而在
河南争取开到 1000家店。”对于这种爆炸
式发展，赵伟说，尼彩这架飞机才上升到
2000米高空，还要努力地向上飞。比如，
要打造一个电子商务平台，与实体店相结
合，让消费者在网上下单，在实体店提货并
享受良好的售后服务；建立透明式工厂，让
消费者直观看到手机出产的全过程。

自进入河南以来，尼彩一路高歌猛进，
连锁店面目前已超过400家。谈及将来的
发展，赵伟说：“尼彩愿做一支强大的蚂蚁雄
兵，不仅为消费者送去物美价廉的手机，也
为合作伙伴开辟通畅的产品销售渠道，用5
年时间，把尼彩这架飞机开到万米高空。”赵伟

尼彩不仅为消费者送去物美价廉的手机，也要为合作伙伴开辟通畅的产品销售渠道。
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