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湖南幼女被逼卖淫续

官方受理唐慧对劳教案复议
记者 8 日从湖南省劳动教养管理委员

会办公室获悉，唐慧对劳动教养案的复议已
于当日受理。

相关负责人表示，湖南省劳动教养管理
委员会将依法进行审查，并作出复议决定。

>>>回顾

女儿被多人强奸、强迫卖淫，涉案 7 人
中 2 人被判死刑，母亲唐慧四处上访喊冤，
要求余者死刑，后被送去劳教一年半。针对
此事，湖南永州市公安局在该局官网发情况
说明，称唐慧严重扰乱社会秩序。

永州市公安局称，唐慧之女张某某被周某
某、秦某等7人强奸、强迫卖淫一案，经今年6
月5日湖南省高级人民法院终审，判处2名被
告人死刑、4名被告人无期徒刑、1名被告人有
期徒刑15年。永州市公安局称，唐慧为了达
到“判处7名被告人死刑”的目的，分别于2011
年3月至今年7月，先后7次在永州市中级人民
法院、湖南省高级人民法院、湖南省党代会代
表住地、湖南省人大常委会机关大门口、长沙
市雅礼中学、长沙市南门口和湖南省公安厅大
门口，大吵大闹、堵门拦车。 本报综合

近日引发微博高度关注的“凤凰县沱江工
商所集体‘吃喜酒’停止办公一天”事件已迅速
得到处理：湖南省凤凰县工商行政管理局已对
沱江工商所所长黄某、副所长申某作出停职检
查的处理决定。

8月6日，微博账号“老船大师傅”晒出一张
“最实在通知”的图片并“求辟谣”，内容是 7月
27日发布、落款为凤凰县工商行政管理局沱江
工商所并加盖公章的一则通知：“因我所干部职
工家中办喜酒，全体干部前往做客，请办事的人
员星期一再来办理相关业务。”

该消息被媒体关注后，引发网友热议和调

侃。8月7日，媒体致电沱江工商所工作人员证
实消息真实性，但工作人员称原文中的“吃喜
酒”指的是丧事（当地方言），当日全所职工停止
办公去悼念一个同事的母亲，并称周五下午不
办业务是许多政府机关的惯例。

凤凰县工商局通过调取工商户申办营业执
照的申请书、工商户县农行缴纳的注册登记费
用票据、调取工作监控录像等方式，同样证实了
上述传言的真实性。据查，7月27日上午，沱江
工商所正常办公，共办理 3户工商营业执照的
注册登记。当天下午 3时 20分，该所全体干部
到同事家中做客，集体离开。

8 月 7 日晚，凤凰县工商行政管理局召开
党组会议，作出对沱江工商所所长黄某、副所
长申某停职检查的处理决定。据报道，该局负
责人表示，真诚欢迎社会各界对凤凰工商行政
管理工作的支持，他们将对该事件的发生进行
认真反思，进一步加强干部队伍管理，杜绝类
似事件再次发生。

8月7日，凤凰县副县长刘红玉在接受记者
采访时表示，这样的事情对于政府部门是肯定
不被允许的，如果有特殊的情况，可以留一些人
值班，但不能影响老百姓在正常工作时间内前
来办理业务。 本报综合

海军军事学术研究所研究员李杰，昨天
做客人民网“科学传播沙龙”活动时透露，中
国第一艘航母将于今年服役。

李杰介绍，7月 30日刚刚结束第九次海
试的中国航母，目前舰上设施已基本完备，
服役时间将在今年年内。

对于这艘航母的名字，李杰透露“叫人

名的可能性不太大”，如果叫直辖市的名字
也会有些问题。他估计很有可能以省的名
字命名。

航母服役后，将会驻扎何处？执行哪些
任务？是否会用于解决南海争端？李杰表
示，航母基地的选择主要看条件，因其机动
性、续航力较强，条件满足的话多选几个基

地比较好。
“解决争端有多种措施，不完全靠打”，他

介绍，这艘航母实际上是一艘试验训练舰，服
役后，一开始会在比较近的海域执行海上军
事任务，履行包括维护国家主权在内的职责，
将来随国力增强，为维护国家海洋权益，会走
向越来越远的海域。 据《京华时报》
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进入8月，电商大战硝烟再起，并向线下全面蔓延。8月8日，苏宁易购半年攻略启动暨三周年营销策略媒体发布会在北京举行，
来自全国40多个城市的数百家媒体通过视频连线的方式，见证了这一盛会。据了解，苏宁易购下半年计划通过品类扩张、持续保持价
格优势和服务升级的方式持续保持70%以上的季度环比增长，确保200亿年度目标。

下半年品类大扩军
持续保持价格优势

2009年，苏宁易购试运营，谁也不会想
到苏宁电器看似漫不经心的一笔，成就了今
天电商行业的翘楚。据易观国际2012年第
二季度电商核心数据，苏宁易购以75%的季
度环比增速，遥遥领先于电商行业及其他同
行，成为电商行业增长最快的闪电，让行业
惊叹。

不过外界很多人还是对苏宁易购能否
完成全年 200 亿的目标抱以怀疑态度。苏
宁易购执行副总裁李斌表示，上半年一季度
苏宁易购主要进行组织调整工作，并未发
力，但二季度开始发力只是使用最简单的价
格战手段，就取得了 3 倍于行业的增长速
度，下半年随着团队的磨合成熟，品类的不
断丰富，营销能力精准化的提高、服务改善
措施的持续到位，将使苏宁易购的后劲越来
越得以凸显，只要下半年保持70%以上的环
比增速，苏宁易购完成全年200亿目标不是
问题。

依托规模采购优势和成本集约优势，苏
宁易购在最开始就对部分同行形成了价格
优势，这种价格优势下半年也将一直持续下
去形成常态化。苏宁易购上半年制定的
E18 策略为下半年的持续促销做了很好的
铺垫，获得了网友的高度认同，E18 结合下
半年网购消费热点，可以说苏宁易购下半年
将呈现周周优惠、月月低价的局面。

虽然目前网购消费者对价格敏感程度最
高，但消费体验和服务保障正成为更多消费者
选择电商平台的理由。在下半年的发展攻略
中，苏宁易购除了延续二季度在商品价格上给
予消费者最大幅度的优惠外，在服务环节上，也
尽最大的努力为消费者创造满意。为此从8月
15日开始，苏宁易购将启动三大服务保障项
目，从送货准时性、退款及时性和退换货效率三
个方面进行承诺，以确保消费者的切身利益。

最高 10% 的延迟送货赔付成为本次服
务保障项目的亮点。只要消费者在苏宁易购
购物，以订单系统确认时间为基准，如非不可
抗因素或用户主观因素造成送货延迟，超出
约定时间 3 天即按照购买商品金额 5%予以

赔偿。超期 7 天再赔付 5%，最高赔付 10%，
超过 7 天即使消费者退货，依然享受 10%的
延迟送货赔付。

退款、退货延迟一直为行业所诟病，这次
苏宁易购也针对性地提出了赔付标准——以
消费者退货申请流程确认时间为基准，在国
家金融机构规定的退款时间内如付款金额没
有退还账户，每超出一天即按国家现行存款
利率十倍标准赔付滞纳金；而只要消费者所
购商品符合国家规定退换货条件，完成商品
检测鉴定之后，市区内苏宁易购承诺24小时
内上门取件。如非不可抗因素或客户主观因
素三天内未予退货处理的，一次性给予所购
商品金额的5%予以赔付。

如果上述的低价、品类和服务攻略还是
聚焦在苏宁易购本身的话，苏宁下半年启动
的地区攻略则成为线上线下协同模式落地的
具体表现，对整个中国零售模式的变革进程
都将产生巨大影响。

苏宁易购的此次发布会就率先启动了
北京攻略，也被行业解读为对线上线下同
行的总攻。苏宁电器华北大区执行副总裁
侯恩龙明确表示，地区攻略核心一环是线
上线下同价策略的实施，从 8 月中旬开始，
苏宁电器线下门店将率先启动 3C 产品的

线上线下同价促销，所有价格将以在线上
线下同时具有竞争力为准，消费者购物时
也可以进行网络比价，有低于门店实售价
格的商品将立即调价。

孙为民表示，北京攻略作为全国试点，
目标是在年内达成北京线上线下总规模第
一，北京苏宁易购从现在到 2013 年底实现
百亿销售规模，成为电商区域份额第一。
同时试点北京攻略也将形成系统的线上线
下协同经营模式，后期将向上海、广州、深
圳等地区复制。

10亿让利
818三周年店庆打响

攻略第一波
针对即将开始的三周年，李斌称，

将举行盛大的反馈活动，其中，“10亿红
包天天发”大型普惠活动将贯穿整个店
庆月。点开苏宁易购官网就可以看见，
在8月1日至8月14日，8月21日至8月
31日两个时段进行，注册会员通过大转
盘抽奖，即可领取金牌券（100元）、银牌
券（50 元）、铜牌券（5 元），中奖几率
100%。根据目前的统计数据显示，活
动上线 7天以来，日均新增注册会员达
50万人，订单环比增长100%。

李斌表示，除了免费红包的大规模
发放外，苏宁易购还组织了10亿的特价
货源，每天开设“庆生爆款天天抢”的抢
购专场，海尔、三星、索尼、格兰仕、飞利
浦、茅台、明基、东芝、天王表、唐狮、潘
婷等数百个品牌全线参与，特价平均降
幅达 30%。在 8月 15~20日的店庆月高
潮期，苏宁易购还将启动超级 0元购活
动。这次三周年的超级0元购活动时间
之长（六天）、参与商品之广（1万款），均
是苏宁易购历次之最。活动期间，网友
只要通过手机认证为苏宁易购网站会
员，就可以参加“买多少即返多少全场
通用券”的活动。 樊无敌/文

苏宁易购服务升级 启动三大服务保障项目
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