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B21
第一家居

面对装修业主可能存在的担忧，龙发装
饰全国首家推出“0顾虑家装革命”，郑州公司
8月6日召开新闻发布会，正式向行业弊端宣
战。业内人士评价说，该模式的推出，是家装
公司与消费者之间的一次天平倾斜，也意味
着作为领航者的龙发装饰将再次开启装修行
业新时代。

“作为行业领军企业，我们发现了某些不
良现象和势头，并且马上行动起来做出改变，
这是龙发的责任。我们希望这场一心站在消
费者立场上的家装革命能够取得成功，为消
费者带来实实在在的帮助，也希望龙发能够
发挥积极作用，推动我们的装饰行业健康发
展。”北京龙发装饰集团董事长王显如是说。

“经过长期研究、客户调查，针对家装市
场出现的种种乱象，龙发装饰进行了详细的
市场分析。最终，我们推出‘六大保障0顾虑
’，希望真正为装修业主报‘价’护航。”北京
龙发装饰集团郑州公司总经理张四海表示。

据张四海介绍，这六种主要保障分别是
恶意增项0顾虑、强制消费0顾虑、工队选择0
顾虑、工程质量 0顾虑、装修污染 0顾虑以及
主材选购0顾虑。

“恶意增项 0 顾虑，水电包干价，多退少
不补”。隐蔽工程、水电依然是市场“最黑暗”
的部分，龙发装饰对此项目进行全面改革：水
电包干价，多退少不补，杜绝最大漏项，并且
采用运营经理初审+工程部复审的双重预算
审核机制，给消费者双重保障，如果家装竣工
结算价与原工程预算误差5%以内，超出部分
龙发装饰买单。

很多有过装修经
历或者准备装修的人
谈到家装，都会对家装
市场各种乱象感到无
所适从，比如报价不透
明、恶意漏项、工程质
量缺陷、家装污染、家
居建材捆绑销售等。

至今已走过十五
年历程的北京龙发装
饰集团，作为中国家装
行业的标杆品牌，在业
内一直肩负着领跑者
的责任，创造了行业内
的无数个第一。面对
装修业主可能存在的
担忧，8月6日，龙发装
饰全国首家推出“0 顾
虑家装革命”，正式向
行业弊端宣战。

记者 慎重

细心的消费者会发现，龙发装饰将此模
式称为“革命”，而非改革。对于此种说法，张
四海坦言，改革面对的是一个行业存在某些
弊端或有毛病，改革有可能治愈。之所以称
之为革命而不是改革，则是要推翻所有的现
行模式。“0顾虑家装革命”目的是清除行业诟

病，梳理行业规范，提高行业标准，为家居业
可持续健康发展再造新纪元。

“作为装饰行业的引领者，龙发装饰一定
要做到家装的革新，将‘0顾虑家装革命’贯穿
于家庭装修全过程。”张四海说道。

业内人士也表示，“0 顾虑家装革命”是

龙发装饰郑州公司针对家装市场出现的种
种乱象分析而推出的一个全新的家装革命
举措，是对整个行业现存弊端强有力的“狙
击”。希望在龙发装饰的带领下，河南的家
装行业都纷纷行动起来，切实为业主做好服
务工作。

六大保障“0顾虑”

家装“革命”树标杆


