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一汽森雅X-TEAMS
英雄汇登陆郑州

自一汽森雅 2012 年全国乐驾会
宣布启动以来，围绕着一汽森雅两大
车系、X-TEAMS、超价值典范车型的
谈论就没有停止过，一股强劲的乐驾
旋风正以破竹之势在全国展开，这次
在郑州，一汽森雅乐驾会将带给客户
什么样的惊喜。

一汽吉林“X-TEAMS 英雄汇”郑
州站活动引爆了到店客户的参与激
情，现场极限炫酷的车手驾驶表演，
全面展示了一汽森雅车一汽品质+丰
田平台的高超性能。专业的试听讲
解 ，揭 开 了 一 汽 森 雅 全 新 概 念
X-TEAMS 的神秘面纱：以 X（提升无
极限）做引领，以T、E、A、M、S五大组
合为记忆核心的 X-TEAMS，真正让
关注经济型多功能车的广大客户，体
会了一汽森雅超价值典范的魅力所
在。 黄奎

8月18日上午，海马汽车“品挚十年·感恩一刻
福美来10年百城巡礼”在许昌开幕。许昌地区百位
福美来车主与到场嘉宾共同感受了福美来品牌独特
的车主文化与品牌文化。活动现场，海马汽车华中
区大区经理羊章茂为许昌地区行驶里程最长的福美
来车主、转介客户最多的福美来车主和购车时间最
久的车主分别颁发了“最长幸福路奖”、“最享福美来
奖”和“最久幸福车奖”。此外，海马汽车推出“夏馈
行动”超值优惠，令不少消费者当即下单订车，当日
共成交177笔订单。 刘立

对于上半年疲软的车市来说，“金九银十”传统旺季的到来，无疑成为
各个经销商的救命稻草。因此，在本周、金秋巨惠、媒体推荐等活动集中上
演，大有比拼之势。“金九银十”售车，经销商真急了……

即日起郑州豫丰宝骏4s店，推出“宝骏630
周年庆金秋钜惠”活动。活动期间，凡到店赏
车客户，随机获赠礼品一份；均可参加周年庆
典抽奖活动，周年庆典大奖等你来；特推 5.88
万元节能惠民版（限时限量）；购宝骏 2011 款
630手动挡，可获 10000元精品大礼包；购宝骏

630 dvvt 手动挡，可享 3000 元节能惠民补贴
和 3000 元精品大礼包；购宝骏 630 dvvt 自动
挡，享 1000 元交强险和 8000 元精品大礼包。
除此之外，老客户再购宝骏 630 可获赠 500 元
礼包，另额外获赠1次免费常规保养；老客户成
功转介绍购宝骏630可获500元礼包。 郭超飞

E
B “宝骏630周年庆金秋钜惠”5.88万元起

8月19日上午10时，河南宜华荣威将郑州主流
汽车媒体齐邀一堂，举行了一个媒体见面仪式。河
南宜华荣威展厅经理阐述了河南宜华荣威的企业文
化以及经营理念，让郑州媒体对这个陌生而又新兴
的汽车集团有了一个详细的了解。河南宜华荣威在
经过了近几个月的规划，将正式进驻河南车市。下
午2时，举行了总经理签售活动，客户均在签售活动
中享受到很大的优惠,除此之外在售后维修方面，宜
华荣威有着1500平方米售后维修车间，所有维修工
位都采用国际上最先进的技术与最优质的服务。

黄奎

8月 16日上午，北京现代朗动郑州媒体尊
崇推介会，在郑州黄河迎宾馆上演。即将上市
的朗动品牌，是一部最完美的全新中级动感驾
座。充分体现了“风动美学流体雕塑”的设计
理念，坚韧而不失柔美。据北京现代专职讲师
杨栋先生介绍，“流体雕塑”的精髓在于侧身和

腰线。朗动细长的头灯和尾灯一直延伸到车
侧，并与流畅的腰线相互交融，再配合有点
Coupe味道的车尾，显得相当进取、动感。据魏
聪介绍，朗动的设计理念融入了更多的时尚人
性化元素，都体现了现代朗动卓尔不凡的个
性。 屈彦飞

C 全新朗动举行郑州媒体推介会

8月20日~21日，河南百达4S店举行“奇瑞
汽车 2012年第八届销售技能竞赛河南大区复
赛”。历经层层选拔，来自全省40余家经销商的
13位销售精英脱颖而出，成功晋级复赛。本次
复赛不仅一睹销售精英们的精湛技艺，也将角
逐出最终进入总决赛的选手名单。此次大赛不
仅是参赛选手之间竞技水平的强强对话，还从

侧面反映了参赛各大区培训能力、学习氛围等
方面的实力。通过销售技能大比武的开展，奇
瑞汽车为全国的销售精英精心安排了一个技能
比拼的平台，在这里不仅能展现销售服务商的
服务水平，还能督导学习销售技能的风气，形成
销售服务商你追我赶的竞争局面，营造出一种
共同提高的工作氛围。 屈彦飞

D 奇瑞第八届河南区销售技能竞赛复赛高手过招

A 河南宜华荣威亮相郑州


