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●○朝阳针织行业，进入商展时代

郑
州
火
车
站
传
统
商
圈
大
变
局
专
题
报
道

郑
州
火
车
站
传
统
商
圈
大
变
局
专
题
报
道

2012年8月23日 星期四 主编 卢林 编辑 王磊 校对 亚丽 版式 陈媛媛 融合与融合与
剥离剥离

●○最后的天街，成就投资新宠！
万博·天街，作为中部最大的针织品牌

采购中心，实现传统火车站商圈批发业态的
完美升级。

其中，55000平方米针织商展中心，是借
鉴北京世纪天乐、广州万菱汇、韩国东大门
doota等成功案例的升级力作，以商展平台的
前沿运作模式，满足品牌针织的展示、订单交
易、中转交易、信息服务等立体化功能需求。

在火车站、二七商圈2平方公里内，3万余
商户汇聚于此，总经营面积200多万平方米，
但具备批发、零售、展示、办公、仓储、物流等领
先功能的综合性商业物业不足5万平方米，商
展平台在市场上的稀缺性造就租金年上涨幅
度在10%以上，具有很高的投资价值。

万博·天街是万博商城产品系的最后臻
品，亦是火车站商圈稀贵金地之上最后的天
街，作为中国第三大、中部地区最大的针织
品牌采购中心，垄断中西部针织财富，以其
垄断型的经营优势、先进的商展平台，上演
火车站商圈新的财富传奇，未来的发展前景
无可限量，必将成为投资客的新宠。

目前，万博·天街展贸型商铺正被商圈
内的针织大户陆续抢购，中部最大的针织经
营商——大鹏针织已经购买并落户在商展
中心，更不乏有非针织行业的投资人士前来
大笔购买，万博天街正聚拢中部乃至全国的
人气财气潮动针织财富巨浪，55000 平方米
商业旗舰开卖即遭全城各类置业者的疯抢，
引领展贸型商铺的投资新浪潮！
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乘产业转移之东风，针
织行业正逐步向中部地区
转移，其中以山东、河南增
幅最快。数据显示，河南从
2009 年全国排名 12 位，如
今已跃居第7位。而以火车
站商圈相伴共荣的郑州针
织交易市场一直雄踞中部
地区首位。

20年的岁月积淀，让这
里成为中部最优越的针织商
圈，随着火车站商圈和二七
商圈的逐渐融合，这里正上
演一场业态升级的大戏，从
传统交易向商展、电子商务
方向进化。在这个过程中，
火车站商圈将更适于针织行
业的发展，成为针织业的财
富天堂。

万博·天街正处火车站
商圈最先进行升级改造的区
域，实现体验性零售消费和
多功能型批发商贸的完美蜕
变，成为滋养针织巨富的沃
土。 记者 王磊

目前，针织业正呈现迅速发展
的态势，据统计2011年针织行业年
销售额 5836.98 亿元，相对 2010 年
增长21.72%，供销比为1.0∶0.975，
行业利润增长 16.13%，行业总量十
分庞大。在服装行业利润下滑和利
润摊薄的背景下，针织行业可谓是
一枝独秀，同时利润增长亦表明行
业成熟度和创新度水平已比较高，
作为传统轻功行业的针织品必将焕
发新的活力。

而针织行业目前正处于产业转
移阶段，中部地区的产量逐年增长，
以山东、河南增幅最快，河南从
2009年全国排名12位，目前已进入
第 7 位，山东则进入第二位。而郑
州针织交易市场一直是处于中部地
区首位，年销售额150亿元。

如今，随着网络化终端普及
率提高，电子商务正以每年 70%
的成长幅度冲击着传统交易市
场，传统集市性商场铺位的营业
额将面临不断缩水的局面。面临

市场时代性的转折，针织行业的
运营模式正在悄然改变，专业市
场中优质经营商家必然会面临经
营场地转换，以及交易方式的转
型，而具备电子商务、展示、仓储、
办公功能的商展平台将成为优质
经营商家的必然选择。

万博·天街正是预见未来更适
于针织行业发展的运营模式趋势，
采用商展平台运作模式，以中部最
大针织品牌采购中心的磅礴体量，
目前，万博·天街已被授牌为全国
第三大针织交易中心，无可争议地
成为全国前三、中部第一的针织交
易中心。未来万博天街将以强劲
的辐射力和凝聚力，成为中西部针
织行业的核心聚集地，以大鹏针织
为首的行业巨头圈地天街就是最
好的实证。

业内人士断言，未来，万博·天
街的垄断型经营优势、先进的商展
平台、火车站商圈商脉沉淀，未来的
价值将会更大。

众所周知，针织行业在火车站
商圈是一个经营分散、场地更换频
繁的品类，从天隆、世贸再到万博·
天街，这是一个资源聚集的过程，也
反映了商户们对业态升级的认可，
总结而言，体现在五大优势。

第一是规模优势。天街总规模
5.5万平方米，5~8层为商场展示兼
顾批零，9 层是展贸交易场所，
10~13 层为电子商务、办公、订单、
中转物流交易中心，这里是火车站
商圈规模最大、硬件最好、商家最集
中的针织专区。目前，5~8 层已招
商完毕，已形成针织企业聚合之势。

第二是功能齐全。天街以商场
展贸、会展商贸、电子商务、中转物
流、订单交易、办公仓储六位一体的
功能组合，全方位满足针织商户需
求，更符合行业的需求特征。

第三是垄断效应。天街占据火
车站商圈 85%的针织市场份额，毋
庸置疑，商家愈聚集、品类越集中，
商业聚合力就越强，未来商业地位

就愈强劲。
第四是地理优势。天街位居

火车站商圈和二七商圈核心位
置，更容易聚集针织网商的聚集，
比如天街不仅是针织的拿货中
心，更是针织的网商中心，拿货和
网店出货聚集在同一楼上，便利
性可想而知。

第五是硬件优势。天街每部电
梯服务 300 平方米商铺，相当于写
字楼电梯标准的15倍，人流易达性
及出货效率更高。另外，层高 5.3
米，在占地40平方米空间内即可完
成仓储、办公、展示功能，场地成本
相对较低。全透空玻璃精装公共空
间，独立的店头设计，单独大堂，展
示形象更佳；内外双采光，办公展示
环境更愉悦。

业内人士指出，万博·天街以五
大优势全方位满足针织商户的需
求，符合行业的需求特征，在火车站
商圈业态升级上走在前列，这都是
针织行业扎堆抢驻的原因所在。

万博·天街到底是什么？
天街不是单纯的商铺，因为商铺是经

营者对消费者提供商品交易、服务及感受
体验的场所，是一种通过体验、服务来打
动消费者，形成即时交易的场所。

也不单纯是写字楼，因为写字楼是进
行信息的收集、决策的制定、文书工作的
处理和其他形式的经济活动管理的场所。

天街是商铺和写字楼的跨界产品，是
一种新型的商贸物业，一个全新的交易及
办公平台（媲美于淘宝电商）在天街内实
现商品展示、订单交易、办公、仓储等。是

“厂家展厅+会展订货+营销办公+仓储”
的一体化场所。
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