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全体总动员
商场人人都是一线销售员

30万件货品，几乎全线一折。单说每天上
货盘货、销售收银，得需要多少工作人员。“从
这次促销会的筹备期开始，我们就是全体总动
员。”大商集团紫荆山百货营销部部长庞宁介
绍，“10天来，商场人人都是一线销售员，不论
分工如何，也不论职务高低。”

活动期间，记者曾 3 次走进紫百，发现现
场到处都是紫百员工忙碌的身影，每个楼层的
营业员都会为顾客推荐促销会。“当消费者离
开我们柜台时，不管其是否买了我们的产品，
我都会告诉他（她）目前商场正携手郑蒙举行
大型反季促销会，羊绒衫、羊毛衫都有史无前
例的折扣。”紫百一楼某化妆品专柜的营业员
告诉记者，“一方面，我希望商场每一次营销活
动都卓有成效；另一方面，我希望消费者能真
正落到实惠。”

超越自我
每一次成长蜕变，都是一种快乐享受

据了解，紫百为此次促销定下的销售目标是
300万元。但没想到，活动第一天销售现场异常
火爆。上周四，预计的销售任务就提前完成了。

“这不仅在羊绒羊毛行业里创了纪录，对商
场来说也是一种超越。”庞宁透露，“促销会上几天
的销售额，堪比平时郑蒙在紫百一年的销售额。”

本次活动，是紫百与郑蒙两大以诚信著称

的商企之强强联合。此番品牌深度营销的促
销力度，不仅创下紫百今年以来的最高纪录，
更是郑蒙 17年来的最大力度，价值 2000万元
的货品全部负利润促销。

“其实我们最关注的不是业绩，而是大家
的状态。说白了，只要团队斗志昂扬，业绩自
然就来了。”庞宁信心满满地说，“成长本就不
该是痛苦煎熬的，而会是快乐愉悦的。在紫百
的大家庭里，每一次成长、蜕变，都是一种快乐
的享受。”

深度营销
与品牌合作就像是“谈恋爱”一样

商场携手品牌做深度营销，这在郑州商业
行业中已是很常见的营销手段了。对消费者
来说，也已经有些“审美疲劳”。那么，这次为
什么还能创造这么好的业绩呢？

活动结束后，河南省郑蒙实业有限公司总
经理彭灵芝表示：“之前我们也接到很多家商
场的邀请，最终之所以选择紫百，主要就是因
为这个团队让我看到了无穷无尽的力量。”

正是有了这样善打营销硬仗的团队，不少
品牌才会专程来促销会现场“观摩”，并纷纷提
出与紫百合作的要求。目前，某皮草品牌已确
定很快将在紫百做独家特惠活动。

“和品牌合作深度营销，有时候就像是在
‘谈恋爱’一样。”党玉玲笑着说，“需要激情，需
要默契，更需要彼此理解与关爱。”

绿色的桌子、红色的小板凳，桌子上放着
各种年龄段的故事书和绘本，昨天上午，绿荫
广场一角，几名志愿者早早收拾妥当，等待喜
欢读书的孩子和妈妈。

这也是“慧宝读书”活动的首场，发起人
彭玮玮是一位年轻妈妈，她的目的就是让更
多的家长和孩子学会亲子阅读，给孩子培养
良好的阅读习惯。

“10个人路过有3个人停下脚步，读一读
书我都觉得可欣慰。”对于首场公益活动，彭
玮玮觉得效果还不错。

“慧宝读书”还有一个 QQ 群，很多家长
在群里探讨孩子的读书心得，如果你想成为
志愿者或者想参与读书活动，不妨加入到
39066077QQ群。

记者 张华 文/图

考研现场咨询会在郑大举行
国外大学也来抢生源

本报讯 2013年考研报名在即，9月 8
日，郑州大学举行研究生现场咨询会，来
自全国各地的 70 余所院校前去接受学生
和家长的咨询，一些国外大学也来中国抢
生源。

在咨询摊位中，英国朴茨茅斯大学特
别显眼，有不少考生咨询。该校中国代表
处的老师王颖说，国外大学授课制研究生
学制1年，对考生的要求只有两个：英语和
本科 4年的平均成绩，学费大概 10万元左
右，在英国授课。

据了解，去年全国共有 165.6 万人报
考研究生考试，连续 3 年年增超 10 万人。
去年，我国研究生招生规模 51.7 万，招生
规模是 1978年的 50倍。中国教育在线副
主编易锐说，今年研究生的招生和报考人
数可能还会增加。 记者 张竞昳

晨露国际郑州爱童
园是郑州市救助管理站
与晨露国际（比利时）的
合作项目，也是国内第一
个为无人照料、陷入困境
的服刑人员未成年子女
提供园内小家庭照料服
务的项目。

目前爱童园已入住
40多名儿童，为他们提供
衣、食、住、行、教育、医
疗、心理支持等全方位24
小时生活照料服务。

河南省肾脏病质量控制中心
昨日揭牌

本报讯 昨天上午，河南省肾脏病质
量控制中心在省人民医院揭牌。该中心将
全面负责我省肾脏病诊治质量控制，肾脏
疾病的诊疗服务今后将更加规范、更加科
学，有利于我省肾病防治水平的提高。

我国成年人群中慢性肾脏病的患病率
为 10.8%，全国现有成年慢性肾脏疾病患
者1.2亿，有尿毒症患者近200万。

日前国家发改委、卫生部等六部委公
布了《关于开展城乡居民大病保险工作的
指导意见》，尿毒症等重大疾病将纳入大病
保障范围。 记者 邢进 实习生 肖雅文

500万！紫百又一次改写历史
紫百深度营销再创奇迹

昨天，大商集团紫荆山百货携手郑蒙举办
的大型促销会完美收官。8 月 31 日至 9 月 9
日，这个季节本是羊绒羊毛产品的销售淡季，
但为期10天的促销会，天天都在改写历史。

“上周四，我们提前三天就完成了300万
元的销售任务。”大商集团紫荆山百货总经理
党玉玲说，“一个人可以走得很快，而一群人
可以走得很远。紫百有一支无坚不摧的队
伍，有着钢铁般的意志和钢铁般的力量。这
个团队之所以屡创佳绩，是因为大家抱有同
样的激情、同样的理想。” 记者 王一品

比利时童话大王郑州讲故事
中国元素激发灵感创作出《中国的月饼》
将收入到《精灵小鼠一家亲》系列丛书中

一群孩子们团团围坐，听一位金发碧
眼的外国老人讲故事：“汪汪汪”、“喵喵
喵”……他惟妙惟肖地模仿着各种小动物
的声音，时而又辗转腾挪地表演各种场
景，精彩而又紧张刺激的故事情节让孩子
们沉浸在拥有无限想象空间的童话王国
的世界里。

这位讲故事的老人，就是比利时最流
行的青少年作家之一——童话大王马克·
德·贝尔。9月8日，他来到晨露国际郑州
爱童园，和这里的孩子们进行了交流和互
动。一生热爱孩子的他还给爱童园送来
了2500欧元的捐款。记者 裴蕾/文 马健/图

马克·德·贝尔被誉为比利时的童话大王，已经
创作出超过 125部书籍，是比利时最受欢迎的儿童
文学作家之一。

随着《精灵小鼠一家亲》和《可可船长奇遇记》在
中国的出版，马克·德·贝尔创造的童话人物也被越
来越多的中国孩子所认可和喜爱。

9月8日下午4点，马克·德·贝尔和夫人一行抵
达郑州晨露国际爱童园。

马克·德·贝尔用讲故事般生动的语言，向孩子
们介绍了自己：“我是马克·德·贝尔，今年 58岁了。
我有 4个孩子，7个孙子孙女。我的家里有一条狗、
一只猫、两匹马、4只鸡……”

“我现在每年都要超过 100 次和全世界各地的
孩子们进行交流互动，孩子们的微笑就是我创作的
源泉和动力。”一生热爱孩子的马克·德·贝尔此行还
向晨露国际爱童园捐赠了2500欧元，希望能够用在
孩子们最需要的地方。

马克·德·贝尔说，他是第一次来到中
国，此次中国之行令他收获颇丰。

“这里有很多中国元素启发了我，我
已经在这里完成了一部作品的写作，叫
做《中国的月饼》，故事的封面我都已经
设计完成了。”马克·德·贝尔说，这部作
品的灵感在于他此次来到中国后，发现

很多地方都有月饼，这也就引发了他的
想象。

马克先生说：“我是在一夜之内完成这
个故事创作的，将会收入到我的《精灵小鼠
一家亲》系列丛书中，预计将在明年 2月份
在比利时出版，我也希望可以尽快翻译出
来在中国出版。”
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来趟中国，创作出《中国的月饼》

给爱童园捐赠2500欧元


