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面对今秋第一场特惠车展，市民说“惊喜不断”

上周末，河南省人民会堂广场成了郑州市民赏车、购车
的最佳去处。由《郑州晚报·第一汽车》、“郑州19楼”社区
网站、河南交通广播联合主办的“2012郑州秋季车展”在这
里举行。为期3天的郑州秋季车市第一展，不仅为郑州市
民提供了一个特惠购车的好机会，更为参展的几十家经销
商带来了“金九银十”的第一笔大单。

记者 白贺/文 慎重/图

面对观展市民的“围攻”，车商hold不住了
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据不完全统计，上周末在河南省
人民会堂广场举办的“2012 郑州秋季
车展”共吸引3万余人次到场观展。

面对如此大的客流量，参展车商
感慨良多。“晚报每年的车展最不缺的
就是人气，今年又加上和‘郑州19楼’、
河南交通广播共同主办，更是如虎添
翼。”广汽传祺永丰店负责人说道。

“和晚报合作已经多年，他们主办
的活动我们都会参加，每次都会有意
想不到的收获。就拿这次秋季车展
来说，3 天的超大客流量为我们带来
了 128 台的销量，这也让我们成了本
次车展销售冠军。”中植集团销售负
责人坦言。

威佳别克在本次车展上也表现不

俗，展会期间，共销售15台汽车。据展
台导购介绍，由于展车数量有限，原定
的 3 名销售顾问面对观展市民的“围
攻”根本忙不过来。“没办法，只好打电
话到店里，临时又抽调了四名有经验
的销售顾问到场支援。”

东风日产中原专营店负责人称，
2012 年“金九银十”购车热潮已经到
来，本次秋季车展正好给车商的销售
开了个好头。

东风本田销售负责人认为，受大
环境影响，上半年车市增速极其缓慢，
车商在煎熬中迎来了车市旺季，当下，
《郑州晚报》适时举办今年秋季车市第
一展，从 3天车展统计的销量看，下半
年第一波购车高峰已经到来。

除了经销商，市民也对本次秋季
车展给予了极高的评价。

“今年 3 月底晚报主办的‘春季车
展’因为单位有急事没能参加，后来听
一个朋友说他现场定了一辆我们早就
一起相中的东风雪铁龙全新世嘉，除了
车商的特惠价格外，还享受到了晚报额
外补贴的千元现金优惠。”在银行工作
的邱先生说，这次他早早就来到车展现
场，领取《购车存折》后直奔东风雪铁龙
的展台前定下了一台全新世嘉。

此外，车展现场经销商推出极具
诱惑力的促销活动也让观展市民按捺
不住购车热情。

为了配合本次车展，中植集团将
“西环汽车公园·中植夺宝季”转战到
本届秋季车展。据现场销售负责人
称，特惠销售一直都是中植营销的重

点所在，本届车展他们特别推出了时
下市场热销的多款车型以供观展市民
低价竞拍。

参与竞拍的市民肖女士成功低价
“拍得”东风雪铁龙C2。

“晚报每年的车展都有惊喜，这次
参与经销商现场低价竞拍真是太值了，
7.55万元提到东风雪铁龙C2自动挡，回
去后我得好好给朋友炫耀一番。”

参与竞拍New Polo的市民郝先生
最后的成交价虽然高出经销商给出的

“超低价”几千元钱，但他仍然很满足。
“这款车我关注很长时间了，在店

里还价还到底儿还 9.4万元，这次能以
9.15万元拿下，算我运气好的了。”不过
郝先生还是表达了一些遗憾，“要不是
New Polo 太‘热’，兴许我能以更低的
价格‘拍得’。”

面对极具诱惑力的低价，观展市民按捺不住强烈的购车热情。面对极具诱惑力的低价，观展市民按捺不住强烈的购车热情。


