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报名方式：
1.现场报名：郑州晚报（陇海西路与文化宫路交叉口）一楼西大厅、中原

珠宝城（紫荆山路与东大街交叉口）
2.电子邮箱报名：发送信息至邮箱zzwb520@163.com索要报名表。
3.网络报名：登录郑州19楼（http://zz.19lou.com/）跟帖报名。
报名截止时间：9月21日中午12点。
注意事项：报名者需如实填写个人资料。本活动为公益活动，不收取

任何费用。为保证此次活动的有效性、品质性和专属性，主办方将对报名
者进行严格审核。凡报名参加活动的单身男女所填写资料的真实性由其
本人负责，参与者需提高自我保护意识，以免受到侵害，由此产生的任何后
果，活动主办方概不负责。
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通灵珠宝引入顶级
钻石专利“蓝色火焰”

9月12日，“蓝色火焰”钻石专利的交接
仪式，在比利时驻上海的总领事馆举行。“蓝
色火焰”这个全球顶级的钻石切割专利，于
当天完整地由世界钻石协会主席亲手移交
给通灵珠宝。据了解，2009年年初，世界最
大钻石切割机构EDT发明了“蓝色火焰”切
割技术——89 切面，被业界誉为跨越了 95
年的切工革命。比利时驻上海总领事林佳
夕（Cathy Buggenhout）女士，世界钻石协会
主席、EDT 董事长考西柯·梅塔（Kaushik
Mehta），柏林电影节主席特派大使达格玛·
弗瑞勒（Dagmar Forelle），比利时钻石高阶
层议会主席、HRD 总经理乔治·博睿思
（Georges Brys），上海钻石办主任李牧，明星
伊能静等出席本次交接仪式。与此同时，
EDT-全球最大的钻石切割贸易机构及其关
联机构，以永久跟随大股东的方式，向通灵
珠宝增资1.5亿元，共持有15%股权。

据业内人士透露，通灵珠宝总裁沈东军
是第一个把比利时优质切割引进中国的
人。沈东军表示，“蓝色火焰”专利的引入，
将进一步强化通灵珠宝作为中国珠宝奢侈
品牌的市场地位，继续保持通灵珠宝在行业
中的领先位置。EDT在全球拥有 10个钻石
生产基地，每年在全球的钻石销售额达数十
亿美元，这样的战略合作伙伴将有助于通灵
珠宝的品牌成长。 记者 万佳

你的择偶要求是什么？ 告诉我们，我们帮你寻找

你理想的另一半是什么样子？如果你还在犹豫要不要迈出相亲这一步，不
妨拨打咨询电话将您的择偶要求告诉我们，我们帮您在报名者中参考找寻；与
此同时，为方便寻爱者，从本周五起，现场报名点除了郑州晚报以外，中原珠宝
城也设置有报名点，寻找意中人的您可于周末前往中原珠宝城进行报名。

如果你也想找个合适的人一起走下去，就赶紧来报名吧！
本次活动报名免费，只要你年满20岁、是单身就可参加。

眼见钻石、金饰价格几乎一天一涨，市民小王后
悔不已。“我们婚期定在10月1日，几个月前就一直关
注钻石的价格了，但现在的价格却比之前贵了好几
千，不买也不行了，真是后悔死了。”小王说道。

眼见钻石、金饰轮番涨价，消费者尤其是婚嫁一
族，有的迫于婚期在即咬牙高价买了，有的还在犹豫
到底要不要出手，既怕买得贵了，又怕接下来价格还
要涨。对此，业内人士建议，消费者如果想买钻石，还
是越早出手越好，而要购买黄金饰品，则建议在有节

庆活动时购买比较划算。
“钻石相对黄金而言更加稀缺，而且不可再生，所

以涨价是必然的趋势，也已成为惯例，所以建议消费
者如果确定了要买钻石，不如早点出手。黄金就不同
了，一来黄金价格随着国际金价波动较大，消费者可
以多关注国际金价走势，趁低买入，或者等商家有促
销活动时购买，就拿前段时间来说，虽然国际金价一
直震荡起伏，但跌得再低也没有活动时每克立减30多
元这么多。”我市珠宝行业资深业内人士建议说道。

只要是单身，这里总有您的缘分

相亲交友
爱TA就要一见钟情
时间：9月23日下午2点半
地点：中原珠宝城

金秋的浪漫味
道在空气中发酵，
可对于单身一族却
似 迎 面 而 来 的 冷
风，吹在身上多少
有些落寞的味道。

其实，只要你
愿意，相爱永远不
晚。中秋节前，本
报联合中原珠宝城
于 9 月 23 日，特别
策划举行“花好月
圆，缘来在一起”大
型交友相亲会。截
至昨日 17 时已经
收到 180 多份相亲
档案。从目前统计
的信息来看，女性
比男性更积极，其
中 1986~1990 年出
生的女性占总报名
人数的近5成。

记者 熊维维

如 今 已 经 进 入如 今 已 经 进 入
了婚庆的旺季“金九了婚庆的旺季“金九
银十”，不少年轻情银十”，不少年轻情
侣都在忙着筹备婚侣都在忙着筹备婚
礼，就礼，就在这个当口，在这个当口，
不 少 钻 石 、黄 金 饰不 少 钻 石 、黄 金 饰
品 却 在 悄 然 提 价 ，品 却 在 悄 然 提 价 ，
其中钻石提价幅度其中钻石提价幅度
高达高达 30%30%，金饰更是，金饰更是
在半月内每克涨了在半月内每克涨了
近近 3030 元，这让不少元，这让不少
准新人头疼。而同准新人头疼。而同
时 ，不 少 商 家 的 促时 ，不 少 商 家 的 促
销活动正在积极销活动正在积极筹筹
备推出。对此，业内备推出。对此，业内
人士建议广大人士建议广大消费消费
者，如果想买珠宝饰者，如果想买珠宝饰
品，不妨瞄准商家活品，不妨瞄准商家活
动趁早出手。动趁早出手。

记者记者 熊维维熊维维

自一句“钻石恒久远，一颗永流传”广告语，钻
石深深地俘虏众多情侣的心，成为他们爱情承诺的
象征。这些新生的爱情观念，使得婚庆珠宝市场不
再局限于黄金和翡翠玉石等传统结婚首饰。钻石
珠宝后来居上成为婚庆礼品的新秀。

9 月 8 日，世界知名钻石供应商多乐美集团旗下
品牌SWANA诗梵诺钻石，与金鑫珠宝联合在金鑫珠宝

正弘店举行“天作之合，完美之星”-SWANA诗梵诺钻
石发布会，SWANA钻石是对传统57个切面钻石的颠覆
性升级，相对于传统57个切面，89个刻面的SWANA钻
石则会显得分外耀眼。除此之外，“最美结婚季，金鑫
珠宝2012钻石节”活动也在火热进行，买黄金送钻石
等活动，为即将步入婚姻殿堂的情侣带来忠贞爱情的
最佳信物。

记者走访珠宝市场发现，相对之前相同品质的产
品，不少钻石品牌专柜来的新货已经悄然提价，幅度在
20%~30%。“今年年初，40分左右的精品钻石，售价也
就3万元过一点，但最近来的货，相同的大小、净度和色
度，价格至少在3.4万元左右，涨了10%以上，再大一点
的，或者净度、色度等级再高一点的，涨得更多，幅度都
在 20%~30%。”一家钻石专柜的销售人员对记者说
道。而丹尼斯百货钻石区的相关负责人也向记者证
实：“相对旧款同等级的钻石，最近一批钻石的价格普
遍涨了20%左右，其中精品钻石涨了30%左右。”

如果只是钻石涨价，相信不少消费者会退而求其
次买金饰，但令人头疼的是，之前萎靡多时的金饰却在

这个时候“凑热闹”，大涨特涨。“8月21日，黄金饰品的
价格只有405元/克（不含工费），9月1日涨到418元/克，
就在 9月 11日涨到了 432元/克，短短 20天，每克涨了
27元。”记者从金鑫珠宝官方网站上看到每日公布的
金价涨幅明显。

钻石、黄金此时“组团”涨价也是看好下半年的
婚嫁市场，想要趁机大笔捞金。更有业内人士认为，

“其实今年以来，金饰也好、钻石也好，这些高端产品
销售相对往年并不理想，可能是受经济大环境的影
响，客户的购买力不如去年，但用于婚嫁的黄金、钻
石却是刚性需求，因此商家都想紧紧抓牢这个市场，
提升业绩。”

相亲报名 85后女性成主力

“最小的是1991年的，主要集中在1985~1988年。”昨日下午，活动组委会负责统计
的工作人员介绍，“年轻女孩子比较积极，三个报名点合起来，27岁以下（出生于1985年
以后）的女孩已经有86个，虽然职业种类各不相同，但以公务员、教师、医生等稳定工作
为主。

目前报名的人员中，85后女性占据主力，但也有中年男性相亲者期待有更多年
龄相当的对象可供选择。“有一定经历的女性，有时候更有味道，也容易有共同语言，
一起走下去的成功概率比较高。”上周六，来报名的朱先生表示。

钻石珠宝成婚庆新秀，带动消费攀升

钻石黄金轮番涨价，商家婚庆忙捞金
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一周消息


