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“在此次二七店开业期间，河南苏宁首
家超级本体验店也将在开业期间亮相，届时
消费者便能尽情畅享英特尔酷睿处理器带
来的超级体验。”马店长说，Expo 超级旗舰
店作为苏宁攻略核心商圈、主流客群的“陆
军”（苏宁易购称“空军”）主力，在此次装
修过程中使用高标准的环保涂料，使空气
中的甲醛含量降至最低，对于外立面、专厅
的装修板材全部采用最高防火级别的耐火

板；甚至连洗手间都按照星级酒店的标准
进行设计。

据悉，此次重装，二七广场店将启用全新
的店面识别系统。“Suning Expo”是继“Suning
Elite”精品店品牌 LOGO 后，苏宁再次推出的
门店专属品牌。该Expo超级旗舰店的专属门
店LOGO融合了数字符号无穷大的元素，寓意
着苏宁Expo超级旗舰店的产品、服务、体验无
极限，带给消费者的精彩体验无极限。
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苏宁EXPO全新升级9月21日重装开业

预存50元
可当100元花

苏宁二七广场店店长马先生说：“目前，二
七广场店的开业预充值活动已经全面开始，门
店的咨询电话从早到晚一直响个不停。有咨
询怎么参加预充值活动的，有咨询开业时怎么
使用预充值的，还有咨询所购品牌能不能参加
预充值活动的。”

同时，本次预充值活动力度很大，1 份预

充值即可获得 2 份惊喜，即日起至 9 月 20 日
18 时，顾客至苏宁二七广场店预充值 50 元，
开业期间可当 100 元花，还可获赠郑州鸵鸟
园门票 2 张；预充值 100 元，开业期间可当
200 元花，还可获赠锅具两件套一套；预充值
200 元，开业期间可当 400 元花，还可获赠锅
具两件套一套。

一份预充值可获得两份惊喜

二七广场Expo超级旗舰店启用全新形象

全方位打造实体店购买优势
线上比价 店面购买

五星全品击破网络价

电商大战是否改变了消费者购买家电的习惯呢？五星电器今日公
布《2012年国庆家电消费需求调研报告》，通过对15个城市3000名国庆
有家电购买需求的消费者的调研，发现了一些消费新趋势：消费者更趋
向于“线上比价，实体店购买”；3C购买需求首超大家电，并呈现全民智
能机、单反高增长、平板电脑普及的购买特征等。 记者 樊无敌

消费者更趋向于“线上比价，实体店购买”

五星电器表示，这个黄金周消费者购买特
征呈现出强烈的“消费中高端化，却又格外关
注价格”。根据消费者调研，五星电器黄金周
备货 40 亿元。其中，80%以上为市场主流的
新技术、换代型、节能环保产品。其中，特价
机、包销定制机占比达到了50%。

五星电器调研显示，受访消费者中半数以
上有过网购经历。67%的消费者知道电商大
战，超过八成受访者表示国庆购物会参考网络

价格，但在实施购买行为时，有 67%的消费者
选择“更相信实体店并在实体店购买”。

五星电器表示，国庆促销期间将继续发挥
实体店在“提供真机试用”、“服务有保障”方面
的优势，通过简化国庆促销流程提供更方便快
捷的购买体验。五星电器还将重磅推出“线上
线下双重保价，差价双倍赔付”活动，确保实体
店全品击破网络价，全方位打造五星电器实体
店的购买优势。

3C购买需求超过大家电，中高端产品受欢迎

五星电器调研显示，3C 产品的购买需求
有较大提高，且需求比例超过了大家电。在受
访者中，手机购买需求高达32.8%，居首位，其
次为电脑（29%）、彩电（25.5%）、空调（18.5%）
和冰箱、洗衣机。

五星电器为黄金周备货 80%以上是新科
技、节能、环保型产品，充分满足消费者更新换

代的需求。其中，五星电器将 3C产品作为本
次黄金周的促销重点。促销资源集中在消费
者需求最高的智能手机、平板电脑、电脑一体
机和单反（微单）相机上。通过与苹果、
MOTO、三星、联想、索尼等一线厂家的联合，
五星不仅获得了最充足的新品和紧俏商品，商
品整体优惠幅度平均也达到了30%。

走进二七广场，在二七纪念塔南侧的正对面就是苏宁电
器。目前，苏宁二七广场店EXPO新形象外立面正在装修中，除
一楼正常营业外，三楼以上全部闭店，店内装修和其他各项工作
正在积极筹备中，不少消费者对升级改造后的二七广场Expo超
级旗舰店充满了期待，9 月 21 日苏宁二七广场店 EXPO 超级
旗舰店将重装开业。 记者 樊无敌


