
迎国庆 过中秋 欢乐富景游

黄河富景生态园引进台湾科技农业，让您不到台湾就能吃到台湾有机葡萄。
在中秋、国庆双节期间，黄河富景生态园为您准备了丰富多彩的游乐活动：葡萄采摘、刨花

生、挖红薯，体验丰收的喜悦；湿地观光、汉街穿越、草原骑马，领略生态风情；葡萄美酒、自助烧
烤、特色农家宴，享假日健康生活。

优惠活动：优惠活动：
购买富景门票送同等价值葡购买富景门票送同等价值葡

萄或采摘农产品。萄或采摘农产品。

富景葡萄，佳节馈赠亲朋好友时尚之选富景葡萄，佳节馈赠亲朋好友时尚之选

丰收采摘价：葡萄
25 元/斤，购买 20 元/
斤。刨花生、红薯 10
元/㎡。

销售热线：
65632009 65632096
地址：郑州市惠济

区八堡村北黄河滩富
景生态园。

网址：http：//www.
hnfujing.com

★曲径通幽

招聘文秘
□魏咏华

我是一家机关办公室主
任。最近，我们办公室的文字
秘书小王荣升为副主任，领导
让我再物色一个文字秘书。

这天，我见报纸上有一
篇评论文章写得不错，我一
看作者，是我们下属单位的
员工崔立。这个崔立是单
位的业务骨干，跟我打过几
回交道，老实肯干，没想到还
是写文章的高手。我手下正
缺写材料的呢，何不把他调
过来。于是，我跟下属单位
的负责人打了个招呼，就先
把崔立借调过来，等获得领导
的同意后再正式办调动手续。

那天，领导到我们办公室
视察，我指着崔立对他说：“这
是崔立，人品正直，文字功夫也
过硬，所以我打算让他写材
料。领导，你看是不是把他调
过来……”领导听了，看了看埋
头写材料的崔立，颔首片刻说：

“先考查考查再说吧……”

从那以后，我多次向领

导推荐崔立，领导总是不置可

否……最后，我实在等不及了，

让崔立买了两瓶好酒，我提着

来到领导家里。我对领导谎称

崔立是我的一个亲戚，希望领

导早点把他调过来……

这次，领导听了我的话，

哈哈一笑说：“小魏，你怎么
不早说啊，早知道这样，我早
就同意把他调过来了！你给
我记住了，凡事少玩虚的，说
什么他人品好、业务精，那样
我只好按原则办事！好了，
崔立既然是你的亲戚，明天
我就让人事科开调令，把他
正式调过来……”

★啼笑皆非

免费采摘
□刘兰根

长假就要到了，办公室
的同事们都在讨论着长假期
间去哪里游玩，有的提前就

订好飞机票了，见大家的旅
游热情如此高涨，我也坐不
住了，回家对老公说：“长假
咱们也出去旅游吧，我同事
好多都要去呢。”

老公说：“这个没问题，
我三舅就在AAA景区附近的
村里当村干部，到时找他联
系个采摘一日游肯定没问
题。”我听得两眼放光，直夸
老公：“没想到你还有这么给
力的亲戚啊，那干脆就直接
给他说两日游好了，省得把
时间都耽搁在路上了。”

老公笑笑说：“没问题，
我三舅当了多年的村治保主
任，我小时候经常住在三舅
家，今年三舅家种了十几亩
棉花，国庆节期间，正是棉花
盛开的时节，到时咱们去帮
三舅摘两天棉花，他定会又
管吃又管住啊。”

★世态万象

送礼的学问
□张庆金

今天碰到一个老朋友，
很远就高兴地和我打招呼。
我问他什么事这么高兴啊，
他兴奋地握住我的手说：“孩
子工作的事，可算安排了，没
想到送礼还这么多学问。”他
给我细说了这里面的学问。

他想送礼的这个人很认
真，送酒给捎回来，送卡给退
回来。眼看着头发白了不少，
问题是领导不收礼孩子的工
作就没着落。正当他一筹莫
展的时候，突然一个朋友给他
打电话说有好办法了，那朋友
说这位领导爱好玩网上的斗

地主，经常玩到深夜，欢乐豆

不够用。并给他打听到了领

导的QQ，让他直接充QQ币就

行。他当时还很怀疑，但没办

法啊，别的路子没了。于是，

他就按着打听的QQ号去网吧

给领导充了 1000 元，接着给

这位领导打了电话说明情

况。真没想到，第二天领导

就给他来电话说儿子的问题

不用管了。那一晚上，领导

都没睡觉玩了一晚上斗地

主。唉，没有不收礼的人，只

有不会送礼的人啊。

★麻辣夫妻

出门旅游
□张志松

老公喜欢买彩票，每期
只买十元，坚持两三年，除了
中过一次300元的奖金外，就
再也没有中过奖。眼看着双
节长假就要到了，那天我缠

着老公说：“老公，你带我出
去旅游吧，我们结婚到现在，
除了蜜月旅游外，还没出去
旅游过一回呢。”老公朝我眼
睛一翻，说：“出去旅游有什
么好玩的，好好地待在家里
不好吗？”我有点生气地说：

“你不答应拉倒，嫁给你我真
是倒了八辈子霉了。”

这天，我正在家里做晚
饭，老公下班回来了，突然喜
形于色地说：“老婆，我买彩
中了大奖啦。”我半信半疑地
问：“真的？中了多少啊？”
老公一听，忙伸出四个指头
说：“40 万。”我吃惊地说：

“不会吧。”老公一听，立即
从口袋里掏出一张彩票，
说：“我骗你干吗？你上网
查一下就知道了。”我见老
公不像是开玩笑的样子，顿
时激动地说：“太好了，你拿
到这笔钱打算怎么花？”老公
一听，不假思索地说：“那还
用说，我会带你出去。”我一
听，更是激动地说：“谢谢老
公，我早就盼望着你能带我
出去旅游……”没等我说完，
老公忙打断了我的话，说：

“什么我带你出去旅游啊，我
是怕到时候有好多人来借钱，
先带你出去躲一阵子。”

★瞠目结舌

“恶性”竞争
□李波

去年初，马路对面开了一

家“便民超市”。没过多久，马

路这边开了一家“惠民超

市”。我家离这两家超市不

远，购物要么到“便民”，要么

到“惠民”，发现两家商品的价

格相仿，人气都不是很旺。

今年初，“便民超市”首先

“发难”，将店名改为“一分利
超市”。省钱就是赚钱，我家
就只去“一分利超市”购物，发
现确实比原来便宜不少。该
超市人气指数大幅度攀升。

“惠民超市”不甘示弱，很
快将店名改为“半分利超市”。
人都有讨巧上占便宜的天性，
我也不能免俗，打这便只去“半
分利超市”购物了，商品价格确

实比“一分利超市”更便宜些，
比如牌子相同的一支牙膏，就
要便宜两毛钱。

“半分利超市”名声大噪，
不但回头客越来越多，被吸引
来的新顾客也越来越多，真是
生意兴隆，财源茂盛。

“鹬蚌相争，渔翁得利。”
作为消费者的“渔翁”，乐见两
家超市的老板继续恶性竞争，
要是哪天“一分利超市”改为

“保本超市”，“半分利超市”改
为“亏本超市”，那就更好了。

那天去“半分利超市”购
物，结账时发现收银小姐很面
熟，便跟她打招呼：“你不是在

‘一分利超市’做收银员吗？
怎么到这儿来了？”收银小姐
说：“这是内部人员调动。”我
疑惑：“内部人员调动？”收银
小姐嫣然一笑：“对啊！超市
是两家，而老板只有一个。”

★后生可畏

撒手锏
□寒江穆

我只是一个小科长，但
因工作多年，也有了自己的
圈子，其中不乏身处要职的
同学朋友，所以经常有人找
我办事儿。但我有自知之
明，办事总要有个底线。

三个月前，侄子晓坤大
学毕业，让我帮忙找工作，并
且点名要到一家大型国企。
那家企业效益可观，招录人
员也很严格，必须考试才
行。凭我的面子，很难让人
家“服气”。

“二叔，只要您引个路，
让我和企业接上头，其他您
就不用管了！”他信誓旦旦地
说。我一听，这话也在理，就
答应了下来。通过朋友，我
联系上了企业分管人事的副
总，简单介绍了情况，就让晓
坤直接和他联系了。

一周后，晓坤来找我。
我以为是他知难而退，让我
帮他另寻出路，他却高兴地
说：“二叔，我被录用了！”我
又惊又喜，“和我说说，都考
了什么考题？”“考题？没有
啊！”他摇摇头说。“不会吧？
别人都要考试才录用的，你
怎么没考试？”

“本来是说要考试，可我
有撒手锏啊！”“什么撒手
锏？”我一头雾水。“您不是有
个非常铁的同学嘛，就是在
您家里见过的那个李局长。
我早打听好了，他掌握着这家
企业生产销售的生杀大权
啊！我一提他的名字，对方二
话没说，就直接录用我了！”

没错，李局长是有这个
权力，可我怎么没想到呢？
现在的孩子，真是聪明得让
人害怕……

★立竿见影

速成经理
□冯伟山

表弟刚建了个大棚准备
养鸭，为了便于和冷藏厂联
系，前几天过来让我帮他印
一盒名片。昨天，表弟和他
老婆来到了我的打印部。表
弟进门就说：“我来镇上买饲
料，顺便看看名片印好了没
有。”我说：“早好了。”表弟拿
过名片看了看，有些不满，
说：“我一个农民，你咋把我
印成经理了？人家会笑话
的。”我说：“不会的，现在人
家都这么印，只要干点儿事，
大小都是经理。”

表弟听了，一腚坐在椅
子上，指着我对他老婆说：

“你去和表哥结下账，把印名
片的钱给他吧。”他老婆白了
他一眼说：“你不会给呀？也
太懒了吧！”表弟嘿嘿一笑：

“我都成经理了，这点儿小事
也要我干，太掉价了！”

★立此存照

身份变了
□孙凡利

邻居大胡是学医的，应

聘于附近的一家私人诊所。

我身体一不舒服就去找他，

对他的服务非常满意。不仅

因为大胡医术高，更主要的

是他从不乱开药。

前几天，同事老高来我

家串门，吃完饭后我们聊

天。老高是多年的高血压，

对身体健康特别在乎。于

是，我向他推荐大胡，劝他顺

便去诊所咨询，以期找到最

好的健身之道。

老高担心现在的大夫胡
乱开药，我当即向他打包票：

“大胡不是那样的人，不信咱
打赌。”老高一看我动了真格，
说：“我信。”聊完天，老高和我

告辞，说路过就去找大胡。
第二天上班，老高气呼呼

地找到我，把一个大方便袋放
到我桌上。我打开袋口一看，
乖乖，全是药！老高说话了：

“大胡下手够狠，花了我半月
工资。”我有些不太相信，问老
高：“你怎么不拒绝？”老高一
跺脚：“别提了，没谈几句，就
被大胡吓住了。”

随即，我拨打了大胡的
电话，把老高的遭遇谈了谈，
问他：“你的变化也太大了
吧？”大胡一边道歉一边解
释：“主要因为我的身份变
了。”“你不还是个医生吗？”
我觉着大胡瞎胡扯。“您不知
道。”大胡说出根本原因，“原
来我是在这打工，如今我承
包了‘中老年门诊’这一科
室，变成小老板啦！”

★市民经济

精明的大李
□范德波

每到新学期开始，都有
亲戚朋友为孩子调班调位置
的事找我，好在大家都卖我
的薄面，有求必应。

昨天，我正在办公室批改
作业，接到同学大李的电话，
说他同学在县第一实小上三
年级的儿子座位被老师排在
了后面，要我找找关系帮着调
调。正好，我以前一相处要好
的同事在实小，二话没说就答
应了。我挂完电话，忽想起他
表舅就在实小工作，还是教务
主任，找他不是一句话的事
吗？可既然话已出口，只好先
做再说。

同事很给力，当天下午
就把事情办妥。为了表示感
谢，我提出请他喝茶，他婉转
地谢绝了，还说，大家都是老
师，相互帮忙的机会多着
呢。我心想，也是，有的是机
会还人情。随后，我转身把好
消息告诉了大李。大李很感激
地说：“够意思，没白同学一
场。”我反问他：“你小子也真是
的，表舅在实小工作，还把难题
给我。”“我们不是同学嘛。”他
说，“再说，之前我同学已经就
调位置的事对班主任说了好几
次，都没答应。如果贸然找表
舅，就是位置给调了，老师还是
在心里留下以‘官’压民的阴
影，对孩子不好。”我心说，这
倒是真话，谁都要面子。

不待我接话，他又说：
“当然了，马上不是到中秋节
了吗，我如果找他，说什么也
不能空着手，找你不正好省
一笔吗？” 本版插图 唐学勤
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