
今天不来苏宁二七店

你将羡慕嫉妒恨！
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旗舰店经过近半个月的升级改造将于今日盛
大开业。之前，该店因千万投资的大动作、
Expo最新卖场模式引进、开业促销力度超行业
预期而深受媒体、业内人士和广大消费者的关
注。随着二七广场 Expo 超级旗舰店的开业，
苏宁电器相继公布了各品类的促销力度，加上
数百工厂老总纷纷表示鼎力助阵，一场空前的
家电风暴正在二七上空蓄势凝结。

苏宁 Expo 超级旗舰店与消费者再次见
面，带来了百万开业礼金、万件精彩礼品，势必

为一直关注 Expo 的忠实消费者送去最大优
惠，感谢广大消费者对苏宁寄予的关心。据河
南苏宁电器总经理钱总介绍，此次苏宁电器二
七广场店开业有三大亮点，一是促销力度大，
买赠、返券、八大银行三零分期等活动的力度
超过今年任何一次开业力度；二是让利范围
广，此次开业让利的品牌几乎涵盖全品类的各
个品牌；三是底价出击，开业期间全场商品将
以底价售卖，全线拉低市场价格10%~30%，回
馈一直以来支持苏宁的广大消费者朋友。

开业巨惠让你羡慕不停

开业惊喜让你嫉妒万分

液晶电视不用买？真的假的？现在就告诉
你，这是真的，9 月 21 日到苏宁电器二七广场店
购买 2 件大家电，满额即可获赠液晶电视 1 台，
液晶电视不用买。比如，消费者购买彩电、冰
箱、洗衣机、空调、烟机、灶具、热水器等产品
累计满 3800 元即可获赠 19 英寸液晶电视一

台 ,累计满 10800 元即可获赠 32 英寸液晶电视
一台，大手笔豪礼超乎想象，液晶电视可以轻
松抱回家。

同时，对于购买单件电器的消费者也有好礼
赠送，单件满800元即送电磁炉一台，单件满1800
元即送挂烫机或足浴盆一台，电磁炉、挂烫机、足

浴盆统统不用买，买大电器送小电器，再划算不
过。据了解，目前苏宁电器已经备足了万件精彩
好礼，其中放量电磁炉5000台，足浴盆2000台，挂
烫机2000台，19英寸液晶电视1000台，32英寸液
晶电视 500 台，让光临苏宁二七广场店的消费者
都尽享节日狂欢。

一站式购齐 让你恨不能马上去苏宁

苏宁的经营范围早已不局限在家电，从几
十元的配件产品到一百元左右的电熨斗、电动
睫毛卷、美发器等生活用品，到几百元的面包
机、酸奶机、挂烫机等生活用品，再到近万元的
智能 3D 电视、豪华对开门冰箱、高端变频空

调等奢侈家电产品，苏宁应有尽有。
而且，生活电器区域上架了赛拓系列产

品，日常修理工具全部囊括，也增添了颇受主
妇喜欢的乐扣系列产品、厨房日用品，水杯、保
温瓶、保鲜套盒一应俱全；数码区域也上架了

大三脚架、镜头、内存卡等数码配件；冰洗区域
还推出酒吧、酒柜等相关产品，彩电区域配备
了高清线、插排、影音设备，厨卫区域新引进了
雨淋、厨盆等卫浴配件。让消费者来苏宁有淘
不完的惊喜，所需物品全部一站式够齐。

打折？返券？赠礼？苏宁二七店开业到
底有多便宜，9月21日苏宁电器将用价格来证
明一切。开业期间，二七店全品类全品牌将以
联动之势重磅出击，颠覆行业底价，尽可能让
消费者买到物美价廉的商品，享受称心如意的
价格。业内人士分析，苏宁二七广场店此次开
业，将再次刷新家电行业单店单日销售新纪
录，再造河南家电行业销售新奇迹。

优惠才是硬道理！本次二七广场Expo超
级旗舰店的开业盛宴，无论是在货源还是价格
方面都做好了充足的准备：iPhone4、iPhone4s、
iPad、New iPad、超极本、3G智能手机等紧俏热
销产品都备货充足，完全能够满足开业井喷的

销售量，同时上千台特惠机型全城放“价”销
售。其中，仅售798元的5公斤全自动洗衣机、
仅售 199元的中式烟机、仅售 980元的笔记本
电脑、仅售 99元的手机等传统家电和 3C电子
产品更是应有尽有。开业期间，众多传统家电
普遍酝酿价格大跳水，强度之大足以撼动整个
家电行业。其中，一款 180升左右两门冰箱仅
售 998 元，1P 冷暖挂机一款仅售 999 元，32 英
寸液晶电视一款仅售 988元；小家电方面同样
储备的大量的特惠资源，豆浆机一款仅售 99
元，电磁炉一款仅售99元，饮水机一款仅售19
元，让利幅度高达50%，用力度击破行业底线。

全场普惠 全线拉低市场价格10%~30%

特惠开闸 32英寸LED液晶电视仅售988元

开业期间，消费者来苏宁电器二七广场店购物，
单件满1600元即可返300元全场通用券，返券力度
空前，相当于单件商品享受直接让利18.75%，简直太
划算了。而且，多买即可多返，返券直接用于购买其

它电器，等于购买最后1件电器不要钱。举例说明，
张先生准备一下子购买5件电器，前4件电器均价在
1600元，所产生的返券加起来为1200元，就可以购
买一台全自动洗衣机或一台数码相机或其他等值商

品，相当于最后1件电器不花钱，这是实实在在的让
利，真真正正的优惠。而且，开业当天，还有苏宁销
售VIP工程师全程陪购，为套购消费者提供一站式
购物服务，让消费者省心省力更省钱。

苏宁与建设银行、工商银行、中国银行、农业
银行、招商银行、光大银行、中信银行、广发银行 8
大银行独家合作的三零分期活动已经开始了，开
业期间，消费者购物满 1500元即可享受 6期或 12
期的“0利率、0首付、0手续费”的三零分期活动,减

轻消费者的购物压力，提前畅享高端奢侈家电。
举例说明，消费者购买一套价值 10000 元的家电，
消费者分 12 期进行付款，每月仅需 833.3 元。
据建设信用卡中心一位经理介绍,前期消费者
购买家电,在办理分期付款时,分 6 期支付,需要

消费者通常承担 2.5%的手续费,12 期付款则有
4.5%的手续费。消费者购买 10000 元的家电产
品,12 期分期付款,消费者需要额外承担 450 元
费用,而通过苏宁的三零分期,这笔费用则可以
全部省去。

买2送1 液晶电视不用买

多买多返 最后1件可以不花钱

刷卡享三零 万元家电每月仅需833.3元 据悉，苏宁为全力保证二七广场 Expo 超
级旗舰店开业期间所有服务畅通无阻，四大服
务部门的负责人日前表示，此次开业将充分发
挥苏宁服务的优势，服务全面升级，为消费者
带来不一样的服务体验。500名专业导购、增
援的 200 余名销售精英以及 50 名 VIP 销售工

程师已悉数到位；而作为苏宁服务体系中承担
顾客满意度回访以及自身服务质量监管的部
门，苏宁客户服务中心服务热线4008 365 365
全天24小时开通，将受理消费者的各类咨询；
苏宁物流中心为了满足开业巨大配送量，从各
地紧急增调100多台配送车辆增援郑州开业，

满足开业期间井喷的配送量；为面对开业激增
的家电安装量，苏宁已经有数十个售后网点、
200多个作业组全面处于待命状态。同时，苏
宁对近百名自有售后安装员工进行了系统的
培训，重点针对服务规范、安全施工等方面内
容进行了系列培训。

为了让顾客省心又省时，苏宁积极优化服
务，为顾客提供一站式购物服务。据苏宁相关
负责人介绍，一站式购物服务是苏宁服务升级
的特色体现，旨在为消费者提供最专业、最便
捷的贴心服务。在消费者购物过程中，专业

VIP 导购全程陪同，实现电器选购、核价一站
式快捷无忧服务；此外，根据消费者家装进度
及配送要求，提供优先预约、配送、安装及无偿
延长保管时间45天的服务。需要购买全套家
电或是需买多件家电的消费者注意，请你在开

业当天抢购时，第一时间寻找到苏宁二七广场
店的VIP销售工程师。苏宁二七广场店的VIP
工程师将全程陪同消费者购物，不仅能使消费
者享受到更优惠的价格，而且还使消费者省时
又省心。

你想要的总能找得到

苏宁有VIP销售工程师全程陪购

苏宁四大终端随时待命 全力保证服务畅通无阻


