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3D 电视、对开冰箱、数码相机、时尚
小家电……这些都是大商电器十一黄金
周期间为回馈全国消费者精心准备的豪
礼。李亮介绍说，活动期间，大商电器
还将加大促销马力，活动火速升级，并
且还追加大量的赠品资源。此外，大商
电器还特别对热销品类如空调、彩电、
冰洗、厨卫、通信等主流畅销商品进行
紧急补货。

彩电在保证资源足、品种全的基础上，

大单优势直挑低价；冰洗产品也是应有尽
有，洗干一体机，法式对开门、电脑控温三
开门冰箱等俱全；电脑、数码、手机纷纷推
出多款组合套餐，适合不同人群的消费需
求；厨房电器主推环保节能产品……李亮
表示，由于整个国庆家电市场旺销的大背
景，各大家电品牌也都投入了相当多的商
品资源。本次大商电器十一黄金周所涉及
的产品类别之广、数量之多、让利之大史无
前例。

日前，在装修旺季和节日促销双重作用
下，家电产品在十一黄金周迎来最大客流
量。大商电器早在3个月前就与海尔、海信、
西门子、松下、三星、三洋、LG等国内外知名
品牌签订了高达几亿元的供货协议，双方采
取定制、包销、大订单等方式共迎国庆，全面
拉低了家电产品售价。大商电器保证以最
优的产品质量、最快的送货渠道，把商品送
到消费者手中。 记者 樊无敌

随着十一和中秋节的临近，大商电器
提前集聚资源，以“大手笔、大动作、大血
拼”为关键词，进行三次大规模活动。

上周，是本次系列促销第二场——大
商电器家电五折夜，第二件半价。此次活
动8小时共计销售1000余万元，销售商品
5000余件，客单价2000多元。力度大、品
牌参与度高、成交率高、客单价高是此次
活动的四大显著特点。

家电卖场一到过节，大部分都是特价

机。但大商电器此次活动则颠覆了这一传
统概念，比如一台电视售价 4000元，一台
冰箱售价也是4000元，如果顾客同时购买
这两件商品则只需交6000元即可，优惠金
额高达 2000元。据大商电器总经理李亮
介绍说，本来计划零点结束营业，但由于顾
客太多，甚至到了凌晨1点还有大批的顾
客拥入，有人甚至搬着凳子排队，结束营业
时间向后又推迟了两个小时。整场活动下
来，客单价较平时销售提升了150%左右。

收款台前有人搬着凳子排队

时尚经典家电齐聚大商电器

你有机会赢得4999元的现金返还

满1000元
返300元
大商电器疯狂夜卖再现江湖

十一长假期间，很多人都有外出游玩
的计划，因此会错过十一的商家促销。大
商电器为方便这一部分消费者，特别在
十一活动开始前筹划了以“大手笔、大动
作、大血拼”为关键词的三次大规模、大
力度的夜卖场活动，在 9 月 29 日 16 时至
21 时 30 分是第三次夜卖，本次活动将再
度重现前两次夜卖活动的力度，套购满
1000 元且单品满 200 元即返 300 元通用
券。更值得一提的是，大商电器所返的
购物券不仅能购买家电，在大商集团旗
下的百货、超市都可直抵现金使用，大大
方便了消费者。

活动期间，大商电器除了商品价格直
降、套购返券外，凡购物的顾客都有机会

参加“十一购物赢免单”抽奖活动，顾客有
机会赢得最高达 4999元的现金返还。李
亮介绍说，价格是商业竞争的核心武器，
也是消费者的核心需求，自大商电器进驻
河南市场以来，就始终坚持低价销售策
略。活动期间，大商电器联合了国内外各
大电器厂商，在七大品类近百个品牌上投
入了上百万促销资源。在厂商直供模式
的基础上，各品类的多个品牌推出大量的
节日特价机，给消费者十一购物送去更多
的实惠。同时针对节日期间消费者不同
的购买需求，推出了多档家电套餐。另
外，大商电器更是不惜血本，以直降、返
券、抽免单等众多的优惠活动回馈全国消
费者。


