
刚刚过去的黄金周，郑州商业行业战绩不错。对此，业内人士表示：“每年长
假期间，郑州商业行业都会迎来一次销售高峰，加上今年高速免费，省内顾客更
是扎堆涌入。十一的销售，将成为拯救今年市场的一个爆发点。而此番爆发过
后，能不能真正扭转零售业的低迷，要看接下来的商场店庆季了。” 记者 王一品
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您在鉴赏世界名表的同时，不妨再逛逛
商场，因为金博大店同时还为消费者策划了
重量级的返券活动。此番，该店继续保持一
贯的三级返券且通收礼券的独有特色。10月
19日起，金博大店将开展本年度第二次低起
点、大力度返券活动，全场 95%的品牌都参与
其中，而且秋款新品全部参加。究竟本次三
级返券将如何加返，目前还未揭晓，让我们拭
目以待。

另外，10 月 8 日~12 月 15 日的每周五和

周六，持光大银行卡刷卡购物者，消费满 999
元起即返 100 元（或 200 元或 300 元）商场购
物卡，让您的购物省上加省。“十月的最后一
周将迎来大商新玛特郑州总店的 4 周岁生
日，作为新玛特的一员，金博大店将同喜同
贺，一起为郑州乃至河南消费者献上一场精
彩的饕餮盛宴。”金博大店相关负责人表示，
10月份的营销活动各个独具匠心，与十一黄
金周期间会员回馈专场的力度相比，是有过
之而无不及。

此番婚庆展活动共设有5个特色展馆，包
括欧洲馆、韩国馆、中国传统馆、革命年代馆、
少数民族馆。据了解，这是郑州首个以“民俗
表演展现婚庆生活”为主题的展览会，不仅展
示了不同国家、不同民族的婚礼习俗，而且特
别开设了体验区。

瞧，在宝龙城市广场外广场上，小伙子把
女朋友拉上大红花轿，再叫来几个好哥们一
起抬着轿子，走起！还有姑娘把男朋友打扮

成灰太狼的样子去“拜堂”，还振振有词地说：
“嫁人就嫁灰太狼嘛！”

活动期间，主办方专门邀请了专业演出团
体，每天分时段进行欧洲宫廷舞、韩国手鼓舞、
少数民族舞、花轿迎亲、扭秧歌等特色表演。
最有趣的是，有不少慕名而来的情侣在现场手
牵着手参与到演出队伍中。刚刚与女友确定
关系的小伙子刘翼龙激动地告诉记者：“追了
好几个月，今天我终于牵到她的手了。”

“金九银十”成了想“婚”
人士的首选“好日子”。为
此，9月29日~10月8日，本报
携手郑州宝龙城市广场共同
主办了“情系宝龙 浪漫民俗
婚庆展”。坐花轿、抛绣球、
骑马迎亲……年轻的小情
侣们不仅能在现场体验这
些特色婚庆民俗，还可以免
费摄影留念。

记者 王一品/文 慎重/图

独家表款+独家折扣

赵雅芝助阵金博大店首届名表节
十月是各大百货商

场争抢市场的黄金时机，
价格战、商品战、店庆战
等营销战火蔓延，而大商
新玛特郑州金博大店将
继续打造全新的体验式营
销，在创新之路上前行。
继汪涵、张杰、凯文·加内
特之后，赵雅芝、陈若琳
将 于 10 月 份 与 消 费 者

“约会”金博大店。
记者 王一品 许琳琦 文/图

世界名表低至五折
据悉，经过一个半月的精心准备，以“爱

时刻相随”为主题的首届金博大店名表节，现
已进入实施阶段。自10月12日起，依波路动
态展首先亮相金博大店外广场，连续三天的
模特展示、人体雕塑和顾客有奖答题等互动
活动，将为顾客献上钟表节的第一道“品鲜
菜”。而“主菜”将于 10 月 21 日奉上，届时香

港明星赵雅芝将到店参加互动活动。
本次钟表节有众多品牌参与，其中不乏

国际一线名表的限量款、纪念款、经典款。欧
米茄、宝泊、雷达、天梭、豪雅、艾美、摩凡陀、
西马等品牌均有展示，不但献上了独家表款，
更有独家折扣，最大折扣甚至低至五折。此
外，商场还有满额大礼包相赠。

掀起本年度第二次低起点、大力度返券活动

在“情系宝龙 浪漫民俗婚庆展”上

他终于牵了她的手

调查显示，每年的10月份，是婚庆最扎堆的
时段。如果选十一黄金周期间举办婚礼，至少
需要提前一年预订酒店。“如今的婚礼，几乎成了
收礼金、走过场的一种固定形式，既没特色，又失
去了婚礼本来的意义。”80后的王先生说，在刚
刚过去的8天长假中，他参加了5场婚礼。

面对如此“热闹”的婚庆市场，谁都希望
自己的婚礼与众不同。9月 29日~10月 8日，
本报携手郑州宝龙城市广场举办的“浪漫民

俗婚庆展”，就是为了让更多年轻人拓展婚庆
思路，重拾过去的浪漫喜庆传统。

活动现场，处处可见温馨浪漫的画面。
为此，宝龙城市广场还特为前来体验的情侣
提供免费拍照留念的机会。“尽管免费拍照会
令我们承担很大的活动经费，但当一张张见
证爱情的照片被制作成‘浪漫经典’相册时，
大家都觉得很开心。”活动相关负责人说，希
望能为更多相爱的人送上祝福。

黄金周引燃购物欲望黄金周引燃购物欲望
能否逆转商能否逆转商场今年的低迷？场今年的低迷？

当看接下当看接下来的店庆季来的店庆季

近日，郑州市商务局的监测数据显示，今
年十一黄金周，郑州市10家大型商业、餐饮企
业实现销售总额 9.29亿元，同比增长 39.7%。
郑州市各百货商场紧抓节日契机，纷纷推出
创意新颖、内容丰富的促销优惠活动，打折返
券、积分换购、满额赠礼等方式悉数登场。据
初步统计，节日期间，以丹尼斯、大商新玛特
为首的我市 5家大型百货商场销售总额实现
同比增长16%以上。

来自商务部的检测数据更显示，一线城
市的销售额增速明显较二、三线城市缓慢。
比如黄金珠宝和家电数码产品，北京和上海
的增速低于全国水平，而郑州的销售增速保

持在20%以上。
对此，业内人士表示：“每年长假期间，

郑州商业行业都会迎来一次销售高峰，加上
今年高速免费，省内顾客更是扎堆涌入。十
一的销售，将成为拯救今年市场的一个爆发
点。然后，此番爆发是否只是昙花一现，最
后一个季度的销售能不能扭转今年零售业
的低迷，还要看接下来的商场店庆季。这几
年，很多商场都把全年的最大促销力度放在
店庆活动中，一些有经验的消费者在十一期
间并不会大量购物，专等 10 月底至 11 月期
间的商场店庆，而且此时既能采购秋装，又
能囤积冬装。”

谁有亮点，谁才是赢家
你店庆，我也店庆。在同样的营销主题

下，谁有亮点，谁会创新，谁才能赢得消费者
的心。

每年十一过后，全国各地的商家都要进
入店庆季，尤其是百货商场。这两年，每逢

店庆，郑州的商场总会拼命挖掘自己的特
色，定制个性化的礼品，传递独特的文化。
请跟随记者的脚步走走看看，提前探访一下
今年郑州各大商场的店庆营销将如何做的
与众不同吧。

小伙子把女友拉上了花轿

亮点：会员服务 1999年10月29日，正道花园百货完成改制
全面开业。自此，10月29日即被确定为正道花园的店庆日。每
年此时，正道花园都会开展声势浩大的店庆活动，以答谢广大消
费者。今年也不例外，自10月18日起，正道花园就将陆续展开
13周年系列庆典活动。

最大限度的回馈顾客、服务会员，一直是正道花园历年店庆
的主线。依照往年惯例，会员购物时不仅可获得加赠的精美礼
品，还可享受多倍积分及相应的兑券活动。今年估计仍会有各
种会员好礼等着您。
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亮点：细化营销 还记得去年大商新玛特郑州总店3周年店
庆时单日销售破1.3亿元的火爆场面吗？店庆当天，不到晚上8
点，资生堂、SK-II、谢瑞麟、卓雅、爱是唯一、中国黄金等60%的
品牌货品被抢购一空。随后，供应商纷纷紧急调货，全力以赴支
持销售。创下纪录，源于新玛特郑州总店力推与品牌深度合作，
这也是该店营销活动的魅力所在——营销精细化，真正与品牌
沟通到每一个细节、每一个具体的点上。

今年10月的最后一周，新玛特郑州总店将迎来4岁生日，势
必还会有令人叫绝的品牌深度营销。

亮点：独家品牌 1997年11月16日，丹尼斯在河南的第一家
百货店于郑州的人民路开业。如今，丹尼斯已成为集百货、大卖
场、便利店、家具、物流配送等业态为一体的零售企业集团。而
资历最老的人民店，更成为全省最高端的一家精品百货，店内不
乏 GUCCI、FERRAGAMO、卡地亚、MAX&mara、ARMANI、香
奈儿、LA MER等国际顶级品牌。

一贯以品牌和新品著称的丹尼斯百货，不仅拥有众多独家
品牌，而且堪称在同一品牌下上货最快最新的。今年11月，丹
尼斯将迎来15岁生日，按照惯例，丹尼斯应该不会出所谓的营
销奇招，只会着眼于实实在在地折扣或返券。
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明星见面会多在金博大店北广场举行明星见面会多在金博大店北广场举行


