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此外，在年会上，金星啤酒集团发布金星
精品新一代、金星冰爽纯生、金星经典新一代
易拉罐、金星果园、金星冰糖雪梨等11款2013
年主推产品。

金星经典新一代易拉罐啤酒是金星定位
的高端易拉罐产品，旨在将其打造成“河南市场
大容量易拉罐啤酒第一品牌”；金星冰糖雪梨是
金星继金星果园成功上市后推出的又一款果
饮产品，目前金星果园、金星果爽已经成为省内
差异化产品的畅销品种，金星将继续依托果饮

品牌优势和流通渠道网络优势，做大做优河南
果饮市场。主推产品组合发力，标志着金星啤
酒集团2013年中高端产品线的全面扩充。

据了解，从1982年至今，金星啤酒完全依
靠自身的力量走了一条与众不同的成长之路，
30 年里，它从一个濒临破产的小啤酒厂成长
为中西部啤酒行业第一品牌，在 10个省份拥
有 17家子公司，年产能 200万吨，以规模产量
全国行业第四的身份，比肩华润雪花、青岛啤
酒、燕京啤酒，成为中国啤酒行业的重要力量。

相约紫百 为爱出发
“大商紫荆山百货第十届感恩节”全面开启
16天，惊现全年极限力度

每年11月的第四个星期四是感恩节，这个源于
美国的洋节日，已经被越来越多的中国人所接受。
我们在乎的不是狂欢，不是烤火鸡和南瓜派，而是对
亲人、对朋友一次表达情谊的机会。

今年11月22日，又是感恩节，向来倡导“感恩、
关爱”的大商集团紫荆山百货，将于本周邀您一起迈
入感恩季，让爱无限大。 记者 王一品 许琳琦

让“感恩”之情蔓延整个11月
爱，要由内而发。在紫百的企业团队中，员工之间都以“家人”相称。比如

总经理党玉玲，大家都喜欢叫她“党姐”，而非“党总”。
“企业真心爱员工，员工才会把更多的爱传递给家人和消费者。”党玉玲常

说，“紫百近30年的品牌沉淀，把我们凝聚在一起，这蕴含着员工彼此的感情，
更饱藏着无数消费者对一家相伴许久的老企业的爱。所以紫百年年最重视感
恩节，而今年更是希望通过连续的活动让‘感恩’之情蔓延到整个11月。”

据了解，11月 9日至 25日，紫百第十届感恩节活动将全面开启，主要分
四个阶段。每个阶段的感恩主题不同，参与其中的品牌、力度也各不相同。如
果您愿意借今年的感恩节向家人和朋友大胆表达出心底深深的爱，不妨相约
紫百，一起为爱出发。

感恩节促销堪称全年极限
郑州商业的竞争愈演愈烈，新的营销手段层出不穷。当各种花哨的营销

形式出现在大大小小的节假日里时，唯有紫荆山百货十年来都坚持把感恩节
作为全年最大力度的一次回馈营销。

“返券、特卖、答谢会、联盟活动……不管商家以何种形式来做营销活动，
都必须本着‘优惠到实处’的原则，绝不可盲目陷入价格战和营销战。”大商集
团紫荆山百货营销副总赵磊表示，“紫百每年感恩节的活动力度堪称全年极
限。我们就是想把紫百对社会、对消费者的爱，更广泛地传递出去。”

11月 5 日，中国第四
大啤酒集团——金星啤
酒集团在河南省人民会
堂召开了主题为“掌控终
端，份额为先，结构升级，
共创双赢”的三十周年庆
暨2013千商大会，2000余
人参会。 记者 万佳

会上确立了 2013 年，金星啤酒集团要以
“以战教战，系统规范，品牌升级，渠道拓展”的
营销理念为指导思想，以“保增长、调结构、促
进品牌升级、提高盈利水平”为工作中心，以优
化产品结构、提高服务质量为保障，以引进战
略合作为契机，加强品牌建设，提高可持续发
展能力，增加市场竞争的活力与动力。

金星啤酒集团董事长张铁山表示，“金星
管理团队尤其是营销团队善于在竞争中发现
和培育积极有利因素，不为任何竞争对手所
惧，不被任何困难所惑，坚定必胜信心，积极
应对，科学决策，扎实工作，迎接各种挑战，
完全有条件变压力为动力，有能力化挑战为
机遇，有决心在竞争中取胜。”

发布新品 攻守有术

群英汇聚 整合发力

各地经销商代表与会各地经销商代表与会

“世纪联华，咱老百姓身边的菜篮子”

10岁了，
消费者来为超市庆生

据世纪联华超市相关负责人介绍，这次 10周年庆典，世纪联
华不仅投入500万元的礼券，更投入了百万元的商品补贴，旨在为
广大消费者献上一场低价盛宴。

“鲜面条0.95元/斤”、“雨润带五花肉7.8元/斤”、“草鱼4.98元/
斤”、“白条鸡4.79元/斤”、“白菜0.16元/斤”、“白萝卜0.18元/斤”、“5Kg
双鱼特制粉11.9元/袋”……更多疯狂低价商品，尽在世纪联华。

作为郑州第一家会员制超市，世纪联华向来对会员关爱有
加。此番十周年庆典，自然也忘不了给会员准备额外惊喜。11月

8日当天，持会员卡购物可获得双倍积分。不要小
瞧这些积分，它们可以兑换各种超值积分奖品。另
外，世纪联华还特为 11 月 7 日~11 日过生
日的会员朋友准备了一张价值 65 元的超
值套餐券，先到先得哦。

近日，记者来到世纪联华超市入口
处，首先映入眼帘的是一幅印着“500万元
现金礼券大放送”的玫红色吊旗，就像一
面迎宾旗帜在向所有到店的顾客问好。

据悉，为感谢广大郑州市民对世纪
联华超市的支持与厚爱，世纪联华超市
于11月7日-11日特为大家精心准备了
一场今年以来最震撼的返券活动，力度
空前，将有 500 万元礼券大放送。活动
期间，凡当天在世纪联华超市内场消费
满 98元的，即可兑换 60元AB现金券一
套。在超市外场消费满 200 元的，即可
兑换70元AC现金券一套。

与此同时，配合此次返券活动还推出

了“品牌献礼，低价专供”品牌独家特惠。
进入超市内，记者放眼望去，醒目的促销
标识随处可见。“洗衣液全场8.8折”，“苏
泊尔、九阳买就送”，“心相印、维达好礼连
连”，“花花公子全场四折起”，“宝洁、联合
利华买就送”……参与品类之广、品牌之
多、力度之大，都堪称郑州商超之罕见。

“一般超市搞促销活动，很少是某个
品类全部有同样折扣的，毕竟各品牌定位
不同。但在世纪联华，经常可以看到某个
品类齐放价。”消费者王先生说，“都知道
世纪联华10岁生日，所以专门来逛逛。一
是想凑个热闹，沾沾这喜庆气儿；二是想
跟他们说一声‘生日快乐’，辛苦了！”

“世纪联华的东西，向来是品类最全、
价格最优。有这样的超市在社区旁边，是
我们的福气。”昨天，家住冉屯东路的张阿
姨说，“以前，家里人每天买菜都要走很
远，要是买点米面之类的，更是蒸腾。现
在好了，我最喜欢的超市就开在家门口。”

2012年 11月 2日，世纪联华在郑州
的第六家门店开业，位于冉屯东路与五

龙口南路交叉口。它的出现，不仅填补
了郑州西北区的商业空白，更实实在在
地解决了周边老百姓的购物难题。

2012年，注定是世纪联华厚积薄发
的一年。在蓄势 4 年之后，于今朝绽
放。据了解，世纪联华在郑的第七家门
店锦艺店（位于棉纺路与桐柏路交叉口）
也正在筹备当中。

2012年11月8日，河南世纪联华超市迎来了10岁生日。
十年间，世纪联华潜心研究河南消费者的消费需求、消费习惯和

消费心理，及时改进和调整商品结构，以新鲜、绿色、质量有保证及优
质服务，迅速成为郑州市民购物时的首选大卖场。“世纪联华，就是咱
老百姓身边的菜篮子！”“世纪联华的东西，品类最全、价格最优，有这
样的超市在社区旁边，是我们的福气。”昨日，无数消费者在世纪联华
各大门店的服务台前，为超市送上生日祝福。记者 王一品 文/图

第七家门店正在筹备中

会员购物可享双倍积分


