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12日晚8点，“689老家河南”在新浪微博推出专题《18位在京河南人访谈录》。
“689老家河南”公益老乡会的创办人和负责人梁涵涵说，自己做这个活动的目的很简单：第一

宣传咱们老乡踏实能干、吃苦耐劳、不怕挫折的自立自强精神，第二让奋斗中的在京老乡感受到身
边的力量。

18位老乡来自河南18个地方，有私营小店店主，有非物质文化遗产的传承人，还有草根歌手坚持
不懈的励志故事……他们在京创业中经历许多挫折，但都是靠着坚持，最后换来了甘甜。 记者 张翼飞

摆摊一年结束后，他用赚来的钱盘下了珠宝市的一个几平方
米的小店，当起了店掌柜。而此时760公里外的河南长葛县，他的
媳妇乔改玲嘱咐好家里的老人和孩子，只身北上与他来京城相会。

小店的生意一直都比较热火，2009 年时已经积累了许多资
金。就在这时，第二个商机出现了。

经过长时间的市场考察和研究，范耀杰创立了属于自己的品
牌“红色传说”，主打红色系列T恤文化衫。

借着近年来的红色复古风和国庆节，该款T恤受到了许多年
轻人的追捧，首批出品的几百件T恤在国庆周没结束的前提下就
被抢购一空。

“红色传说”某款T恤还受到了部分演艺圈名人的追捧，成龙
之子房祖名就曾穿过一款他设计的T恤出席活动。

在同行业中，范耀杰的这个创意也引发了许多其他商户效仿，
同样销售量居高不下。

“689老家河南”被网民称为“北京最温
暖人心的公益老乡会”，是已发展到近3000
人的组织。

2004 年，从河南广电学校毕业的梁涵
涵来北京打拼，在应聘到一家网络公司后，
举目无亲的他感觉太需要和老乡们交流一
下生活中的愉悦与辛酸。

2005 年，梁涵涵萌生了创建一个在京

河南老乡会的想法，因为熟悉互联网，他申
请了第一个QQ群。

从河南省会郑州到北京， 689 公里
的距离，梁涵涵就以这个距离来命名这
个老乡 QQ 群，极易引起在京河南人的共
鸣。而在其中，清一色的河南人，以在京
河南人为主，绝大多数都是 70 后、80 后、
90 后。

他们踏实能干、吃苦耐劳、自立自强

晚报联合“北京最温暖人心的公益老乡会”
讲述“18位在京河南人”的故事
让奋斗中的在京老乡感受到身边的力量
让我们一起倾听……

第一个故事
许昌夫妇创造“红色传说”
房祖名都穿过他们设计的T恤衫

在开篇的故事中，梁涵涵讲述了一对在
北京大栅栏经营红色收藏品的年轻夫妇。他
们是许昌人，丈夫叫范耀杰，妻子叫乔改玲。

2003年，许昌长葛的范耀杰只身来到北
京，身上的300块钱就是希望。

他还没有落脚安顿住宿就直接去了南三
环的潘家园古玩市场，在熙熙攘攘的摊位前，
他嗅到了第一个商机：某摊位前围了一堆人，
走近发现全是做古的红色系列宣传画。

他毫不犹豫地批了几十张，只留了吃饭
坐车的钱。他来到天安门，第一名顾客就买
了10多张画。

俗话说三十年河东三十年河西，做生意

就是这样，有好的时候也有不景气的时
候。有那么一段日子他卖出的红色系列画
寥寥无几。

原来是许多外国友人来买画，语言不通
只能用类似的哑语来比画，为此错过许多出
手阔绰的外国游客。

当发现问题所在，他开始白天摆摊，晚上
捡起从旧货市场买来的英汉词典来学英语。

就这样，他的英文大有长进，他的生意也
越来越好。

后来，他又学了其他国家的日常交流口
语，相比其他摆摊的同行朋友，他的摊子前经
常驻足许多外国游客。

当起店掌柜，创立“红色传说”
@山牛夫：好！赞一个。也当记录记录在郑州闯荡的外地人。
@都市报道燕子:河南人在外不容易！希望你们一切顺利，一切都好！
@郑州爱心顺风车：在京的老乡们，你们是好样的！
@DJ雪冰：河南人就是这样智慧加勤劳，想到就可以做到！
@渊强：谁说河南人不中，咱河南人就是中！
@80后大男生：河南人在北京，总有那么些故事让你感动。
…… ……

“689老家河南”现在在做什么？
下一步还要怎么做？

2011 年 10 月 22 日，“689 老家河南”在
北京郊区百望山搞了场运动会。运动会上，
一个饶有兴趣的河南文化元素有奖猜谜环
节吸引了大批来山上游玩的人士，比如常香
玉是哪里人（细化到县）？她的经典剧目有
哪些？

他们组织了 30 多个在京河南人参加，
但最后现场的围观者达数百人，一名北京籍
老太太还当场唱起了豫剧。

去年年底，梁涵涵策划“689老家河南”

搞了一个年会，让在京的老乡们小聚了一
下。今年，他们不做年会了，而是精心策划
了一个“老乡运动会”。大家既锻炼了身体，
又可以在户外起到一定的宣传作用。

至于静的，就是这个相当于年终盘点的
《18位在京河南人访谈录》。

梁涵涵希望老家的读者和网友们密切
关注本报的报道和新浪微博的更新，积极转
发、留言、评论，让在京的老乡们感受浓浓的
乡情和蓬勃的郑能量！

揣着300块钱，京城嗅商机

689，从河南省会郑州到北京

他和她，来自河南许昌，世纪末相恋，2003年怀揣300元北上京城，从摆地摊卖红色宣传画
到前门旁边经营品牌小店，一路坚持创造“红色传说”。


