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去年年博会，商务部部长陈德铭亲临现
场，他认为郑州的年博会组织得很好，抓住了
节日消费旺盛的有利时机,减少了流通环节，
降低了流通成本，让老百姓得到了实惠；要继
续把年博会做好、做大，让消费者放心消费、
让人民群众共享改革开放的成果。

作为中国最重要的传统节日春节，这
个市场到底有多大？

年博会组委会一位负责人这样看年
货市场：“谁家过年不消费？买吃的，买

玩的，给老人买礼物，给孩子买礼物，给
朋友买礼物，自己也要添置新衣服，家
里还要装点，这样计算，作为省会城市
郑州，人均至少过年消费 500 元，800 万

人口的郑州，这个消费数字会有多大？”
而对于本届年博会，组委会预计，今年
客流将达到百万人次，销售额有望达到
数十亿元。

中国商业联合会 河南省商务厅 河南省贸促会主办
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年货博览会来了！

农历腊月十五~农历腊月二十三 郑州国际会展中心

各地特色产品，数十亿销售额，百万客流

郑州精品年货博览会即将盛大启幕
这是一场让企业扩张品牌、建立良好客群关系的企业盛会
这是一场让百姓得到实惠、购得物美价廉商品的购物盛会

春节是中国人一年中最
重要的节日，在这个节日里
消费力量有多大？请你随便
问身边的一个人：你买年货
吗？鱼肉腊肠、糖果瓜子、衣
服礼物……几乎包括消费品
的全部种类。有人说，单是
年货市场，郑州百亿消费并
不夸大。

2013（第三届）全国年货购
物节暨郑州精品年货博览会即
将盛大启幕。去年的郑州精
品年货博览会，销售额达到
12 亿元人民币，客流达到 70
万人。另外，去年参展企业
还向消费者提供了近亿元的
产品超低价销售，让市民大
呼过瘾。

记者 辛晓青
见习记者 赵柳影

本届年博会成为商务部
重点支持的展会

由中国商业联合会、河南省商务厅、河
南省贸促会、郑州晚报社主办，河南省商务
促进中心、河南省国际展览协会、郑州晚报、
买多网、郑州美格会展公司承办的 2013（第
三届）全国年货购物节暨郑州精品年货博览
会，将于2013年1月26日（农历腊月十五）~2
月3日（农历腊月二十三）在郑州国际会展中
心盛大启幕。

据年博会组委会介绍，今年年博会的规
格将更高，本届展会已经成为商务部重点支
持的展会，并纳入全国年货展会序列。而年
博会作为郑州的一个特色春节活动项目，将
做成品牌做成精品，持续做下去。

距离 2013年农历蛇年春节还有两个多
月时间，在去年精品年货博览会的基础上，
今年将有更大规模的“年货大集”。不仅如
此，今年的年货大集还是一场公益大集，主
办方介绍，去年他们就免费向 500户困难家
庭和两所农民工子女学校赠送价值 50万元
的爱心年货，今年还将有更多的公益活动。
除了关注城市困难人群外，还将采取走访企
业看食品安全、现场大抽奖等多种形式，通
过媒体在企业和市民之间搭建桥梁，进行全
方位、多角度的沟通交流和互动。
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去年的郑州精品年货博览会，相信不
少企业和消费者还有深刻印象，据年博会
组委会统计，去年年博会共有约 70万人到
郑州国际会展中心逛年集、买年货，总销售
额超过12亿元人民币，展会结束时，几乎所
有商品都销售一空。

据年博会组委会秘书长石维堂介绍，去
年参与的企业达 1200多家，涵盖了省内几
乎所有的知名企业，而在年博会现场第一天
就有 400个团购大单签订。主打企事业单
位团购的麦德龙去年在年博会现场收获颇

丰，仅一家企业就在麦德龙定下2万份年货
给员工。

郑州的百货业龙头丹尼斯，在现场布
置下 2000平方米的年货大街，比超市更便
宜，年货更集中，让采购的市民流连忘返
满载而归。

作为床上用品的龙头品牌，富安娜不
仅参与年博会，还在年博会中热心公益，向
低收入群体赠送精品床品作为年货，彰显
了企业的社会责任心。

作为特色产品，去年展会现场温县

山药、周家口牛肉、三门峡苹果、尉氏鸭
蛋、信丰脐橙在展会首日便销售一空，温
县县政府组团参加的铁棍山药在展会期
间销售近千万，让所有外地来的客商无
不感慨郑州人的消费能力和年博会的号
召力。

宋河酒业在去年年博会上专门推出几
款酒做年货特供搞活动，据宋河酒业副总
刘晓光介绍，这几款酒做活动，带动了宋河
酒几十款酒的销售，这种带动力量在博览
会上非常明显。

特色产品：厂商直供价格低于超市，各地年货将聚集郑州
据了解，2013（第三届）全国年货购物节

暨郑州精品年货博览会展馆面积将达3万平
方米，共展出河南省名优农副土特产品、糖
酒、肉类食品（含清真食品）、海产品、服装家
居(含丝绸类、竹制品类)、珠宝首饰、电子数
码（含通信、小家电）、汽车后市场、户外休闲、
民族（俗）文化商品区等十大类商品。

同时，本届年博会将以厂商、厂代、大

经销商直销的方式，打造“商场的质量、超
市的便捷、厂商直销的价格”一站式购物场
所，让老百姓得到真真切切的实惠，也让企
业看到实实在在的销售额。

逛年集、淘实惠，一站式低价购年货，
“物美价廉”是消费者购物的一贯目标，年博
会之所以受到郑州市民的欢迎，正是因为它
做到了这四个字。对于年博会，记者采访大

量市民都表示出了极大的热情和期待，市民
林先生告诉记者，去年他就在年博会上采购
了 1000多元的年货，今年他期待买到的东
西比平时更便宜，更期待具有地域特色的产
品更多地走进年博会，“比如去年的温县山
药、荔浦芋头、禹州粉条，或者是韩国产品等
进口的，这些越多越好，我们都特别期待这
种平时不好买到的特色产品”。

特色宣传：企业有望在年博会品牌扩张，产品得到更多消费者认可
一场年博会，为何会在全城吸引如

此多市民的关注和重视？又为何会让
那么多企业趋之若鹜地跟随进来？听
听去年参与过的企业的感受，也许你就
明白了。

郑州秀伦服饰负责人赵先生介绍，他们
去年参加年博会销量让他吃惊，更重要的是

品牌在年博会上得到快速扩张。“我们发现
不仅卖出了大量的产品，更重要的我们的产
品得到了消费者的认可，会后做市场容易多
了。”

而对于食品企业“胡三姐胡辣汤”来
说，可谓是一箭双雕，通过去年的年博会，
不仅让胡三姐胡辣汤一炮而红，更为进军

郑州市场做了铺垫和桥梁。“当时在展会
上，一天能卖万把块钱，效果很好。”胡三姐
胡辣汤董事长何东方说，由于汤好价格低，
当时每天要求加盟的电话和买胡辣汤的电
话差不多有五六十个，虽然白天接电话接
得胳膊疼、很累，但是晚上结束后，他乐得
都合不拢嘴。

郑州年货销售额有望达到数十亿元年
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去年年货博览会销售额达到12亿元人民币，客流达到70万人。记者 马健 资料图片

精品荟萃 百万客流 火爆销售


