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【获奖理由】

在经济车型

这一细分市场，
价格被认为是起
决定性作用的因
素，然而降价促
销又是一把双刃
剑，只有利用得
当才能取得良好
的效果，河南通
广宝骏对此颇有
心得。在今年河
南 通 广 举 办 的

“2012 厂 价 直 销
特卖场”大型促
销活动中，针对
不 同 车 型 推 出
2000至 8000元不
等的现金优惠，更
启动免息信贷政
策，激发有贷款购
车需求的消费潜需求的消费潜
力，在有效拉动销力，在有效拉动销
售量的同时也让售量的同时也让
消费者享受到了消费者享受到了
切实的优惠，成为切实的优惠，成为
本年度河南通广本年度河南通广
宝骏最成功的促宝骏最成功的促
销案例。销案例。

【获奖理由】

亿泉，一家拥有

温馨时尚的新车展
厅、功能齐全的现代
化维修车间和专业
诚信的销售服务团
队的东风风神汽车
4S店。秉承“全心投
入、争创一流”的公
司精神和东风风神

“满意到家”的服务
理念，为每一位客户
提供全方位、高效率
的售前、售中和售后
等服务，曾获得东风
风神河南区域首家
标 兵 专 营 店 的 殊
荣。今年，亿泉在
上游车型不断降价
的压力下，依旧实
现了不俗的销售业
绩，得到了消费者

的充分认可。

【获奖理由】

作为中原汽

车市场上的一员
老将，广本智通
曾创造出多次销
售奇迹，良好的
售后服务更为其
赢得了良好的口
碑。长久以来，
广本智通始终坚
持“以质量求生
存，以信誉求发
展”的经营方针，
追求“使用户百
分之百满意”的
经营宗旨，不断
提高服务水平，
拓展市场份额。
为了让2012款歌
诗图的“全领域
跨界车”品质得
到更好的诠释，
广本智通联合兄广本智通联合兄
弟经销商举行广弟经销商举行广
汽本田“豫情山汽本田“豫情山
水跨界之旅”活水跨界之旅”活
动，通过自驾游动，通过自驾游
的方式让该车型的方式让该车型
良好的操控性及良好的操控性及
卓越的品质得到卓越的品质得到
了完美体现。了完美体现。
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2012 年 ，当

所有汽车厂商都
在或主动或被动
地响应着“以价换
量”的市场法则
时，中润长安却另
辟蹊径，举办了一
次“学车返学费”
的活动。据悉，在
本次活动中，学员
凭借该公司开具
的相关凭证到指
定驾校报名可享
受 100 元学费优
惠。而且在学员
学习结束后拿到
驾照 6 个月内购
买或介绍购买中
植汽贸车辆，都可
享受 50%至 100%
不 等 的 学 费 报不 等 的 学 费 报
销。该活动不仅销。该活动不仅
有效拉动销售，而有效拉动销售，而
且规避了恶性降且规避了恶性降
价的不良后果，成价的不良后果，成
为车市促销案例为车市促销案例
的一个新亮点。的一个新亮点。
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作为汽车市场的

一个后起之秀，河南永
丰致力于将国产品牌
打造成一张耀眼的名
片，面对前行中的压力
勇于挑战，时刻将消费
者的利益与真诚的服
务放在首位。从 2011
年度全国优秀经销商，
销售金奖，到 2012 年
上半年度全国销售冠
军等，河南永丰店已经
拥有了一个整体优秀
成熟的团队，成为广汽
传祺的领创者。

尽管面对残酷的市场竞
争，但依然有汽车经销商始终
如一努力提升自身综合竞争
力，提升服务质量与服务体系，
为广大购车消费者营造更优良
的购车环境。他们不仅代表了
中原车市的最高水平，也树立
了汽车流通行业的标杆，他们
当之无愧成为榜样车商。从他
们的发展中，可以看到超群的
市场营销、良好的市场口碑以
及真诚的服务理念。 记者 陈娴
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