
徐宁 国泰君安证券花园路营业部弘财富俱乐部总监
郑州营业部财富中心投研总监，投资顾问。擅长挖掘市场上一些新的、敏

感的因素，善于利用配对交易策略，追求低风险下的复利回报，先后荣获公司
“呼叫之星”、“专业知识竞赛一等奖”、“客户服务大比武一等奖”、“2009年度
中原十佳证券服务明星”等荣誉。
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年度中原十佳证券服务明星（候选名单）

杨书芳 东海证券郑州商务内环路营业部运营经理
具有交易、基金等从业资格，在东海证券先后担任客户经理、综合管理、

运营经理等职务。凭着对证券市场的热爱和执著，在不同的岗位时刻以真诚
热情的态度服务投资者，得到投资者的一致好评和信任。2012年1月至今，新
增客户资产在营业部名列前茅。

武军 国泰君安证券郑州花园路营业部投资顾问
15年证券从业经历，资深投资顾问，具有丰富的股票投资经验。擅长为

客户量身订制专项理财计划，以稳健、理性、务实的投资理念博得客户的认
同；擅长从政策层面把握符合国家产业政策的热点行业，深度挖掘其中具有
业绩拐点的成长性公司，为客户获取稳定超额投资收益提供较好的建议。

张帅伟 国都证券郑州花园路营业部投资顾问
具备证券从业二级水平、期货从业资格。2009年进入证券行业，从事过

营销开发、运营支持、柜台业务、新产品、新业务的销售管理、投资顾问等工
作，对证券公司营业部的业务了解全面、深入；还对基金及行业内的新业务
（如IB、融资融券、创新业务等）、新动态把握充分。

申文静 国都证券郑州花园路营业部区域经理
拥有证券、基金等业内从业资质。几年来多次被营业部评为“优秀员工”

“优秀区域经理”称号。擅长对国家宏观政策方面的研究和分析，用中长线的
眼光选择价值被严重低估、未来成长性极佳的股票。

张维 东海证券郑州商务内环路营业部理财经理
2003年开始进入金融证券行业，先后从事证券咨询，投资银行等业务，参

与了多个资本运作项目，具有系统、扎实的基础知识，专业技能过硬，专业能力
强，坚持关注基本面与技术面的结合，把握个股的波动性机会的投资理念，擅
长短线波段操作。2011年获得深交所全景网明星投资顾问称号。

侯亚辉 中原证券郑州桐柏路营业部投资顾问
从业18年以来，从后台咨询部门的一名分析师转为目前业务部经理及营

业部投资顾问组负责人，服务客户353人，累计资产超1亿元。对不同风险级
别客户进行有效划分，以达到“将合适的产品推荐给适合的客户”。在年度产
品营销活动中积极进取，超额完成各项产品营销目标。

周治国 中原证券郑州紫荆山路营业部投资顾问
取得证监会证券投资咨询职业证书。多年证券从业经验，取得证券、期

货等多项业务资质，对股票、债券、基金、期货等品种有深入研究，熟练掌握多
种分析方法，对市场有独到见解。从业以来，始终强化风险控制，秉承价值投
资理念，引导客户理性投资，合理规避投资风险。

赵彬彬 中原证券郑州经六路营业部理财经理
自加入营销队伍以来，努力掌握各种理财产品的特点及定位，不仅有丰富

的专业知识，还拥有专业服务意识及精准的产品配位能力。在其带领下，所在
营业部产品销售取得了骄人业绩——华泰柏瑞沪深300ETF基金销售在公司
排名第一，使营业部获得上海交易所颁发的“蓝筹市场创新业务宣传先进营业
部”殊荣。

王东 新时代证券郑州丰产路证券营业部客户经理
在近8年的证券从业生涯中，积累了丰富的为客户服务经验，建立了能够

成功释放团队成员为客户服务的机制。目前具有投顾资格，经过对证券市场
的深入研究，形成了自己的分析思路和科学的投资体系，可以为客户提供专
业的投资建议。

马龙 中信建投证券郑州商务外环路营业部营销总监
郑州大学MBA，5年行业从业经验，善于从基本面选股，结合中期大盘趋

势，对客户资产进行积极有效的配置建议，达到客户资产的保值增值。

光大银行 精耕“专业配置”优化理财体验
针对财富管理服务缺失问题，众多财富管理机构都在积极应对，探寻改善和提升的策略和方法。
日前，中国光大银行率先在业内提出，中国财富管理服务水平提升的出发点应由“依靠销售传统理财产品”向“代销多元化金融

产品”过渡，并于2012年上线运行“阳光理财·资产配置”平台，旨在为投资者提供全面、专业的资产配置服务，优化并提升光大银行
的财富服务体验。未来，将有更多客户享受到光大银行带来的多样化、个性化财富管理服务。 记者 倪子
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平常，投资者购买多个理财产品时经常会

奔波于各种不同的产品销售机构，这样不仅造
成持有多个产品账户，而且耗费了不少交通和
时间成本。

然而利用光大银行阳光理财·资产配置平
台，该行整合旗下存款、理财、基金、国债、券商
集合计划、保险、信托、贵金属、外汇、股票（三方
存管/融资融券）等 10 类理财产品，创建了标准
统一、分类清晰、检索便利、及时更新的产品库，
能够充分满足广大投资者在一个平台上买到所
有理财产品的投资期望，同时也为多元化资产
配置规划提供了产品基础。

此外，针对“投资者缺乏选择、比较各类理
财产品的能力”的需求，光大银行自主研发和引
进了银行理财、券商集合计划、基金、保险等理
财产品的数据采集、筛选、比较和评级体系，能
够为投资者提供多种理财产品的分析评价服
务。在平台中，投资者不仅能随时查询理财产
品的产品描述资料和基本数据，同时光大银行
提供的“同类产品间筛选、分析比较、推荐服务”
能够专业、便捷地帮助投资者选择匹配自身风
险承受能力、收益和风险均较稳定的优质产品。

为给投资者提供更加专业的资产
配置服务，光大银行率先在业界自主开
展了资产配置模型的真实客户投资偏
好调查。通过客户经理电话调研、光大
银行官方微博回帖、门户网站问卷回收
等渠道，光大银行采集了 28333 个真实
客户的样本调查数据，在此基础上生成

业内首个真实样本客户投资无风险偏
好曲线，能够为 15 类不同风险承受能
力的客户设计和提供最优资产配置和
产品组合建议。光大银行也凭此成为
境内第一家依靠真实客户提供数据构
建模型，并将投资界经典学术理论应用
到为零售大众客户进行资产配置服务

的商业银行。
同时，为保证资产配置长期、良性地

运行，阳光理财·资产配置平台的“投资组
合跟踪检视”功能模块将依据经济形势和
市场周期，适时跟踪监视投资者的持仓情
况和产品业绩表现，及时为投资者提供合
理、专业的资产配置调整建议。

拥有一个南北通透的两居室、拥有一
辆可远行的越野车、拥有更幸福的晚年生
活……

每一个家庭，都有着多样化的财务梦
想。而承继“阳光理财·资产配置平台，您
专业的家庭理财师”理念的光大银行，能
够借此平台，为广大投资者提供专业、全
面的财富管理规划，帮助客户拉近梦想与
现实的财富距离。

据悉，“阳光理财·资产配置平台”创

新性地将纵向的“生命周期规划”理论与
横向的“资产配置”理念相融合，可以为投
资者进行涵盖风险承受能力、财务现状、
理财目标等多方面的需求调研和分析，设
计涵盖教育、养老、购房、精彩生活、人身
健康保障等多方面的财富主题规划，最后
可生成专业严谨的理财规划和家庭财务
分析报告书，投资者凭此报告书可进行资
产配置计划。

阳光理财·资产配置平台是光大银

行“用资产配置做销售、做财富管理”
的有益尝试，这对于行业间财富管理
服务提升和客户体验的意义是良性和
深远的。未来，随着阳光理财·资产配
置平台与网上银行、电子营业厅、门户
网站、第三方平台合作的不断延伸，该
行将继续深入贯彻资产配置理念，进
一步提升理财团队的专业素质和服务
水平，满足客户多样化、个性化的财富
管理需求。

陈智敏 中原证券郑州经三路营业部理财经理
在20余年的从业经历中，积累了丰富的理论和实战经验，熟悉各类理财产

品投资要领，具有比较丰富的实盘运作经验和较强的风险控制能力，在大势判
断、投资组合和交易策略诸多方面具有专长。及时贴心的价值服务使客户颇
有收获并深受客户好评。


