
资讯B14

1.颠覆行业、永久保障：胖子腻子颠覆建材
家居行业经销代理制的短期约束局限，以合适条
件为依托的终身制开拓了行业新局面，让经销商
的投资成为永久的财富支撑。

2.合赢天地、共荣发展：胖子腻子与合作伙
伴共同开发市场，导入胖子管理及销售模式，为
每一位经销商历练团队及适合模式，与合作伙伴
捆绑式长期经营，与合作伙伴共荣发展。

3.合适条件、持久合作：共赢是建立在双方
意愿的基础之上，胖子继承式合约以合适的底线
条件入围，成功加入的经销商符合合适条件，即

能永久与胖子持续终身合作！
4.只有开始，没有结束：一次加盟，终身享

用！只要符合胖子继承式合约条件，就永远没有
结束期限，为经销商、代理商搭建长远赢利空间、
避免市场分化、降低经销商投入风险等是胖子继
承式合约的核心所在。

5.一县一户、区域保护：为确保经销、代理商
的经营利益，胖子在继承式合约中，明晰地规定
经营范畴、范围，确保一县一户的区域保护策略，
凡违规操作（违反胖子继承式合约适合条件）的
一经发现，取消继承式合约。

胖子腻子董事长张洪根介绍
说，纵观胖子腻子的十年发展历
程，以及中国建材家居行业发展的
十年，诸多建材行业管理架构模
式，已经不足以支撑行业长期、持
续、健康发展。其中，经销商如何
持续经营赚钱、厂家经销商渠道如
何稳定持续发展等问题，已成为影
响行业发展的重要课题。

2012 年 10 月，胖子腻子张总
与青蛙营销总经理景童新偶然座
谈，景总提出的“根源使然，家人共
享”的理念让张总眼前一亮。其中

“继承式合约对于企业发展的持续
性分析”与张总提出的“关爱家人，
稳健发展”的目标不谋而合。双方
一拍即合，随即决定战略合作。经
过两个团队的深入市场分析及实
际操作细节解析，全新的胖子腻子
继承式合约横空出世。

1.产品研发中心：胖子腻子行
业独有创新设计团队，研发实力堪
称行业翘楚，主要从事对未来新技
术趋势方向的产品研发。强调产品
功能性和附着度，充分满足客户对
腻子的所有需求，并始终引导行业
发展趋势。

2.产品供给中心：胖子腻子行
业独创产品供给中心，以数字化运
作、科学化管理体系，保证产品快速
有效供给，供给有量化，品质自然更
有保障。

3.产品配送中心：胖子腻子专属
产品配送中心，覆盖全省网络，随时随
地、及时高效、专属配送、值得信赖！

4.品牌营运中心：胖子腻子专
属系统化营运服务，统一规划、统一
管理，完善的营运管理系统让品牌
行动更有效，服务更周到！

5.终端销售中心：胖子腻子专
属统一化终端销售中心，规范品牌
管理，规避假冒品牌以次充好、以劣
充优，也让我们的服务随时随地在
您身边！

6.售后服务中心：胖子腻子独
创腻子行业售后服务系统，全力为
客户提供 365 天亲情诚心服务，全
程服务跟进，打造河南腻子行业服
务标杆！

“心服务，更专注”胖子腻子坚
信：只有用心的服务，才能创造价
值，只有专注产品，才能创造品质！

记者 李晶

继承式合约的五大优势

六大服务中心
护航财富巨轮

近日，记者在“胖子腻子”
继承式合约启动仪式上获悉，
在胖子腻子十周年庆典暨2013
年招商大会召开之季，“胖子腻
子”的东家——河南一方建材
有限公司将推出全国领先的建
材行业经营模式——继承式合
约。并将于 2012 年 12 月 15 日
的十周年庆典大会上，将这一
全新商业模式与正在经营或准
备创业的建材从业者分享。

传统管理架构已
不足以支撑行业发展


