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厂商开始“收官战”
“12 月的销售非常关键，是全年销售

的‘收官’时节，因此无论此前的销售情况
如何，要想取得好业绩，必须全力以赴地抓
住这个最后的机会。”海信电器郑州分公司
总经理李春辉表示，“目前的价格比较到
位，有实际需求的消费者没必要等到元旦
行动。”

在走访郑州家电市场，发现门庭冷落，
销售人员比顾客还要多，“卖不动”是厂商
的一致感受。

据奥维咨询发布的数据显示，今年前
10个月彩电零售额同比下降 19.9%，冰箱
销量同比走低9.5%，空调同比走低18.7%。

“卖不动也不能坐以待毙，压力大呀。
今年我们在促销力度方面做了加强，总部
也在促销资源方面给了我们很大的支持。”
多名家电总经理告诉记者。

中国消费电子联盟秘书长吴咸建分析
指出：“今年家电环境整体不理想，整个市
场发生萎缩，家电企业空调和冰箱完成年
初既定任务较难，彩电也部分出现下滑，年
底之前厂家推出多种形式促销打折活动，
以确保销售业绩的完成。”

当你正在看一场非常精彩的直播体育赛事，而你的老婆想看韩剧的
时候，怎么办？TCL最新旗舰产品云屏V6500独有的行业最先进一屏双
显技术就让这个问题迎刃而解。

V6500最主要的特色功能就是“4D一屏双显功能”。这一功能可以
实现不同信道同步实时观看，只需佩戴相应的眼镜，就可实现一台电视两
个画面同时看，两项声音同时听。云屏V6500给吴先生带来了超酷的体
验，V6500解决了他和老婆抢电视的家庭难题。

作为一个足球爱好者，每逢有重要足球赛的时候，吴先生就不得不与
妻子抢电视看球赛。而V6500 独有的行业最先进一屏双显技术就让这
个问题迎刃而解。一屏双显功能是通过双核、双系统、双音画处理引擎
和双信源自由切换实现的，吴先生和妻子只需分别佩戴上定制的 3D眼
镜，就可以一个看球赛，一个看韩剧，双方互不干扰。吴先生感慨地说：

“这个功能实在太先进了，也太实用了，这真是用买一台电视的钱享受
两台电视的功效。”

家电专家陆刃波表示，吴先生购买的这款云屏V6500是TCL今年主
打的全球首款双核4D一屏双显智能云电视，也是目前最为热销的高端机
型之一。建议消费者选购电视时应优先考虑目前技术领先的双核产品。

“还有十几天时间，对于绝大多数
家电厂商而言，冲刺年度销售目标，已
经是行业定律。”近日，众多家电厂商
负责人告诉记者。据了解，各大品牌
将开展更多促销活动，同时是消费者
购买家电的绝好时机。

年底价格触底
家电厂商冲量最后一搏

价格触底 现在买很实惠
随着岁末家电促销大战的大幕开启，

“价格”永远是消费者关注的焦点之一。
“32 英寸节能 LED最高直降 1000 元，

42英寸节能LED最高直降2000元，节能空
调活动期间仅售1999元……”

据了解，因市场疲软，以低价求规模或
是降价的原因之一。

吴咸建分析认为，2012 年底是“品牌
促销”引发“消费热潮”，而元旦春节将成为
2013年度最大一次规模化降价，普通机型
平均幅度在10%~20%，低价机型的折扣力
度在25%~30%。

河南家电协会副会长李文光表示，郑
州家电市场竞争非常理性，消费者购买时，
考虑的第一要素不是价格，而是品牌、功
能。随着物价的逐步上涨，利润已经很薄
的家电产品降价的空间非常小了。即使为
了在大节日促销，也不可能所有的产品降
价来抢市场。参与让利的品牌有的只针对
库存压力大的产品做促销。

海信郑州分公司经理李春辉表示，元
旦、春节期间，各大厂家均会推出各种促销
策略，在此期间买应该比较实惠。

为贺2012年TCL彩电全球销量率先突破1500万台，TCL彩电将于12月14~16日在全河南
省各大TCL专柜举办“千万王牌，大惠天下”为主题的TCL集团年终感恩答谢会。65英寸高端
智能云3D电视直降5000元并加赠2399元的iCE SCREEN一台。 记者 朱江华

千万王牌 大惠天下
TCLV6500“一屏双显”让你尽享娱乐生活

iCE SCREEN是TCL集团与腾讯联合最新推出的一款大屏幕可移
动智能娱乐云终端，以其创新的产品形态与优越的身世一经发布便成
为业内关注焦点，拥有26英寸大屏、便携电源、轻薄设计，具备“大屏可
移动”、“极速视频播放”、“个性音乐相册”和“高清视频通信”4大核心
应用以及多屏智能互动、I channel等精彩功能，让其快速赢得消费者
青睐和业界高度肯定。

iCE SCREEN在9月开放第一轮2万台网络发售，就被网友迅速一
抢而空。家电专家陆刃波指出，iCE SCREEN解决了手机、PAD屏幕太
小，电脑工作压抑，电视古板笨重等缺陷，实现大屏视觉、轻松娱乐与
时尚便捷于一体的智能云体验。满足了市场全新消费需求，从而收获

“叫好又叫座”的完美开局。
据了解，为贺 2012年TCL彩电全球销量率先突破 1500万台，TCL

彩电12月14~16日在河南各大TCL专柜举办“千万王牌，大惠天下”为
主题的TCL年终感恩答谢会，价格非常血腥，活动期间 65英寸高端智
能云 3D电视直降 5000元并加赠 2399元的 iCE SCREEN一台，届时包
括V6500在内的TCL双核智能云电视全线产品都将有巨额优惠，全面
献礼消费者。

一屏双显，欢乐无边 iCESCREEN——最潮时尚娱乐来袭

创领厨电市场 市场增长率在30%
方太高效静吸科技迎来新拐点

如果要给 2012年的吸油烟机
颁一个“金鸡（机）奖”的话，方太高
效科技产品必然名列其中。朱江华

作为“十一五”国家科技支撑计划的成
果，高效静吸科技已经成为中国高端吸油烟
机产品的标签。目前，厨电业正迎来走出低
谷的拐点：房产降幅减缓、原材料价格处于
低位、刺激计划成效初显，这些都已经成为
三、四季度家电回暖的重要信号，需要方太
等领导企业的明星产品来点燃这“冬天里的

一把火”。
“可以预见，在即将到来的元旦、春节市场

里，高效静吸科技油烟机必将完成创领市场的
时代使命。”方太集团副总裁孙利明说道。

“无论是高效静吸科技 I代还是 II代产品，
方太始终围绕高效节能这一主线展开科技创
新。”孙利明强调说。

方太高效静吸科技在用户体验方面确实
实现了“重大突破”。首先，I代吸油烟机打开
了“厨房干净又安静”的全新世界，实现了

“鼻子和耳朵的和平对话”，将厨房噪音降低
到 48 分贝。而 2012 年推出的高效静吸 II 代
则实现了“无惧排烟阻力，一路通畅到底”，

“自动巡航增压”模式通过自动感应烟道压
力，可以在面对烹饪高峰排烟阻力增强时“自

动迎战”，在阻力减弱或消失时则保持常态运
行模式，既能实现很好的排烟效果，又能保持
最佳噪音水平。

对于即将到来的元旦、春节市场，孙利明
对高效静吸油烟机、高效直喷燃气灶、高效净
U 消毒柜等“全高效”明星产品作了乐观预
测。他说：“全高效厨电产品一定会再起风云，
保守估计，市场增长率应该在30%左右。”

方太全高效厨电增长率30%

就在上个月，你还在为添置家电发愁，电视、冰箱、热水器、洗衣机、微波炉都已经买齐，就差两台空调了。你经过慎
重考虑，最后还是选择了志高空调。因为你曾经用过几年，冬暖夏凉，感觉还不错。再加上当时志高正在开展“龙冬攻略
大惠战”活动，变频空调买一送一，相当划算。最让你惊喜的是，还获赠了4日3夜港澳双人豪华游贵宾券！

就这样，你人生中第一次真正体会到什么是双喜临门。手握旅游券，你约到了她。4天3夜，香港澳门，浪漫之旅，天
赐良机。也就是在这次出游中，你们俩不断擦出火花，感情迅速升温，彼此都觉得找到了人生的另一半。你的一句“嫁给
我好吗”，收获的是两个人的幸福。

现在，你们一起经营这个温暖的小窝，虽然房子不大，但布置精致合理，住着舒心。虽然生活难免磕磕碰碰，但两个人
能相互包容，恩爱有加。有人说，只要真心地为所爱的人默默付出，就一定能收获幸福。而你们都相信，所谓幸福，就是找一
个温暖的人过一辈子，就像房间里的志高空调，温暖呵护，一天又一天，毫无怨言。

最近，你听说她远方父母家里的暖水管又爆裂了，几天时间都没修好，而且打听到志高空调“龙冬攻略大惠战”又开
展了第二波促销活动，于是就想着送一台空调给她的父母。

晚饭的时候，当你说要为她的父母买志高空调，她默不作声，放下了碗筷，泪水缓缓地流了下来。你以为触动了她的
伤心往事，赶紧坐过去安慰她。她却对你一笑，说她也看到了志高空调的优惠信息，正想问你要不要给你父母也买一
台。你们想到一起去了，她是为你们心有灵犀而感动。多么善良的女孩，你在心里想。

接着，她讲了一个自己小时候的故事：那时冬天特别冷，早上赖床不肯起，怕暖和的身体挨上冰冷的棉袄。妈妈就每天
把棉袄用手撑开放在炉火上，烤热了再叫我起床，而且急急地喊快穿快穿，一会儿就凉了。在笑声里，你们依偎得更紧。

第二天，你们手拉手来到志高空调专卖店，打听到这次活动是全国性的，在老家也能享受优惠。而且志高推出“海洋
之心”、“天之骄子”等变频新品，十分适合老家的大房子用，同时还有精美的礼品赠送。

你们毫不犹豫地预付了款，约定了上门安装时间。在电话里，你们听到了父母们幸福的笑。

“

”

未来方太市场增长率在未来方太市场增长率在30%30%左右左右

市场前沿

春节期间，各大厂家均会推出各种促
销活动


