
岁末年至，元旦来临，郑州家居
市场又将迎来一波儿促销“大战”。
对于消费者来说，趁元旦买建材家
具会比平时省不少钱。为取得新年
活动开门红，提高销售业绩，各大家
居商场也是大张旗鼓，全力以赴加
大促销力度。说到这儿，想必很多
消费者都会把欧凯龙列为首选。为
什么欧凯龙值得信赖？看完下面你
也许就有了答案。 记者 孔潇

迎新春感恩大回报巅峰巨惠
我们从欧凯龙活动负责人的透露中了

解到：元旦消费者到欧凯龙买建材家具满
额立减 600元~1200元、近千款名品家居 1
元起换购、数千件名品劲爆底价、10 元办
卡送千元、买建材再送家具券以及圣诞期
间购物还有惊喜。他说：“以上仅是此次活
动的冰山一角，更多重磅活动下周即将揭
晓，保证让消费者满意。欧凯龙十五年来
一直秉着‘实惠才是硬道理’的原则，给消
费者提供最好的家居产品。元旦活动，欧
凯龙早已着手准备，贴补巨资，为消费者送
去最大的优惠。”

圣象总裁签售会场面火爆
12 月 16 日，圣象集团翁少斌总裁亲临郑州，参加

“真情16年 相约16号——圣象地板翁少斌总裁郑州答
谢惠”活动。所有的圣象客户都成为“圣象16周年特别
会员”，享受每平方米地板立降 16元的优惠，并获得 16
年的超长质保。现场交付全款的客户，还通过砸金蛋赢
得 iphone5、长虹液晶电视等奖品。活动当天，数百名圣
象客户蜂拥而至，在寒冷的冬日再创奇迹，为圣象2012
年的收官之作画上完满的句号。 记者 孔潇 李晶

3小时签约400万元
胖子腻子创造加盟奇迹

12 月 15 日下午 2 点，河南一方建材有限公司——
“胖子腻子十周年庆典暨2013年招商大会”在郑州东区
逸泉酒店举行。

在本次会议中，胖子腻子创造了3小时签约400万元
的加盟奇迹，成为建材行业史无前例的经销传奇，为中国
建材家居行业开创了先河。 记者 孔潇 李晶

欧凯龙十五年来一直履行着“爱家承
诺”。欧凯龙还将品牌文化，企业文化与
中国传统文化完美的融合。始终将“家”
这一文化理念默默传承，营造了一个“企
业氛围如家，顾客感受如家，让每个顾客
都拥有一个健康温馨的家，让精品家居扮
靓每一个顾客的家”的全新家居商场。

业内人士分析，欧凯龙“爱家”理念
的传播其实就是一种社会价值观内涵的
具体化演绎。“家”是社会的细胞，没有单
个的“小家”就没有社会这个“大家”，所
以在这个意义上来说，欧凯龙的爱家理
念就是倡导和谐社会，担负起行业责任
的行为。

科隆涂料新品发布会隆重召开
12月18日下午，洛阳市科隆涂料有限公司在河南龙

门大酒店隆重召开新品发布会，董事长杨芳森先生亲临
现场，并发表致辞。杨芳森说，科隆公司经过一年的努
力，销售额较去年翻了一番，市场网络更加规范化，与销
售商的合作更加趋于共赢。 记者 孔潇 师洪涛

凌高卫浴公益活动盛大举行
于娜亲临现场助阵

12月18日上午，凌高卫浴冠名主办的“放飞大学生
求学之梦”公益活动，在宽广洁具市场拉开帷幕。本次
活动凌高卫浴捐赠给十名大学生助学金，帮助学子完成
学业。活动当天著名影视明星于娜小姐亲临现场，与郑
州广大影迷及凌高卫浴的新老客户进行零距离亲密接
触，并推出“10元体验式促销”活动产品回馈消费者。

记者 孔潇 师红涛

作为中原家居领先的商场品牌之
一，欧凯龙的服务理念也一直走在市场
前列。为切实保护消费者的利益，解决
消费者的后顾之忧，欧凯龙在中原率先
提出了“五星级售后服务”的爱家承诺，
成为中原家居商场的典范。据了解，消
费者在欧凯龙买建材家具，30 日内无理

由退、换货；欧凯龙对所售建材家具负
全责，实行先行赔付；欧凯龙保证全市
价格最低，同城比价 10 倍退差；欧凯龙
建材家具 100%绿色环保。从中我们不
难看出，欧凯龙在售后服务这点上确实
站在了消费者的角度，真正的为消费者
着想。

欧凯龙2012年开始了大跨步的进军
建材市场之路。今年五一欧凯龙中原路
店盛大开业，销售火爆，再到十一欧凯龙
济源店、欧凯龙东区旗舰店璀璨亮相，盛
况空前。欧凯龙的建材家具一体化发展
经营之路愈加明朗和灿烂。自此，欧凯
龙旗下的家居品牌数也达到一个空前的

高度。其中不乏，美克美家、亚振家具、
夏图、纳图兹、马可波罗、TOTO、箭牌等
这样的品牌“大鳄”。欧凯龙的建材家具
一体化更给消费者带来了便利。对于喜
爱欧凯龙的广大消费者来说，从此以后，
他们在欧凯龙就可以轻轻松松的一站置
家了。
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