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除了走出去，请进来，强强联手，合作共
赢，2012年，我们看到，个别培训机构在强调发
展的同时，还在着手教学模式的研发，而该模
式在国外的校外培训行业都处于领先水平。

如，第三方教育，自2010年起，就斥资数百
万，在省会郑州、宁波、上海三地试推高中课程
全数字化教学课堂，经过两年的实践，该模式
越来越成熟起来，不仅解决了传统教学中一个
老师无法指导一班学生的难题，而且可以将学
习过程及知识板块更加清晰、立体地全面展现
在电脑数据库之中。

以数学为例，红旗系统中的数学系统，将初
高中数学全体分为16个教学板块，通过合理的
知识点分布，强大的习题库，伴读老师的全程跟
踪陪伴，让被动学习模式转变成主动学习模式，
每个孩子甚至家长都能清晰地了解孩子知识点
断层及掌握度，更加有效地进行专项学习。

2012年，该教学模式已经开始在省会数十
所公办学校进行推广，得到了老师及学生的广
泛认可。

2012 年虽然是培训行业理
性发展的一年，同时也是稳步扩
张的一年。在这个被行业高呼

“拐点”的一年，不少培训机构跑
马圈地、开办分校，不仅极大地
解决了学生上辅导班行路难的
问题，更是把优质的教育资源送
到了学生家门口。

今年 5月，大山教育集团绿城
广场精品校区、森林半岛精品校
区、英协路精品校区、正弘旗精品
校区和碧云路北校区集中开业，不
仅集中解决了周边学子上辅导班
难的难题，更实现了大山教育集团
把“名校开到家门口”的愿景。近
日，大山教育集团再次传出消息，
其位于橄榄城和花园路北环路的
两大校区也将于圣诞节后相继开
业。

按照优质教育资源倍增的要
求，2012年，陈中数理化也分别在
郑州市的东、西、南、北开设了四个
校区。这四个校区，东至建业路、
西至西环、北至北环、环境优美，配
套齐全，每个校区都可以满足近千
学子的需求。其中，建业路分校是
陈中数理化入驻郑东新区的第一
个校区，而该校区的开业，意味着
东区的孩子在家门口就可以享受
到陈中优质的教学服务。

4 月 8 日，省教育学院联大
精品学习中心成立；5 月 18 日，
国花联大精品学习中心成立；9
月 1 日，郑州市购书中心联大精
品学习中心试营业；10 月 18 日，
紫荆山路联大精品学习中心成
立；11 月 8 日，普罗旺世联大精
品学习中心成立。从今年 4 月
到 11 月，联大教育集团也一连
在郑州布局了 5 家精品学习中
心，这 5 家精品教育中心的成
立，不仅意味着联大的服务又上
了一个新台阶，也实现了联大
2012 年在郑州的完美布局。

如果用四个字来形容2012年培训行业掌门人心态的话，那就
是居安思危。越来越多的机构开始意识到，仅靠当下的办学模式
很难迎合家长的需求，不足以应付更加激烈的市场竞争，开始思
考自身的发展、行业的发展、外出取经、力邀名师等。

今年5月，大山外国语学校数名高管奔赴宝岛台湾学习取经，
首站访问的便是台北刘毅英文教育机构，对其教学理念、教学特色
印象非常深刻；7月底，刘毅董事长一行来郑参访，专门参观了大山
宝龙校区和森林半岛校区，对其教师团队及学员赞不绝口。这两次
的交流互动，使得双方互有好感，并与12月初达成合作。

今年 3月~10月，郑州晨钟（陈中）教育集团管理层分别到台
湾、香港及广州、深圳、长沙等地考察学习当地课外补习机构的办
学经验，并积极参加由中国民办教育协会、中国教育培训联盟及
河南省民办教育研究会组织举办的相关研讨和交流活动，并引进
加拿大、中国台湾及中国广州、深圳等地的优质课程和办学经验，
加强行业合作和交流，不断促进课程的国际化发展和专业水准。

越来越多的机构开始意识到，要想在激烈的市场竞争中
立于不败之地，要想取得长远的发展，就必须真正走出去，学
习别人的办学经验、办学心得，把别人好的课程、好的项目引
起来，不断地加强机构之间的合作和交流，取其精华，去其糟
粕，才能取得更好地发展，才能更好地适应当下的竞争。

强强联手，即强者与强者相互合作，意指合作起来力量大。
2012年，越来越多的培训机构开始意识到这一点，并着手寻找新
的合作伙伴，共同赢取市场份额。

今年4月，大山教育集团与北京外国语大学培训学院正式牵
手。引进北外快乐英语夏令营、北外保送生特训夏令营、剑桥大
学TKT教师培训三大项目。这三个项目的合作不仅为我省民办
教育培训行业发展提升了一个更高层次，更为我们带来更高、更
新、更权威的教育理念、教学思想和教育资源，同时对中原学子

“体验名校生活，播种成功梦想”以及教育界同仁提升教学技能等
都大有裨益。

今年7月，以小升初起家的睿源外语与高端幼少儿英语品牌
优尼卡教育也实现了战略合作。双方联手后，除了继续发挥彼此
在教学、研发、师训等方面优势，共同促进、提升教学品质，衔接教
育产品链条，打造优质精品教育外，双方还将统一市场、统一品牌
宣传、充分利用校舍、共同教研培训，最大程度提高双方资源的利
用率。

9 月，睿源再次与国内知名教育管理咨询机构——和君
咨询强强联手。“历经 10 年发展的睿源学校，尽管取得了一
定的办学成绩，但学校在管理及人才培养模式上遇到了一
些瓶颈，此次与和君达成战略合作，是希望借助于和君的先
进管理模式，对睿源发展进行梳理并规划未来的愿景和方
向，提升品牌价值，深度挖掘潜力。”签约仪式上，睿源教育
董事长牛新哲表示。

纵观 2011年的培训市场，我们不难发现，
一些培训机构苦于营销、拼命策划，并未得到
市场的认可，在激烈的市场竞争中，惨淡经
营。相反，一批有特色、有着清晰战略发展规
划的教育培训企业，凭借一些特色项目，不仅
经受住了市场考验，更成了学生以及家长的

“新宠”。
“中高考封闭班”是红旗老师近年来的一

个主推项目，该项目自成立以来，受到越来越
多学生和家长的关注，很多被在校老师否定过
的学子在这里成绩大幅提升并升入名校，而越
来越多的家长也开始意识到，要想在最后一个
阶段，让孩子的成绩有一个质的提升，方法重
要，老师、环境也很重要。

平行线是最早以思维数学起家的一所培
训学校，近年来，凭借其名师效应以及家长的
口碑，不仅带动了该校其他项目的发展，分校
数量也从2003年1家，增到目前的10家。校长
刘育涛告诉我们，学校能发展到今天，和他们
最初的定位有很大关系，以优势项目来带动其
他项目的发展，把优势项目做精做专，也是能
在这么短的时间内做大做强的原因。

相对于前两年的疯狂扩张、盲目招生，2012年，培训行业进入理性发展的阶
段。对于培训机构来说，除了立足本业，辅导好每一位选择自己的学生外，他们
更多地在思考着这个行业的发展，如何使这个行业健康有序的发展，如何给学员
提供更加优质的服务，走出去，请进来，强强联手，合作共赢。 记者 吴幸歌
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今年4月，大山
教育集团与北京外国
语大学培训学院成功
牵手。


