
王军
农业银行河南省分行营业部

副总经理

上榜理由：多年的金融从业
经历，使王军拥有了深厚的理论
素养、丰富的实践经验，他洞悉市
场、勇于创新、精熟业务、能力突
出，在支持地方经济发展、服务质
量改善、金融产品推广、员工队伍
建设等方面取得了突出成效。

尤其是近两年，面对经济增
速下滑、产业结构深度调整的严
峻形势，他深入研究市场，了解客
户需求，带领营业部营销团队，充
分利用各种金融产品，为客户提
供融资、理财、投资、运作资金等
深层次金融服务，得到了广大客
户的高度赞誉和认同。

梅少林
建设银行郑州金水支行行长

助理

上榜理由：梅少林拥有 20 余
年金融从业经验，在管理创新、营
销推动、优质服务、防范风险、人
才培养等方面积累了丰富的实践
经验。在他的带领下，近年来，中
国建设银行郑州金水支行以打造
五星级营业网点为目标，不断强
化网点服务质量，优化网点服务
环境，完善便民服务设施，防范业
务操作风险，保障客户资金安全，
赢得了社会各界的广泛赞誉，连
续多年，被建行河南省分行评为
服务工作先进单位、最佳服务分
行、风险防范先进集体。

买艳芳
工商银行河南省分行营业部

副总经理

上榜理由：作为工商银行河南
省分行营业部个人金融业务的领
军人物，买艳芳全面实施个金服务
升级战略，实现了个人金融业务

“服务专区、人员专配、业务全面、
服务多能”的个金服务升级目标，
使工商银行个金服务水平迈上了
一个新台阶。

面对今年复杂多变的市场环
境和广大客户个金需求的不断升
级，她通过创新服务模式、优化服
务渠道、打造理财团队等手段，不
断调整营销策略，加大工作推动力
度，个人金融业务呈现出良好的发
展势头并取得骄人业绩。

年度中原理财领军人物(二)

鲍立勋
兴业银行郑州分行零售事

业部副总监

上榜理由：根据分行的统一
部署和安排，2012年，鲍立勋会同
部门人员通过建立健全零售事业
部组织体系，逐步实现零售业务
条线集中专业管理模式，零售业
务专业化经营和精细化管理水平
得到有效提升。在领导和同事们
的共同努力下，该行理财专业化
人才不断充实，理财产品的创新
步伐不断加快，“天天万利宝”、

“现金宝”、“贵金属交易”等产品
备受市场青睐，在广大客户当中
树立了“买黄金到兴业”、“兴业理
财领跑高收益”的良好口碑。
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