
【企业家责任】筑造惠利民生的好房子
作为河南中陆物流配送有限公司、河南台兴房产有限公司董事长，数十年

来，王超斌用他坚实的步伐，书写了一部独属于他自己的人生传奇，从一文不名
到亿万富翁，从名不见经传的工人子弟到影响国内外的企业家。他与时俱进，勇
立潮头，在社会发展的每一个历史时期，都有事业杰作呈献给社会。不仅证明了
自己，也感动了世界。

在他看来，企业家身上应该流淌着道德的血液。几年前，他响应中央统战部
“社会主义核心价值体系学与行和企业家要回报社会感恩行动”的号召，带头把
自家的别墅拆了，建了共1596套普通商品住宅，全部拿出来以比周边均价至少优
惠每平方米1000元的价格，自限房价，也因此被称为民间“限价房”第一人。

如今，随着城市化进程的快速发展，深知越来越多的百姓迫切需要有个温暖的
居所，他再次践行企业家的社会责任，在京广南路开发大型楼盘春江家园。

“我们要建性价比最高的好房子，提升中原百姓的人居水平，春江家园的得
房率高达 81%，我不敢说在郑州最高，但肯定是比较高的。”谈及该项目，王超斌
拥有十足的信心。

这个超低容积率大盘立面设计简洁、时尚，线条明快，内部户型设计又处处
体现精心构思，有多达 23个户型，面积在 39~140㎡，多以 80~90㎡的二室二厅为
主，满足购房者的多样化市场需求。

【企业家情怀】为中原经济发展贡献正能量
据了解，目前在售的春江家园，是在楼盘封顶后才领取预售许可证，继而开盘。

这充分佐证了在房地产深受调控政策影响的现在，台兴拥有强大的资本实力。
细节彰显品质，亦能体现一个企业的情怀。“从产品定位、建筑用材、环境配

套等诸多方面，我们都力争打造一个样板社区。”王超斌这样说道，不过，作为一
位时刻不忘回报社会的企业家，他的人文关怀绝不止于此，“春江家园虽然是高
档社区配套，房价却是中等收入者能够承受的价格。我打出了市场销售超低起
价仅为5900元/㎡。”

从区位优势看，春江家园西临京广南路京沙快速隧道出口，东临市政主干道
石柱路（碧云路），南邻规划端午路，一期西邻开发路，北侧为规划郑航北路，交通
的便捷性在郑州南区无与伦比。

在教育资源上，春江家园周边有长江东路小学、佛岗小学、第 62中学、第 13
中学等。春江家园内还配套2368.85㎡的大型幼儿园；公共配套的高校资源有黄
河科技大学、中原医学院、郑州航空工业管理学院、中州大学等，在项目周边，还
有诸多丰富便捷的医疗和金融配套。

与王超斌的交流中，能感受到春江家园项目的入市，只不过是其责任观的微
小一面。更重要的是，无论是慈善捐助、做中原经济发展的创新先锋抑或是房地
产行业稳步前行的推动者，我们都能轻易地感受到他的平民情怀。

未来不难想象，春江家园1、2、3期近100万平方米的大型住宅区也势必会让
购房者买得放心，住得舒心。而王超斌作为浪尖上的舞者，也将继续用其独有的
战略眼光做中原经济的创新和领军者。

“郑能量，亦是‘正能量’的谐音，我觉得这个‘郑能量’提得非常好。”李发臣说
道。

在他看来，2012年河南有太多“正气”和“温情”渲染着这个城市，河南人的正
义善良得到了更多人的认可和赞扬，比如李博亚就是河南形象的一个代表，这种
精神会继续弘扬光大。

2012年已接近尾声，2013年又将掀开新的一页。简单来说，2012年清华园集
团有几件大事发生。

江南春温泉二期对外营业，功能配套更趋完善，大型商务会议、度假旅游功能
更加强化；中原影视城一期建成投入使用，电视剧《大河儿女》开拍；大溪地住宅一
期全面向业主交房；中原国际茶叶中心开始启动招商；奥帕拉拉水公园开园火爆、
香堤湾温泉开业在即等。

总的来说，和年初集团公司制定的“巩固完善服务”战略目标是相一致的，完
成率也让人感到满意。

“要说个人的得失，我有些遗憾的是没有抽出太多时间多陪陪家人，没有更多
地投身于公益救助事业，我感觉总体做得还不够好！”李发臣坦言。

明年，清华·大溪地项目的住宅二期、五期以及综合楼将要开发建设，清华·忆
江南主要做好完善和客户服务工作，对新老业主推行积分制，进一步回馈广大业
主。

至于明年的房地产政策，李发臣认为，总体趋向于回暖，政策执行层面上“理
性”和“温情”并存，相信房地产行业会向着更好的方向发展。

既是全国政协委员中的“明星”，又是活
跃在河南商界的领袖人物，甚至也可以说他
是一位受到国内外各界人士尊重的“外交
家”。集多重身份于一身的王超斌拥有近乎
疯狂的创新力，然而，但凡与他有过接触者，
大都能感受到其睿智之外的质朴和实在。

记者 王亚平 文/图

12月23日，在这个阳光温暖的冬日里，300多位清华·忆江南业主齐聚江南，
在项目高端配套江南春温泉运动馆展开了一场“你运动我送礼”的全民运动圣诞
大联欢。现场，孩子们抱着暖暖的礼包，给加入篮球联盟赛的爸爸、妈妈加油喝
彩，一片祥和温馨之景。

当日上午9时，业主们提前来到清华·忆江南销售中心，新邻旧友围坐一团，
品味咖啡，谈笑风生，其乐融融。

随后，大家穿梭在去往江南春温泉室内运动馆的路上，雀跃般的身影与灿烂
的阳光相映成趣。进入运动馆，只见一棵两米多高的圣诞树下堆满了精美的礼
物，孩子们顿时沸腾起来。

欢快的音乐响遍全场，“全民”运动会拉开帷幕。在主持人极富感染力的号
召下，80余组业主每家各派代表分成4个分队，由清华·忆江南美丽的客户经理
担当小队长进行比赛。

精彩的“运动会”结束后，全体业主又迎来本次活动最闪亮的“全民大抽奖”，
多项大奖纷落各家，荣获一等奖的业主现场将价值不菲的西门子全自动洗衣机
抱回了家。

“温情江南，圣诞乐翻天”点燃了清华·忆江南业主的生活，
让大家在寒冷冬季品味到游闲生活的真谛。 梁冰

圣诞乐翻天 温情忆江南
清华·忆江南客户答谢会盛情开启

一周楼市
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2012 房地产行业向着“理性回归”、
“规范服务”、“公开透明”的方向发展，这
种发展形势是好的，也是我们企业所一直
倡导的，诚如我们公司的企业精神“铸造
精品，奉献社会”——清华园集团将会一
直以此为铭。

记者 梁冰


