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酒道天下

日前，皇家丽美内衣 2013时尚新款发
布会在郑州召开，来自全省的经销商及业
内人士参加了本次新品发布会，为大家带
来了一场时尚内衣饕餮盛宴。据了解，本
次新品发布，皇家丽美为消费者带来了“典
雅”、“柔暖”、“复古”、“花样年华”、“狂野豹
纹”等12个系列。

据皇家丽美董事长朱兴领介绍，2013
新款内衣主要采用进口高弹透气面料、台
湾冰凉丝冰凉网布，并将皇家丽美国内首
创的记忆棉织入文胸，运用记忆钢圈，结合
人体工程学、脂肪学及穿着的舒适性，特别
设计了独特的“调整型时尚内衣”。

据了解，广东佛山皇美内衣有限公司
位于中国内衣之都——佛山盐步，自 2005
年以来一直致力于专业健康调整型内衣的
研发、生产、销售。公司现有标准规模的生
产厂房，流水线生产车间，德国、日本制造
的各类先进衣车设备，并拥有皇美内衣研
发中心，皇美全国营销中心。旗下香港“皇
家丽美”品牌拥有数十家直营专卖店及区
域代理商，享誉全国。多年以来，皇美内衣
有限公司一直以品牌策略为办厂方针，从
研发到生产到营销都要求精益求精，同时，
也为更多的品牌商提供产品之外的策划、
营销服务，真正让品牌经营者能够在皇美
内衣有限公司得到更多、更专业的服务。

记者 万佳

大商千盛生活广场
开元店开业

这是大商超市省内第 13家
大卖场

为了 2013 年在河南市场有更大的发
展，最近，大商集团又传来扩张的脚步
声。2012 年 12 月 24 日，位于开封的大商
集团千盛生活广场开元店开业，这也是大
商超市在河南开设的第13家大卖场。

大商千盛生活广场开元店位于开封
市金明大道，总建筑面积超过2万平方米，
是开封新区新兴的生活广场项目，主要以

“高档、时尚、流行”为经营理念，涵盖千盛
百货、大商超市、餐饮娱乐等多种业态，会
集了上百个国际国内知名品牌。

开元店沿用了大商集团在河南的传
统商业模式，即“百货+超市”的组合业
态形式，体现了大商文化中“无限发展，
无微不至”的理念。从规划之初，大商
集团就将大服务工程放在首位。据了
解，千盛生活广场开元店可直接提供
200 多个就业岗位，间接创造近千个就
业机会，这将为拉动当地经济发展作出
贡献。与此同时，开元店将为附近社区
居民提供舒适的生活配套服务，不断实
践“快乐购物，品质生活”的使命。开业
以来，千盛生活广场开元店特惠不断，
很多食品、日用品都以当地最低的价格让
利给消费者。

大商千盛生活广场开元店不仅拓展
了大商超市在开封的市场份额，也奠定了
大商超市在全省快速发展的良好基础。
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每 到 农
历春节前，企
业 的 春 晚 和
客 户 答 谢 会
开 始 集 中 上
演 。 晒 年 会
成 为 最 近 微
博 上 最 热 门
的话题之一，
有 创 意 的 年
会 总 能 吸 引
众 多 网 友 的
围 观 。 面 对
新 一 年 营 销
和 竞 争 的 开
始，年终答谢
也 成 为 酒 企
吹 响 新 一 年
营 销 大 战 的
号 角 盛 宴 。
部署新战略，
制定新目标，
推出新产品，
各 企 业 一 方
面 在 总 结 一
年 得 失 的 同
时，另一方面
也 为 备 战 春
节 市 场 作 最
后 一 搏 。

记者 万佳

答谢关键词 创新营销 杜康跃居豫酒军团领头羊

进军白酒电子商务；启动微博、微电影、
微公益等微营销；举办酒祖杜康·名仕封坛
大典；推出白酒理财产品等，这些在中原白
酒行业史无前例的营销创新，使得杜康在
2012年赢得了白酒行业内外人士的颇多关
注和好评。

1 月 8 日，杜康控股战略合作伙伴年终
恳谈会暨 2013 年度媒介投放签约仪式举

行。洛阳杜康控股有限公司总经理吴书青
在会上表示，2012 年杜康的销售收入将在
2011年基础上再度翻一番，蹿升为豫酒“六
朵金花”的第一位，而杜康预计在 2013年将
再次实现至少翻一番的销售业绩。河南省
酒业协会会长熊玉亮坦言，杜康如今销售收
入已经跃居河南白酒行业的领头羊，成为豫
酒军团省外销量最多的白酒品牌。

面对商家激烈抢占市场的现状，如
何进行市场操作和营销管理成为制胜
关键。不少酒企借助答谢会，将经销商
齐聚一堂，分享市场经验，布局新一年
的营销政策。

1月7日，泸州老窖论道酒业公司召开红瓷
头曲2013年河南客户联谊会，泸州老窖论

道酒业公司总经理李伟为各地经销商详
细介绍了铺货、召开品鉴会和订货会等的
营销政策。一些经销商表示，泸州老窖红
瓷头曲自上市以来，凭借其红色经典包装
外形，及适中的价位，在婚庆、宴请及团购
市场受到消费者的热捧，这也正是公司对
于市场提前作出准确定位的结果。

答谢关键词 感恩回馈 仰韶定制新春献礼版产品

为迎接春节市场，感恩社会，满足郑
州主流消费群体的需求，仰韶在 2013 新
春答谢会上推出了定制的 100000 箱高品
质的彩陶坊人和献礼版产品，并以“感
恩”价面向市场。仰韶酒业有限公司董
事长侯建光表示：“本次 100000 箱彩陶坊
人和献礼版产品的投放，不求利润，目的
是为了感恩郑州消费者一直以来的关心

和厚爱。”
对此，郑州市酒类行业协会会长岳增浦

认为：“仰韶的感恩回馈，对郑州的消费者
来说是个好消息，预示着将有更多的消费
者可以与之见面，同时也可以满足市场
日益多样化的个性需求，进一步提高彩
陶坊酒的知名度，巩固和加强其在郑州市
场的领先地位。”

答谢关键词 经销商培训 习酒举办河南经销商新年答谢会

对于很多白酒企业而言，更好地帮助经
销商做营销，使经销商感受到企业后方的
强大支持，实现白酒企业与商家的互惠共
赢，是不断提高销售业绩的关键。经销商
政策作为白酒企业营销策略的核心内容之
一，集中体现了企业盈利模式、盈利能力和
盈利水平，是企业经营策略和经营水平的
集中体现。在新年来临之际，借助答谢活
动进行经销商培训，也是酒企备战市场、制

定新策略的形式。
日前，2013 年习酒河南经销商新年答

谢系列活动在郑州举行，来自全省各地的数
百名经销商参加了由习酒有限责任公司和
河南黔豫源商贸有限公司联合主办的经销
商培训和答谢宴会。

据该公司总经理荆福杰透露，2012 年，
习酒在河南实现突破性发展，销售额突破
6000万元。

时尚快递

一周商讯

锦荣摄影器材城举行
“有声有摄”新年联谊会

近日，由郑州市摄影家协会、郑州市
音乐家协会、郑州市戏剧家协会、豫发置
业锦荣摄影器材城联合主办的“中国·伏
羲山杏花节主题摄影大赛”暨“有声有摄”
新年联谊会在长江路锦荣摄影器材城举
行，现场展出了100余幅在杏花节主题摄
影大赛中获奖的全国数百名摄影家之优
秀作品。此次摄影展不仅为摄影爱好者
提供了一个交流、学习的平台，更向大家
传达了一种“热爱自然、融入自然”的环保
精神。

据了解，拥有 150余家商户的锦荣
摄影器材城，经营范围包括摄影器材、婚
纱礼服、彩妆饰品、相册相框等品类，是中
西部地区品类最齐全的一站式影楼用品
采购基地。 王一品

近期，安莉芳集团与大商集团“携
手·感恩”战略合作发布会举行。安
莉芳集团旗下美体调养品牌“Comfit”
也在大连举办内了衣美体新革命活
动，帮助当地女性革新健康美体理念。

业内人士表示，安莉芳与大商集团
均为行业领域佼佼者，大商集团在北方
尤其是东北市场具有很强的渠道优势，
此次战略合作对于安莉芳深耕北方市
场，拓宽终端销售渠道，巩固提升品牌
优势和市场号召力具有积极意义。

君平

“携手·感恩”
安莉芳与大商集团
战略合作升级

年终答谢会接踵而至，各大酒企布局年终答谢会接踵而至，各大酒企布局20132013。。
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