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校对 一广 版式 张妍年货博览会来了！

2013（第三届）全国年货购物节
郑州精品年货博览会

农历腊月十五~农历腊月二十三 郑州国际会展中心

精品荟萃 百万客流 火爆销售

抽大奖，iPhone 5、金条
等您拿

郑州王府井百货是一家面向全客层
的综合性时尚百货，为了感谢广大消费者
的支持与厚爱，正式开业期间将为大家
带来丰厚大礼。1 月 16 日至 20 日，品牌
服饰满 300 元返 288/188/118 电子券，化
妆品消费满 200 元返 40 元礼券，名表满
1000 元返 300 元电子券，黄金最高每克
立减 30元。

与此同时，凡消费满300元的，即可参
与抽奖活动，iPhone 5 共 10 部、金条共 4
条共计40克豪礼等您拿。另外，会员消费
还可享各级满额礼且免费停车。

据了解，郑州市场是未来王府井集团
在河南的重要市场。对此，唐文英表示：

“我们希望通过郑州把王府井的品牌和文
化传递出去。比如说诚信服务，要包括两
方面。一是对消费者，我们希望每一位顾
客进店后都感受到最贴心的服务。二是
对供应商，我们不仅会严格履行约定，并
将在合约范围内为其提供最大的便利。
郑州王府井百货将以创新、团结、积极、科
学、严谨的工作态度和工作作风，不断前
行，去创造更辉煌的明天！”

1月16日，王府井百货耀世开业
“打造城市的另一个核心商圈”

于2012年12月22日开始试营业的郑州王府井百货，试营业第一天客流量就超过200万人。近一个月，在没有高调宣传的情
况下，其凭借所带来的全新购物体验迅速得到了广大消费者的认可。2013年1月16日，享誉中外的“新中国第一店”王府井百货
终于要在郑州正式开业了。 记者 王一品

“便捷、舒适、愉悦将成
消费者购物的首选”

郑州王府井百货位于桐柏路与棉纺
路交叉口的锦艺城购物中心，是由北京
王府井百货（集团）股份有限公司出资的
全资子公司，也是王府井百货开设的第
28 家连锁店，更是王府井百货进驻郑州
的第一店。

建筑面积达6万平方米的郑州王府井
百货，定位于中高档时尚百货，秉承集团一
贯的服务理念“人文购物，人性服务”。

正如北京王府井百货（集团）股份有限
公司郑州店总经理唐文英所说：“王府井在
郑州的第一家店，不管从硬件设施还是从
品牌组合上，都会将王府井百货的精华充
分体现。我们将努力在西区打造城市的另
一个核心商圈，为消费者提供更多的选
择。但我们不会一味追求所谓的档次，随
着消费者越来越理性，仅仅靠奢华概念已
很难长久保持消费者的忠诚度。生活质
量、都市化程度在加快，人们的消费观念也
在发生转变，便捷、舒适、愉悦会成为消费
者购物的首选。因此，中高档，不能只局限
在产品和品牌上，更多的是体现在附加值
上。”

王府井百货倡导体验式营销，包
括 文 化 营 销 、情 感 营 销 和 价 值 营
销。“对商家而言，价格是营销中永
恒 的 话 题 ，但 绝 对 不 是 唯 一 的 手
段。所以，王府井在提倡明折明扣
的同时，更多的营销活动会以消费
者的感受为出发点。”唐文英介绍，
希望大家一走进王府井就有一种亲
情感、愉悦感。

郑州王府井百货各个楼层都有休

息区、约会吧、甜品店、水吧、咖啡座等
休闲配套。比如三层的青春馆品类组
合别出心裁，同一风格下的男女装混
搭，饰品店的穿插；再如负一层有儿童
乐园、休憩茶座，而且汇聚各地独具特
色的美食小吃，连北京的稻香村的点
心也有。试营业以来，各种缓解购物
疲劳的贴心设计，已经让郑州消费者
充分感受到了不同于以往的购物体
验。

近日，记者走进正在试营业的郑
州王府井百货，可谓处处透着“精
致”。这种精致不仅仅体现在其创造
了一个高品质、时尚化的生活购物环
境上，更体现在服务中。不管有多忙，
这里的服务员总是面带微笑，而收银
员总会温馨提示您会员卡、礼券该如
何合理使用。

“我们每开一家店，都是采取一

帮一、手把手带徒弟的方式，来实
现人才培养、畅通管理的。”唐文英
介绍，王府井百货一直传承着“一
团火”的企业精神，这种自上而下
的感染力非常强大。“企业爱员工，
员工爱顾客，无微不至的服务来自
内心的爱。客服人员爱自己的岗
位，爱自己的企业，更爱自己的顾
客。”

这里能买到北京稻香村的点心

“无微不至的服务来自内心的爱”

春节将至，哪里采购物美价廉的年货
呢？记者从省商务厅昨日召开的新闻发
布会获悉，即日起，我省启动为期一个月
的2013年消费促进月活动。

作为该活动的重要组成部分，由中国
商业联合会、河南省商务厅、河南省贸促
会、郑州晚报社主办的2013郑州精品年货
博览会也将于1月26日至2月3日在郑州
国际会展中心举行。

郑州年博会将成为老百姓愿意去、喜
欢去、享受一站式服务的“年货大集”。

记者 徐刚领

年博会上采购特色产品
我省消费促进月活动从1月14日开始至2

月 24日结束。在此期间，众多生产企业、大型
商场超市将开展多种形式的促销活动，扩大节
日产品销售。

截至目前，全省已经上报各类大型促销活
动 121个，参与企业 4350家（次）。其中大型商
超活动 62个，精品年货促销活动 29个，传统文
化特色促销活动30个。

作为我省消费促进月活动重要组成部分和
大型消费类展会，“2013郑州精品年货博览会”
在上届的基础上，有了更进一步的提高，将如期
于2013年1月26日至2月3日在郑州国际会展
中心举行。截至目前，展会的各项筹备工作已
基本就绪。

本届年博会展出面积 3万平方米，分为河
南省名优农副土特产品、糖酒、肉类食品（含清
真食品）、海产品、服装家居、珠宝首饰、电子数
码、汽车后市场、户外休闲、民族（俗）文化商品
等十大类商品展区。

目前参展企业已有好想你、红高粱、尚正牛
肉、山东峰宇等省内外的 500余家知名企业和
上千种特色产品参展。此外，年博会还汇集了
韩国、伊朗、巴基斯坦等众多其他国家的特色产
品，以及我国香港、台湾的民族特色产品。

今年的年博会，政府支持力度大
今年“郑州精品年货博览会”的规格再一次

提高，已被商务部列入2013年大型消费促进活
动的重点项目之一，中国商业联合会全国节庆系
列活动之一，是省商务厅、省贸促会主办的一项
重要节庆消费类展会，也是全省2013年消费促

进月活动的重要组成部分，年博会将为扩大节日
消费，营造繁荣稳定的节日市场氛围，不断提升
消费对经济的拉动作用，具有政府强力支持、影
响广泛、辐射面广、规模大的巨大平台作用。

打造郑州春节购物五大平台
春节是我国群众最为重视的传统节日，春

节的消费力要远远大于任何一个节日，单就郑
州来说，春节市场就能超过百亿元，年博会刺激
的不仅仅是展会期间的销售量，更是郑州包括
周边地区数百亿元的年货大市场，这也是企业
为何如此重视年博会，积极参与年博会的主要
原因。

去年年博会期间共有约 70 万人到郑州国
际会展中心逛年集、买年货，总销售额超过 12
亿元人民币，展会结束时，几乎所有商品销售一
空。今年的年博会将以厂商、厂代、大经销商直
销、各种公益活动等更为丰富的形式，着力打造
年博会五大平台。

一是企业品牌推广平台，为进驻企业提供
一个更好推广和宣传企业产品的途径和模式；
二是客户关系平台，使企业通过展会获得一批
稳固的客户群；三是产品代理平台，为一批二线

品牌找到更多代理商，扩充店面、铺设网点抢占
市场先机；四是大型团购平台，为团购企业提供
更为丰富和质优价廉的采购渠道，在去年的年
博会现场，第一天就有400个团购大单签订；五
是公益惠民平台，以年博会为桥梁，拉近企业和
消费者之间的距离。

年博会众多平台的打造就是要让老百姓在
年博会上得到真真切切的实惠，也让企业看到
实实在在的销售额。

购物环境安全放心
为了给市民提供安全、放心、实惠的年货，

本次年博会组委会对申报参会的企业定出了严
格的条件，首先申报企业是质量品牌企业，产品
质量过关，在相关管理部门没投诉记录，所有参
展企业，要求提供各种详细认证资料和资格审
查，对参展商品都要求提供样品检验;其次，申
报企业要是区域性生态企业;最后，申报企业产
品，一定要是特色产品。

经过这些重重筛选，能够过关的企业，进入
年博会现场，将得到上百万消费者的认可，同时
也为广大消费者提供一个放心、安全、绿色的购
物环境。

还有还有 天天1111


