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去年，河南苏宁实现年销售额

20亿元
“苏宁自 2005年进入河南，在省内开出 54家门

店，员工约3000名，年销售额近20亿元，2011年全省
纳税7000万元。”回顾2012年，钱成建感慨地说，目
前，河南苏宁易购和苏宁门店创新商业模式，线上线
下融合，实现了互动结合，协同发展。

“2012年，苏宁易购现在已基本完成一个综合类
网络购物平台的构建。”钱成建说，从 2012年 4月开
始，苏宁易购将每个月的18日定为促销日。2012年
7月，苏宁易购开放平台上线，入驻的品牌和垂直类
购物网站达3000家。

“2012年线下河南苏宁门店数量进一步攀升，全
年新开门店 6 家，重装改造门店 11 家，全面创新产
品、体验、融合、服务4个方面；其差异化的创意营销
策略更是‘花样百出’。”钱成建说，苏宁在除了对城
市核心商圈、客户人群进行细分，推进精准会员营销
外，还加大乡镇市场的布局和掌控，另外，新兴市场
的挖掘也将是苏宁营销攻略的重点。

今年，要首先打好春节促销这
一仗

“2013年将是苏宁全面发力的一年。”谈及2013
年河南苏宁的全年发展规划，钱成建介绍说，“经过
过去两年的探索，苏宁的商业模式已经非常清晰，未
来，我们要线上线下全品类全面协同、全面发力，为
广大消费者提供更多便捷和体验。”

“为打好 2013 年春节这一仗，我们一早准备了
年货促销资源。其主要特点是针对市场上主流机型
进行放价，同时还有诸多新品、精品电器在苏宁首发
上市。”钱成建说，“从今日至除夕夜，购空调等单件
满 999元送电磁炉或电饼铛一台，单件满 1999元送
足浴盆或挂烫机一台，累计满5999元送28英寸液晶
电视一台，累计满9999元送32英寸液晶电视一台。”

今天，国美富田太阳城店开业
套购满4799元送19英寸液晶电视

今天，地处航海
路与中州大道交叉口
的国美富田太阳城店
将在重装后开业。届
时，购物满 1000 元送
800元，套购满4799元
送19英寸液晶电视一
台。今天 16 时开始，
开业夜市进店买就送
100元积分，购单件满
999元送加湿器，套购
满 12999 元送 32 英寸
液晶电视一台。

记者 樊无敌

从今日到 1月 27日，凡是在富田太阳城店购
彩电就送乐视 3D 高清影视点播卡，购彩电单件
满 3699 元送乐视云视频超清机，购彩电单件满
4999 元送 19 英寸液晶电视一台。买冰箱洗衣机
就就送百元以上的礼品，买空调最高直降 800
元，买厨房电器单件满 1299 元直降 200 元，套购
满 3299 元直降 500元，买生活家电送食用油，买手

机送内存卡，买数码产品送积分。
在开业期间，还有各种开业惊爆价，如10升燃

气热水器仅799元，美的6公斤全自动洗衣机仅998
元，32 英寸 LED 电视仅 1299 元，42 英寸 3DLED 电
视仅 3399 元，三门冰箱 200 立升以上容量仅 1599
元，大1P冷暖空调挂机仅1899元，买苹果 iphone5，
参加联通合约，预存5899元话费送苹果 iphone5。

随着春节临近，手机、数码、电脑等 3C 电子类
产品销售不断攀升。以年轻消费群体为主的新的
消费趋势显示，忙了一年，给自己换套新的电子产
品装备，成为众多消费者犒赏自己的不二之选。许
多公司的年会也选择手机、电脑、数码、彩电等电器
作为员工福利。

因此，随着农历春节的进一步临近，从国美方
面了解到，国美在增强全品类电器优惠资源投入的

基础上，再针对传统类、3C类等消费热点启动新一
轮回馈让利！

春节前，国美为消费者准备了丰富的电器年
货，而且，还有各种优惠和抽大奖活动。即日起，无
需购物，在国美全省任意门店，即可填写“抽汽车”
抽奖券，1月26日15时在国美二七新活馆开奖。还
没有填过奖券的朋友，不要错过最后几天的机会。
另外，购物还有机会获得蛇年贺岁金条。

32英寸LED电视仅1299元

全面发力的一年
访河南苏宁电器总经理 钱成建

2013年将是苏宁

每 到 年 终 岁
尾，人们都要对过
去的一年进行一下
盘点，那么，2012
年，河南苏宁电器
向社会交了一份什
么样的答卷呢？对
此，记者采访了河
南苏宁电器总经理
钱成建。
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