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卖场精品B04

河南永乐邀您共享健康、低碳的高
品质新生活。李波分析说：“由于最早
进入家庭装修步骤的是厨卫产品，因
此，永乐电器此次是以厨卫产品为活动
重点，与其它家电产品形成多种优惠套
餐，以此带动整体产品销售。”

消费者整体购买厨卫电器，不仅在
家装风格上有整体美观感，而且在费用
上还能省下一大笔。永乐电器根据消
费者的需求制定不同的厨卫套餐组合，
顾客购买即可享受套餐优惠。李波介
绍说：“活动期间，永乐电器还携手各品
牌制定专属的服务活动，包括上门检
测、安装、清洗服务等售后服务，以及线
路布局规划、烟道排管安装指导等售前
服务，如您有服务需求，可拨打河南永
乐电器的服务热线进行预约。”

行业快速回暖的呼声越来越高，但也
面临着一些制约问题。有分析认为，2012
年以旧换新、家电下乡等刺激性政策纷纷
退出，造成了销量的锐减。数据显示，节
能惠民政策带动各品类销量大幅上涨，尤
其是彩电。市场需求已经被大幅预支，若
今年 5 月 31 日实施一年的家电节能惠民
政策退出后，行业将再度进入低潮期。

“各企业确实也预料到了政策退出的
风险，并做好了防范准备。”河南国美总经

理张峰指出，为了帮助家电企业在2013年
摆脱困境，相关部门从去年底就在谋划刺
激性政策。去年 12月全国家电下乡政策
结束之时，业内有消息称家电下乡延续性
政策正在征求意见中。

对此，也有厂商认为，家电下乡政策
让一些区域性品牌焕发生机，但影响了市
场的正常竞争和运行规律，一些区域品牌
分流了主流市场品牌的市场份额。多数
企业并不希望政策出台。

卖场迎来
开门红

一年之计在于春，春节家电销量
的上涨让业内备感振奋，家电卖场行
业回暖的呼声越来越高。不少企业迅
速调高了销售目标，下游经销商也加
大了备货数量。 记者 樊无敌

奥维咨询的监控数据显示，2013年春
节促销期(1月28日~2月17日)终端零售量
为 306万台，与去年春节促销期(2012年 1
月 9 日~29 日)的销量相比显著提升，增幅
为 45%，超出此前市场预期。具体到各个
品类，冰箱品类同期零售量同比增长
25%，零售额同比增长 20.5%；空调品类零
售量同比增长 8.8%，零售额同比增长
11.0%；洗衣机品类零售量同比增长0.7%，
零售额同比增长8.4%。

白电产品方面，中高端产品受到更多

消费者的关注，从而带动了白电的市场销
售。冰箱市场表现较为明显，零售市场一
改此前持续一年多的低迷态势。

来自中怡康的数据显示，春节期间不
论城市还是农村市场，高端冰箱产品的渗
透率都有大幅提升，城市市场多开门、对开
门冰箱增长明显，农村市场三门冰箱渗透
率提升。河南苏宁总经理钱成建介绍说，
彩电军团在春节期间成功延续2012年销量
势头，再创销量新高峰，成为彩电市场的绝
对主力。

企业积极应对政策退出风险

热水器以旧换新 最高补贴800元

永乐春季厨卫家装节开幕
春季家装即将掀起高

潮。河南永乐电器为满足
消费者的需求，联合海尔、
老板、方太、史密斯等全球
知名厂家，自 3 月 1 日起在
全省启动 2013 春季厨卫家
装节，活动为期一个月。河
南永乐市场部经理李波介
绍说：“厨卫‘以旧换新’最
高可享 10%的补贴，新款首
发 ，套 购 优 惠 幅 度 高 达
30%。” 记者 樊无敌 文/图

“以旧换新”更实惠。专业人士指出：家电
“超龄服役”既费电又存隐患，家里如有非安全型
或超龄使用的家电，建议您尽早更换。

您在 3 月份参加永乐电器厨卫家装节“以
旧换新”活动，烟机、灶具、热水器在特惠基础上
另享 5%~10%的补贴，单台最高补贴 400元，套
餐最高补贴 800 元。李波介绍说，20 家厨卫厂
家 2013年新款首发亮相永乐电器厨卫家装节，
套购优惠幅度10%~30%。方太、老板、帅康、华
帝、双发、海尔、美的、阿里斯顿、林内、万家乐、
史密斯、哈佛、前锋、万和、伊莱克斯、康宝、欧
意、汉诺威、能率、奥特朗、奥普、澳莱玛等品牌
鼎力支持。厂家纷纷表示，所有新款均裸价特
惠，让您的预算更低，格调更高。

据了解，前锋一款 8 升强排热水器惊爆价
698 元，伊莱克斯一款 50L 智能热水器惊爆价
999 元，万家乐 10 升恒温数码显示热水器惊爆
价 1368元。海尔欧式烟灶套餐（不锈钢超静音
烟机、不锈钢嵌入式灶具）惊爆价 2299 元。老
板烟灶套餐惊爆价3580元。

20个品牌鼎力支持
可享超值特护服务

永乐电器此次是以厨卫产品为活动重点


