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关注

今年的郑州春季车展 好看 好玩 好优惠

“非常6+1”完美购车计划
时间：3月30日、31日

地点：河南省人民会堂广场

由本报主办的“2013郑州春季车展”将于3月30日、31日在河南省人民会堂广场举行。
今年车展一改往年单一模式，将为绿城市民带来全新的车展文化。车展期间不仅首次展开
了360度立体传播，而且将有众多靓车集体亮相，同时为了让市民与车展互动起来，车展推出
了非常“6+1”完美购车计划系列主题活动，逛车展的同时还能玩转春季车展。 记者 谢宽

以活动拉动市民购车热情
“春季车展的非常‘6+1’都有什么活动优惠？”“油价

又涨了，我想买一台性价比高的车型，咱们到时候能不
能给推荐一下？”……自上周本报第一汽车发布 2013春
季车展以来，办公室里的电话响个不停，不少市民咨询
今年的“非常6+1”活动会带来哪些惊喜。

其中，王女士说：“平常的试驾会、车展很多，大家都
有点视觉疲劳了，不仅如此，个个车展都说能优惠，但结
果价格和 4S店优惠的差不多。看到晚报第一汽车发布
的 2013春季车展消息后，便咨询这个非常‘6+1’都有哪
些具体的活动，方便在车展上轻松购车。”

王女士的看法代表了很多准备下手的准车主。他们
认为，如今车展一成不变的模式，让消费者失去原有的新
鲜感，只有调动起消费者的胃口，才能拉动购车热情。

春季车展是本报重点打造的一张车市名片，目的是
为了打造诚信购车，旨在为消费者带来实实在在的购车
优惠。相比往年车展，今年车展全新升级，不再让市民
只是单纯地看车展，赏靓车，还特别推出了系列主题活
动，让市民参与进来，与车展互动起来，从而拉动市民购
车热情。

“像车展寻宝、折上有折等活动，让更多有购车意向
的家庭走进车展现场，更直观地了解汽车品牌及车型，
促成现场成交量以及发掘潜在客户。同时营造良好的
购车氛围，进一步扩大本次车展的影响力。”业内专家对
本次活动给予了高度评价。

1次抽奖——

为刺激消费者现场购
车，除了上述 6大诱惑外，车
展组委会更设置购车大礼，
凡在车展期间购车的客户凭
购车凭证均可参与车展抽奖
活动，即有机会获得价值丰
厚大礼。

“非常 6+1”完美购车计
划将为郑州市民呈现一场别
具一格的购车盛宴，春季买
车来了就不后悔。

本次车展为了大幅促进消费者购车，不惜成
本并联合实力经销商推出“非常6+1”完美购车计
划，吸引消费者观展并对消费者购车形成多重刺
激，全力引爆3月郑州车市。

车展寻宝：由主办方在参展商的展车
内放置印有“郑州晚报春季车展”字样的
卡片，凡现场观展消费者找到一定数量的
卡片将获得相应的礼品，找到最多的可获
车展大礼包一份。

买贵补差：参展经销商承诺车展期
间，购车者将享受到郑州地区最低价，如
果车展期间购车价格高于其他，将给予购
车者差价补偿。

折上有折：本次车展将推出部分车型
的“折上有折”活动，凡同一车款现
场成交达 20 辆，经销商承诺在原
有价格基础上再优惠 1000 元，若

现场成交 40 辆，可在最新价格上再优惠
1000元，以此类推，上不封顶。

先购油礼：车展组委会将特别准备
1000元油卡，作为特别回报免费赠送现场
购车的前10名客户。

特价时刻：本次车展将在每天上午、
下午各组织一场“特价车专场”，推出特价
车的经销商将登台重点推介品牌理念、车
型优势以及特价政策。

老K出马：郑州晚报《第一汽车》的知
名砍价高手“老K”也将在车展亮相，为消
费者提供现场指导，帮助购车者选到最满
意的车型，享受到最低的价格。

去年春季
车展现场


