
近年来，随着现代交通的高速发展和生活节奏的日益
加快，人们在购房的同时对其周边的交通状况也有了更加
严苛的要求，地铁沿线的建筑因此而身价倍增。

据了解，恒大金碧天下项目正好位于郑州地铁 2号线
延线附近，周边还有郑新城际公交等高速立体的交通网
络，出行便捷，是名符其实的“地铁房”。而近期黄河大桥
施行永久免费的举措也消除了很多青睐金碧天下者的后

顾之忧，大大缩短了新区和郑州之间的距离，可谓实现了
更多想在郑北安家者“桥南上班，桥北居住”的梦想。

为方便业主往返郑州，恒大金碧天下还专门配备了两
辆社区巴士。综合来看，立体便捷的交通优势、唯美稀缺
的宜居环境以及顶级的配套设施都为恒大金碧天下的高
层积蓄了在同类产品中极具竞争力和潜力的超大增值空
间，在不久的将来很可能因此而变得炙手可热，一房难求。

能有几处高层，值得承载万亩湿地千亩湖景？

恒大金碧天下 精装高层价值领衔中原
恒大金碧天下项目独拥中原唯一的万亩湿地

资源，其高层住宅具有起点高、功能全、配套优等绝
对优势，在整体设计规划、立面风格、内部配套等方
面均追求品质第一。随着近期黄河大桥的永久免
费通行和地铁2号线的规划施工，更为恒大金碧天
下的精装高层积蓄了超大升值空间。 记者 梁冰

据悉，恒大金碧天下项目独享湿地拥有的如画景致与
富氧环境，其周边千亩凤湖的恢弘胜景和万亩稀缺湿地的
唯美景观，都令其在同类高层产品中脱颖而出，并以其无
可比拟的周边环境、国际顶级配套设施、全球名品精装和
超大的楼间距树立了中原高层住宅的新标杆。

高层住宅户型面积分为 48~55 平方米一室、84~99 平
方米两室、105~137平方米三室，设计彰显前沿建筑理念，
功能齐全，更有超大的楼间距将其周围的千亩凤湖美景和
万亩湿地风光尽收眼底，一览无余。

除此之外，该项目园林中的休闲公园、主题广场、
绿茵草地、水景湖泊也将悉数成为高层住宅窗外的旖
旎风景。

同时，金碧天下的高层住宅更拥有了其他高层项目不
可企及的国际顶级航母配套，其中涵盖白金七星级酒店、
国际会议中心、运动中心、饮食中心、娱乐中心、健康中心、
商业中心、两所国际双语幼儿园、豪华社区巴士和国家一
级物业金碧物业。顶级豪华品质助推其领衔中原高层楼
市，给居住者带来了至尊奢华的首席礼遇。

恒大金碧天下的高层精装承袭了恒大地产一贯的精品住
宅装修水准，整体装修均采用国内外优质品牌材料，汇集了如华
帝、TOTO、博德等一系列国际品牌，同时在细节上也独具匠心。

例如，飘窗的功能性细节设计就别出心裁地突出了空
间的协调与情调，在彰显尊贵典雅豪宅风范的同时也兼具

时尚浪漫的生活气息，缔造了一个充满想象力、温馨舒适
的最佳生活环境，豪华与品味遍布房间的每个角落。整体精
装散发着古典欧陆贵族的优雅气息，温馨典雅的精美壁纸、
华丽璀璨的水晶吊灯、厚重的实木地板以及充满艺术气息的
装饰画，无不彰显着生活的品质与韵味，尽显华贵尊崇。

开阔视野风景如画 顶级配套彰显大气风范

满屋名牌9A精装 精品荟萃气度不凡

诚信托起安居梦
对于购房者而言，真正能够拥有一

个宜居舒适的生活环境，除了高性价比
的产品价值，企业的诚信也至关重要。

正所谓，无信不立，诚信对于房企的
口碑铸就至关重要。为推动房价合理回
归，促进房地产行业健康稳定向前发展，
本届展会还推出了系列活动，比如通过
刊登问卷、调查走访等多种形式，让市民
推荐、房企自荐出具有良好口碑的品牌，
且组织由专家、律师、记者组成的品鉴团
深入房企调查评选，了解他们的质量保
证模式、体系等信息，最终为消费者推荐
出最真实可靠的消费品牌，最终呈现

“2013 中原地产诚信房企 TOP 榜”作为
购房者置业的一大参考。

实际上，房企的诚信就是要做到“言
行一致”。无论是广告的宣传还是模型的
制作，或者是合同条款的签署，房企对购
房者作出的承诺必须是真实的。如果有
一些不可控制的因素导致所作承诺可能
会发生变更时，开发商应做到及时通知购
房者，让购房者在第一时间获知详情。

所以说房地产的品牌效应实际上就
是房地产业打造诚信的一个过程，打造
诚信的过程也是房地产企业打造品牌的
过程。

因此，为了给购房者打造一个诚信、
实惠的购房平台，在本次展会的招商工
作上，除了参展项目须推出大幅度让利
活动外，主办方对参展企业的诚信度、美
誉度也有慎重的考量，让购房者实惠置
业、放心置业，让中原地产的人居水平和
诚信建设再上新台阶。

“3月22日至3月24日，以‘平价惠民 以诚筑诚’为主题的第二十四届
（2013春季）郑州住交会将在省人民会堂开幕”。上周四，该消息一出炉，就受
到业内人士及购房者的高度关注，住交会组委会的热线电话更是响个不停，
致电者纷纷表示对这场即将到来的“地产盛会”颇为期待。 记者 王亚平

名盘各亮“杀手锏”
近日楼市持续升温，开发商对后市

预期乐观，催热了展会市场一池春水，
自本报第二十四届郑州住交会招商工
作启动后，知名房企踊跃参与，一些特
别“抢眼”的展位一度遭到多家疯抢。

截至目前，已有恒大、永恒、通利、
中实、中力、振兴等 20余家品牌房企报
名参展，参展项目均为旗下的品质楼
盘，保证了展会一贯所坚持的“主流”品
质。具体到产品上，商业、住宅产品均
有，户型大小、业态种类丰富，刚需房、
改善房、特色房源一应俱全，可以说市
场在售的好房子在展会现场都能找得
到。

谈及对本届住交会的影响力预期，
多位参展企业负责人均表示：“阳春三
月是购房的好时节，供需双方都愿意在
这个时间点入市，此时办展就为买卖双
方提供了一个绝佳的交流平台，而郑州
住交会不仅有着成熟的办展经验，还始
终坚持‘亲民’，能够贴近市场更真实的
需求，汇聚郑州各区域内的宜居品质楼
盘，帮助购房者实现‘家’的梦想。”

在近期的展前准备工作中，除了参
展商的积极，主办方也感受到了市民的
热切期盼，“几乎每天早上还没打开办
公室门，就听到电话铃声在响，一天能
接到几十组读者的来电，他们大都就参
展项目、优惠大小、展会特色等方面进
行咨询。”本届展会组委会负责人这样
说道，“特别是在新国五条细则出台后，
人们对新房的关注度更高，大都希望能
通过逛展一举拿下好房源。”

为了使房产呈现一种市场和消费者最容易接
受的姿态，本届展会以“平价惠民 以诚筑诚”为主
题，通过对企业诚信、建筑质量、户型设计、景观规
划等方面的严格把关，使最终入选的参展企业都是
高性价比、舒适人居的中原代表和行业的领军者，
它们将在本届住交会上实力呈现、特惠绽放。

受调控举措的影响，购房者也比以往更为理
性，随着国内宏观经济的企稳回升和中原经济区建
设的有序进行，中原人居也迎来了前所未有的机
遇，对于有需求的购房者而言，能否把握住置业的
机遇，购买到高性价比且有升值空间的好房子，也

是决胜未来财富的关键。
“实际上，不管是展会还是房企的亲民化、平民

化，从某种意义上来说，都代表着中国城市化发展进
步历程，其中折射出和谐、民主、公平的社会观念光
芒，而平民的房价决不等同于平庸的产品，要为购房
者提供具有质量保证的房子，完善便捷的生活配套设
施及怡人的景观风景。”展会组委会负责人解释说。

据了解，为响应展会平价惠民的主题，各开发
商不仅将带来项目楼盘最热销的户型房源，还将推
出远低于市场价的惊喜优惠房源，让市民在住交会
得到“真实惠”。

亲民办展“惠”中原
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平价惠民 以诚筑城
第二十四届郑州住交会3月22日开幕


