
此次房展会与其说是郑州各大房企商品
展示的平台，倒不如说是一个同台竞技的舞
台。在房展会上，各开发商带来的肯定都是楼
盘最热销的户型、房源，不仅各具特色，更能覆
盖各个阶层的不同需求。

实际上，在梳理近几年发展迅速的房企代
表时，不难发现，热销产品基本上都具有契合
当下主流市场需求的特点，而在调控高压的市
场环境中，业绩依然能不断创新高的房企，比
如万科、恒大、万达等无论是高端住宅、一体化
精装还是现代商业，大都拥有自己成熟且符合
市场需求的产品线。而由于企业高标准的开

发及准确定位，产品价值在二手房市场也是一
路攀升。

在目标受众越来越细分的当今楼市，谁的
产品线更丰富，更能精准定位不同需求的目标
群体，打造精品，全线出击，谁就能获得更多市
场回报，占据某一市场细分领域或者整体市场
的话语权。对于开发商来讲，产品线的胜利，
无疑就是楼市话语权的胜利，就是市场厮杀的
胜利。

那么，郑州楼市哪些房企拥有话语权，拥
有制胜未来的产品法宝，在主流房企汇聚的郑
州住交会现场，也将是各展风采的绝好机遇，

想要买到好房子的你，怎可不到现场了解个透
彻，让自己买到物超所值的好房子？

比如，恒大的精装修华宅、永恒的慢生活
理想大盘、通利的宜居生态庭院……它们从客
户需求出发，细分产品线，在调控期都实现了
逆势增长。

随着房地产市场的不断向前发展，人们买
房置业不仅是满足居住的简单需求，同时也是
财富的保值增值和精神需求的满足，从某种意
义上说，居住也是一种艺术。因此，始终坚持

“亲民”，贴近市场更真实的需求的郑州住交会
就成为一个助你实现人居梦想的好平台。

同台竞技 产品线优势决胜未来

明天，第二十四届郑州住交会就将如约而
至了。

对于准备在春季置业的购房者而言，品牌
展会不仅参展楼盘多、覆盖面积广，而且购房
者在接触这些全面、权威、广泛的楼盘信息的
同时，还能够与之做零距离的接触，不得不说
是一个不可错过的选房良机。

然而，住交会房企、房源信息量大，各种优
惠、说辞也花样繁多，逛展者该做怎样的准备
才能一击即中好房源呢？为此，记者特将购房
者逛展时需要注意的问题和要领，跟大家分
享，希望能对您有一些帮助。

购房者在逛展前，需要对参展项目有个基
本了解，并从其中挑选出自己喜欢的开发商、
准备居住的地点、适宜居住的户型、能够接受

的价位、设计或是其他的情况。
具体在选房时：
第一，要选择好的地理位置和良好的物业

管理，地段对居住生活的品质有举足轻重的作
用，这是品质房产的硬指标，好的地段不仅是居
住者的身份象征而且为楼盘带来升值的潜力。

第二，选择功能完善安全舒适的居住空
间。完善的功能结构通过加大技术投入应用
生态节能及其他建筑高科技来提升建筑质量，
从而提升楼盘的生命力和品质竞争力，是住宅
发展的必然趋势。

第三，选择园林景观效果好的生态环境。
健康环保的生态环境居住已经不仅仅局限于
对房产本身的追求，随着居民生活品质的提
升，对于房产生态环境的要求日渐增多，好的

居住环境是购房者的心仪之所。
第四，选择有责任感的楼盘开发商和良好

的物业管理，以责立市。房企知名度和美誉度
一定程度上等同于产品品质，而物业服务好坏
又是购房者入住后衡量生活质量最重要的标
准，认真负责专业贴心的物业是房产保值增值
的重要砝码，这是软指标。

在看房“武器”上，逛房展会就像自助游，
需准备几样必备“武器”，比如，笔和记录本，可
以随时记录有意向的房子的相关资料；材料
兜，不少开发商都提供纸袋，但有时资料太多
不够装，所以最好自备一两个袋子以备急用；
对于已选中意中房的人，去房展会可带上银行
卡，因为在展会当天预订房子通常会享受到较
大的优惠。
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平价惠民 以诚筑城

明日开幕，品质楼盘优惠大比拼

郑州最主流
的房地产盛会明
天就要开幕了，
想买房的你不用
再等了!

3 月 22 日 、
23日、24日，这场
为期三天的第二
十四届郑州住交
会不可错过，现
场不仅是高品质
房源的大本营，
更将以前所未有
的实惠姿态与逛
展者见面，还有
最 新 的 行 业 消
息、市场行情、政
策动向等指引你
的购房方向。

记者 王亚平

往届郑州住交会现场，购房者咨询、置业热情高涨。往届郑州住交会现场，购房者咨询、置业热情高涨。

春季想买房的朋友不用发愁了，无论你想
买哪一款的房产品，只要明天到省人民会堂的
第二十四届郑州住交会现场都能遇得到。

明天上午，本届展会正式开幕，到现场，你
将一睹恒大、永恒、鑫苑、正商、中实、中力、通
利、新东方等诸多中原实力房企及精品项目的
实力。

具体到产品上，商业、住宅产品均有，户型
大小、业态种类丰富，刚需房、改善房、特色房
源一应俱全，可以说你想要的好房子在展会现
场都能找得到。

然而，对于购房者来说，最重要的是什
么？当然是买到最具性价比的房子。为了让
购房者买到最实惠的好房，以“平价惠民 以诚

筑城”为主题的本届住交会，联手参展的数十
家主流房企、近百个楼盘推出特惠价格，让购
房者获得比以往更大的实惠。

“我就是看到了第二十四届郑州住交会的
信息，才特意把时间预留出来，准备在三天展
会上淘套好房源，展会现场市场在售的好房源
集中，同类型产品也便于价格比较，很多购房
者一起还能相互商量，也趁机对房企的实力和
口碑有个全面的了解，这比平时自己去看房要
好得多，相对来说更谨慎、理智，还实惠，何乐
而不为呢？”市民刘蕾致电咨询本届住交会详
情时这样说道。

而读者韩笑也向自己的朋友推荐一定要
到明天的展会现场买房，“我就是在去年的住

交会上买的房，省时省心，价格上也绝对是平
时买不到的实惠，而且能够参展的项目都是经
过严格把关的，更能够让我们放心些，毕竟买
房是一辈子的大事，大意不得。”

实际上，不管是展会还是房企的亲民化、
平民化，从某种意义上来说，都代表着中国城
市化发展进步历程，而平民的房价决不等同于
平庸的产品，要为购房者提供具有质量保证的
房子，完善便捷的生活配套设施，怡人的景观
风景。

3 月买房季，而能否把握住置业的机遇，
购买到高性价比且有升值空间的好房子也是
决胜财富未来的关键，与其纠结犹豫错失好房
源，不如到住交会现场将实惠“一网打尽”。


