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由于能直接感受购房者的需求，住交会
又被誉为楼市的晴雨表。在本届展会现场，
除了价格实惠的刚需大盘备受青睐外，如清
华·大溪地、恒大金碧天下、大河龙城等近郊
休闲大盘也成为购房者颇为关注的物业类
型。

“生活在市中心，每天的交通状况让人心
烦，特别想换个居住环境，哪怕稍远一点，只要
能拥有相对幽静的环境、畅通的通车条件就
好，所以我们全家就对近郊休闲大盘产生了兴
趣。”在清华·大溪地展区，咨询洋房类产品的
市民李伟民坦言。

而3天展会时间，恒大金碧天下的人气始
终居高，特别是户型展示台常被购房者围个严

严实实，“恒大品牌实力强，产品设计也绝对一
流，这里的低密度人居，将给我未来的生活开
创全新的局面。”逛展者王先生对该项目的情
景洋房颇为期待，在他看来，该项目不仅毗邻
黄河湿地，对面的凤湖公园，更是零距离享受
娱乐休闲文化生态广场的便捷，而诸如学校、
商业中心、娱乐中心等配套也颇为齐备。

稀缺，则意味着价值的存在和提升。借助
得天独厚的地域资源，历经数年精心打造，大
河龙城成为郑州楼市中低密度、高档别墅住宅
项目的佼佼者。展会现场，该项目四期颐河原
筑，7 层电梯洋房就吸引了不少购房者，明厨
明卫、一梯两户，送奢华观景露台，电梯直接入
户等这些优势，在很多人看来，将带来超越别

墅的居住享受。
曾经，在很多人的心目中，到郊区置业，是

经济实力不足的表现，居住于此，也将与主流
生活相隔绝。

然而，随着城市框架的不断拉大后，郊区
各项生活配套设施相继健全，以及市区愈加繁
杂、喧嚣，城市居民对“逃离城市”的向往越来
越强烈，在近郊休闲大盘里享受慢生活已成为
一种新的生活方式，向外走成为一种居住时尚
和实力的象征。

特别是那些由国际大师领衔设计，配以多
元化度假设施以及高端休闲配套的项目更是
令人神往，因此，不少市民在二次置业时都将
目光聚焦于此。

受调控影响，回归理性的购房者关注
的目光终于重回产品本质。不再对“概念”
买账，他们要求设计精细并能按需求适时
改造的户型、完善的周边配套、兼具人性化
的社区文化以及量身定做、后顾无忧的物
业服务。这样的选房标准在本届展会上显
露无遗。

“在对当前住宅现状稍加留意后，就不
难发现只有品牌房企的高品质产品才能立
足市场，再次交易时也领涨二手房市场，所
以我们现在买房就除了对居住交通、配套、

区位、价位等方面进行评估，也非常注重楼
盘的品质和环境。”对中力·七里湾项目的
三房产品颇为有意向的逛展者刘梅认为。

在本届住交会的逛展者中，收入高、购
买力强的群体占了很大一部分，记者发现
他们对户型的要求越来越高，但凡户型设
计精良，空间面积都合理利用的项目就能
赢得颇为明显的青睐。

“未来的趋势是房子越建越高，面积越
来越小，‘功能齐全’对中小户型至关重
要。”想买一套两房产品的刚需置业者林女

士表示，“户型设计主要在于生活功能的设
计，未来家庭结构也不断发生变化，也特别
希望户型尽可能地适应家庭生活不同阶段
的不同居住需求。”

对此，有专家表示，一些具有高创新价
值的产品，经过营销的引导，会获得更高的
价值。将产品的品质和附加值提升到更重
要的高度，这应该是所有房企应对市场调
控的策略。还应该在坚守产品品质追求的
基础上，以更积极的姿态给客户提供物超
所值的服务。

当下，楼市调控波动让购房者决断力不断
接受考验，市场“涨跌声”此起彼伏，前景趋势
一时难以分辨。

然而，对于购房者来说，无论面对怎样的
市场环境，最重要的决策依据无非是房产品的
性价比。最主流的房地产盛会总能及时洞悉
百姓所需，以“平价惠民 以诚筑城”为主题的
本届住交会，就联手参展的数十家主流房企、
近百个楼盘推出特惠价格，意在让购房者获得
比以往更大的实惠。

3 月 22 日开幕当天，上午还不到 9 点，现
场的逛展者就已经络绎不绝。恒大金碧天下、
永恒·理想世界、正商新蓝钻、通利紫荆尚都·
荣郡、润城、中力·七里湾等多个项目展示中心

的咨询者可谓是热情高涨，价格、房源、特惠详
情都一一掌握。

在现场记者看到，有购房者为了更好地比
较房源优势，甚至拿着笔和本，对咨询过的项
目进行信息记录。“特别想借展会之机，买套好
房子，但逛得多了就容易混淆，所以要清晰记
录意向楼盘的价格和优惠。”市民李女士这样
说道。

“阳春三月是购房的好时节，此时办展就
为买卖双方提供了一个绝佳的交流平台，而郑
州住交会不仅有着成熟的办展经验，还始终坚
持贴近市场更真实的需求，给购房者以正确合
理的置业引导，所以很受青睐。”通利紫荆尚
都·荣郡项目负责人表示。

为了购房者都能在展会上斩获好房源，
参展项目大都以前所未有的优惠姿态亮相：

“准现房，最高可享 27 万优惠”、“特价房源，
一次性优惠 7 万”、“特惠房源倾情加推”、

“办卡享 2 万抵 7 万优惠”等特惠指示牌闪耀
现场。

据不完全统计，本届住交会共计成交意向
房源近千套，参展数十个品质楼盘，每个参展
项目差不多都有三四百组客户预约、登记。

通过现场采访和各房企登记客户信息情
况显示，由于在中原经济区的快速发展下，东、
南、西、北区域均有相对凸显的发展优势，新楼
盘也陆续推向市场，市场运行保持活跃，目前
郑州置业已呈现区域均衡布局态势。

生态资源丰富且人居配套齐全
展会上，近郊休闲大盘受青睐
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“我终于以最实惠的
价 格 买 到 了 心 仪 的 房
子。”

“现场参展的都是市
场口碑特别好的房企，在
此购房放心多了。”

“等的就是这样一场
展会，无论价格还是房源
品质都超出我的预期，终
于成了有房一族。”

…… ……
为期 3 天的第二十

四届郑州住交会于上周
日完美收官，在记者的随
机采访中，类似于此的谈
论不胜枚举。此次以“平
价惠民 以诚筑城”为主
题的展会，不仅是高品质
房源的大本营，更携手房
企推出了较大的优惠举
措，最终使逛展者实现了
在信息公开、沟通无阻的
环境中满意置业。

记者 王亚平

具有高创新价值的产品，会获得更高的价值
【记者观察】
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