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市场外迁，郑州汽摩配件市场迎来升级换代的最佳时机

华南城模式
推助郑州汽车后市场发展

华南城模式引发关注
在全国，郑州华南城是第7家华南城项目。郑州华南城总规划

建筑面积1200万平方米，其规模相当于深圳华南城的5倍。郑州华
南城建成后将增加5万个创业机会、20万个就业机会和每年数十亿
的税收。

华南城控股有限公司是一家在香港联合交易所上市的公司，致
力于在中国开发建设集多个产业门类为一体的现代综合商贸物流
基地和制造业高端集成服务平台。业态涵盖综合性专业批发市场、
仓储物流配送、电子商务、商业零售购物和会议展览、商务、生活配
套服务及综合物业管理服务。

经过近十年的发展，华南城业务遍布中国，迄今开发建设并运
营着深圳、南宁、南昌、西安、哈尔滨、郑州、河源等地。据介绍，华南
城控股有限公司具有先进的经营理念，其30%的展示位出售，70%的
展示位只租不售的经营策略，不仅有效保证了城内商家的相对稳
定，又保障了公司对项目拥有的产权，有利于投资商与经营者共同
做大做强市场。

借助华南城先进的运营模式，通过建立顺畅的交易渠道、良好
的信用保证和金融服务体系、先进的电子交易网络、出台配套的优
惠措施等手段，低成本、高效率的交易平台必将吸引众多汽摩配件
商户入驻。

城市发展是一个新
陈代谢的过程，市场外
迁事实上是一次专业市
场聚集化发展、强化区
域发展格局的新机遇。

在 外 迁 的 大 背 景
下，郑州汽摩配件市场
也迎来了升级换代的最
佳时机。而作为郑州专
业市场外迁的主承接
地，郑州华南城更是抢
得了先机，为郑州汽摩
配件市场的升级打下了
坚实基础。而郑州汽车
市场的高速发展也带动
了郑州汽摩配件市场的
大发展。与此同时，传
统汽摩配件市场的问题
和瓶颈也越来越凸显。

郑州晚报记者 王磊
见习记者 何岳川

“汽车后市场”是指汽车销售以后，围绕汽车使用过程中的各种服务，它涵盖了消费者买
车后所需要的一切服务。汽车从售出到报废的过程中，围绕汽车售后使用环节中各种后继
需要和服务而产生的一系列交易活动的总称。

汽车后市场与两个指标密切相关，一是区域汽车前市场发展，二是当地汽车保有量。近
年来，郑州市机动车保有量以每年20%左右的速度快速增长。截至去年年底，郑州市机动车
保有量已突破216万辆，位列全国省会城市第四位。

郑州本土汽摩配件市场经过几十年的发展，已经形成了以中原汽配大世界、宏达市场、
装饰广场、天荣汽配城为首的北环汽配圈和以重卡配件为主的南环汽配圈。

“郑州汽摩配件市场总共有 12 家，总经营面积达到 125 万平方米，商户数量达到 3680
家。其中汽配专业市场8家、摩配专业市场4家。”郑州华南城项目负责人说。

而这并不是郑州汽摩配件市场未来发展的全部。郑州市政府出台的《郑州市人民政府
关于支持郑州市汽车产业发展的若干意见》中提出，2016年，确立郑州汽车后市场龙头地位；
2020年，成为全国最大的汽车后市场信息和商贸中心。

根据发达国家的经验，买一辆车和养一辆车的支出比为1∶1.5，而在我国，一辆价格为15
万元的汽车，一年养车费用大约在2万元。另据市场调查结果
显示，一辆车每年平均用于养车的费用达到10500元，仅郑州
每年汽车后市场的产值就可达226.8亿元。

随着汽车时代的到来，郑州汽摩配件市场将迎来一个前
所未有的发展机遇。

有业内人士曾以“3000亿元市场规模、40%利润率”来概
括未来几年的中国汽车售后服务市场。面对这样的商机，相
信这样的预测一定会给众多“资本”遐想的空间，而恰逢专业
市场外迁的大好机遇，谁能走在前面，谁就能真正把握住这
一商机。

无疑，这一次，华南城抢得了先机。
“在所有承接地中，华南城的进展是最快的。”该项目负

责人说，“从奠基到开盘仅用了7个月的时间，这样的速度让
众多承接地难以望其项背。”

华南城汽摩配件交易中心可用营业面积约为68万平方
米，初步规划有一栋 35万平方米的汽车博览中心和三栋 33
万平方米的汽摩配件交易中心。主体工程已经全面开工，预
计明年投入使用。

华南城的优势一方面在于其工程进展速度，另一方面则
在于其项目本身。“传统专业市场纷纷被列入外迁计划，但相
应的承接地却进展缓慢，商家正处在两难之中，而华南城则
让商家心里安定了许多。”商户林先生说，“更为重要的是，华
南城拥有更便捷的交通、更好的运营模式和更好的经营平
台，这也是在市场外迁过程中商家最看重和最需要的。”

华南城汽摩配件交易中心的迅速落地，一方面缓解了当
前政府规划的市场外迁压力，另一方面也打消了商户的疑
虑，带来了信心。

在华南城，会展型运营已成为一种常态化经营方式，采取“市场+展会”的创新模式，立足
于华南城涵盖上下游各行业的全产业链专业市场，通过展会将各类企业和客户合纵串联，形
成“以会议展览带动市场商业运营”的经济模式，这在全国所有专业市场中属于独创。

由政府搭台，采取市场化运作，华南城多次举办各类国家级品牌展会，充分发挥了会展
业的“聚合效应”及“引擎功能”。“郑州同样会采取这样的运作方式。”据该项目负责人透漏。

随着中西部地区的发展，郑州商贸物流及会展服务业正日益勃发出强大的能量。尤其
在会展服务方面，仅郑东新区会展中心一己之力远不能满足巨大的市场需求。为此，省市各
级领导召开专题会议，要求以打造全国首个会展商贸城市为定位，按照资源共享、一体化构
建、业态融合的建设原则，将郑州华南城项目与新会展中心同步建设。

据了解，郑州华南城会展中心占地1500亩、建筑面积60万平方米，面积是目前郑东新区
会展中心的数倍。

会展中心是华南城的一大优势，仓促物流是华南城的另一大优势。华南城仓促物流区
将包含五大功能区：综合服务区、综合型货代市场、公共仓库群、加工仓储区和办公信息大
楼，总建筑表面积将达到近120万平方米。据项目负责人介绍：“郑州华南城仓储物流区一
期用地面积就达到了2000多亩，后期会有更多的相关配套建设用地投入。”

就汽摩配件商户而言，综合仓储物流配送区可使郑州华南城的入驻商户更高效、更便捷
地实现“货通全国、物流世界”的“商通天下”梦想。

同时，借助优越的区位优势，辐射范围以500公里为半径，可覆盖所有中原地区二、三、
四级采购市场，辐射人口超过3.6亿，郑州物流业的潜能将得到极大释放，助推郑州发展成为
全国性的商品交易中心。
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郑州汽车后市场迎来发展机遇

会展、物流发挥“聚合效应”


