
在愈加严厉的新政面前，
如何置业成为大部分中国人
需要认真面对的问题之一，而
什么样的物业才能让老百姓
停下焦虑的脚步，何种价值观
才能让百姓真正享受生活带
来的乐趣是每个房企要想立
足未来必须思考的问题。

据记者了解，有前瞻眼光
的房企已经逐步过渡到现房
销售的“发达”阶段，它们通过
高品质的细节打造、科学有序
的沉稳布局，给购房者提供了
一个实景选房空间，过硬的质
量和舒适度用于接受购房者
挑剔的眼光，也同样是对企业
开发实力和责任心的一种考
量。 郑州晚报记者 王亚平
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荣郡“体验式”营销
实景现房佐证通利实力

对于购房者来说，现房、准现房不但有
着“即买即住，省时省力”的方便，还能反映
出开发商的综合实力、降低购买风险。

现房实景从开发商营销的角度来讲，被
称做是一种“体验式”营销。对于购房者来
说，也同样迎合了人们在买房子时希望“眼
见为实”的需求。在众多产品中，现房实景
最大的优势是给人以足够的“安全感”。

有业内人士这样表示：“楼盘的预售阶段
都是通过文字介绍来卖房子的。然而由于对
文字的理解不同，不少购房者在验房时感觉落
差较大，给买卖双方带来了许多麻烦和纠纷。
而进入‘现房销售’的实景阶段，首先便可减少
这种纠纷。于是，比起图纸上的期房来说，实
景现房的成熟之美便有了更大的诱惑力。”

随着房地产行业的稳步发展，有实力的
房企已经逐步过渡到现房销售的“发达”阶
段，它们通过高品质的细节打造、科学有序
的沉稳布局，给购房者提供了一个实景选房
空间，过硬的质量和舒适度用于接受购房者
挑剔的眼光，也同样是对企业开发实力和责
任心的一种考量。

“在完美交付二期的同时，我们还有数
百套臻品房源面向市场发售，而之所以要现
房销售，是了解到调控下购房者对高性价比
产品的迫切需求，真正的价值置业、放心置
业就要眼见为实，经得起考量。”通利地产营
销总监徐文介绍说。

不同于诸多房企交房后仅剩部分尾盘销
售的局面，通利紫荆尚都项目二期荣郡则是
在强大企业实力的作用下，以“全成品”的形
象于4月底推出数百套精品房源。让每一个
来到现场的购房者都能够实际感受和品鉴产
品质量，在区位、配套、户型设计、建筑细节等
方面严加把关，最终选择放心的好产品。

“全能生活模式”舒适几何
不妨到现场感受一番

紫荆尚都倡导全新的“全能生活模式”
理念，专门针对城市中高层精英品位人士的
生活和精神需求而精心打造。二期荣郡以

“十五分钟生活圈”为导向，致力于把小区打
造成高品位人士梦想生活的实现地，希望现
代生活所需的一切小区内部全面满足。

若之前这样的述说还只是停留在想象
阶段，那么想在这个春季置业的购房者，现
在不妨到项目现场一睹风采，感受什么是
所谓的“全能生活”。

在获知通利紫荆尚都·荣郡将实景现
房销售的消息之后，为了更明确地感知实
景现房的优势，记者于上周五来到该项目
进行了实地走访。

从位于紫荆山路上的项目正门而入，
完全的人车分流造就了私密、宁静的氛围，
社区主干道两侧有序分布着如丹尼斯全日
鲜超市这样的生活精品配套。

继续向前则有 4000 平方米的水汇会
所，大量的原木，暗黄的墙面，一种低调的
奢华映入眼帘，精致、时尚的大堂装修让人
们感到身心的放松与舒适，其中采用恒温
技术的游泳馆，六届奥运专用品牌泰诺健
健身房，装饰奢华的东南亚风情浴室，中
式、西式、泰式等种类不同的按摩室、SPA
馆、棋牌室，以及灯光网球场等丰富的休闲
方式足以让你卸去疲惫、重焕风采。

一期东侧就是二期荣郡，站在其中，能
完全感受不超过 2.8超低容积率所带来的
全景视野，以建筑自然围合成的城市庭院
中 8000 平方米的中央景观正在最后的紧
张施工中，抬高 2.5米的缓坡花园，与多种
乔灌木组合成立体全系近宅景观。真可
谓：一方静谧空间辉映于繁华之中。

在中央景观区，园林层层叠叠的层次
感、曲径通幽的意境、高低错落的天际线、
花草树木的大小高低、颜色质感更是合理
搭配，层层递进，极富工巧。

“项目在工艺标准、建筑用材上都有着
较高的要求，购房者到现场也可以进行实
地把关，对荣郡的价值进行清晰的把握。”
通利地产营销部经理宋磊信心十足地说，

“项目经过多层次的资源整合，将给郑州精
英阶层带来前所未有的居住体验。”

在通利紫荆尚都·荣郡
将幸福托付

现房销售与期房相比较，具有更
强的可鉴别性，其价值保障不言而
喻。消费者的购房过程，其实就是他
们审美情趣和价值观集中体现的过
程，真正做出品质的楼盘，是经得起众
多买房业主挑剔的产品。

在荣郡，购房者无需等待就可以
感受到城中心低密度庭院居住的无比
畅适：小哈佛幼儿园、创新街小学、三
中、五中、回六中等丰富的教育资源；
地铁2号线、陇海路高架、BRT交会而
成的全方位立体交通网；苛刻的质量
要求、高端的采购标准、全面的生活呵
护三大体系成就的品质人居，加上主
题园林美不胜收的成熟景观，都来自
于通利地产精益求精的努力和对生活
态度的理解。

“地产新政下的置业模式”被热议
现房销售备受购房者期盼

居者有其屋，有房才有家，国人自古对家的概念就有房子的影
子。如今，限购、限贷等政策环境愈加严厉，如何购房，什么样的物
业才能让老百姓停下焦虑的脚步，何种价值观才能让百姓真正享受
生活带来的乐趣是每个房企要想立足未来必须思考的问题。

谈及买房，大都知道要考虑开发商的实力、口碑、品牌形象，甚
至调查开发商的历史，拜访其既往开发项目的业主，以了解开发商
的实力与信誉。还可考察所购楼盘本身，来评价开发商的实力。

然而真正落实到具体行动上，由于信息的不对称，买房者专
业性的缺乏，加上楼盘浮夸的广告，吹嘘的价值空间，都让绝大部
分购房者在诸多楼盘间迷失抉择的方向。

因此，为了引导理性消费、安全置业，走在市场前端的房企开
始不断思索地产新政下最适合购房者的置业模式，也有房企在业
内私下发起了“地产中国誌·地产新政下的置业模式”之问题探
讨，通过对城市居民对物业的选择模式进行分析，他们认为只有
现房销售才能真正让老百姓做到明白消费、价值置业。

常言道，眼见为实，建好了的楼盘总比在建项目稳当，至少不
用担心楼盘烂尾。同样品质的房屋，建议首选现房。

早在去年，有省份就出台规定要求，对条件成熟的区域或项
目，鼓励和引导房地产开发企业现房销售。

这一举措得到个别房企的呼应，但却遭到大部分房企的质
疑，其原因无非是对资金链的较高要求严重影响了企业对利润率
的追逐。

不过，真正具备发展眼光，了解市场迫切需求且勇于做行业
领袖的房企则选择逆市而动。

比如，近日记者获悉的一个消息足以令购房者振奋：位于紫荆
山路陇海路交会处的通利紫荆尚都·荣郡将于4月30日完美交付，
同时新推数百套精品房源以最真实的状态展现在购房者面前。

对此，有业内人士评价说，这一房地产市场进入良性循环的
表现，在郑州这片大地还为数不多，将于本月
盛大交房的通利紫荆尚都项目二期荣郡不得
不说是打响了中原现房销售的“第一枪”。在
该人士看来，未来房地产的发展方向，对于只
要具有一定实力的企业，都应该走现房实景
的道路，这正是一个企业核心竞争力的体现。
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