
据了解，“精选一号”是新华保险与资本市场紧
密集合，在提供寿险保障的前提下，立足于中长期稳
健投资收益的一款资产导向型保险产品，持有越久，
累积收益越高，为客户提供了一个上佳的保险理财
方案。其中，在银行柜台销售的为“精选一号”两全
保险 (万能型)，在个人渠道销售的为“附加精选二
号”两全保险（万能型）。

首先，精选资产，保证利率，收益可期。“精选系
列”为客户精挑细选优质的核心资产，将不低于90%

的资金投资于特定创新金融产品项目，项目每年预
期收益率不低于 5%。

其次，领取灵活，资产透明。“精选系列”的客户
可选择不定期领取，也可以选择保单 7年到期后满
期领取。此外，该产品还具有保单贷款的功能，使投
资理财更加灵活方便。

“精选系列”还具有两全保障的功能。当被保险
人身故或全残，客户可获得高于保单账户价值的保
险金。
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2013年，在保险行业新政和投资渠
道放开的引导下，保险公司的投资收益
有望逐步提升，融合“保障”和“投资”功
能的资产导向型产品无疑成为各大寿
险公司新一轮产品硝烟战的主角。同
时，随着人类寿命的不断延长，市场投
资环境诸多不确定因素，追求市场收益
的养老年金保险越来越为广大消费者
青睐。

顺应这两大趋势，新华保险面向市
场隆重推出“尊贵一生·精选财富计
划”。该计划在新华保险河南分公司11
年司庆之际强势登陆我省。作为司庆
献礼产品，该计划颇引业界关注，仅在
郑州地区首销日当天便以近千万元的
销量实现完美收官。业内人士认为，该
计划短期回报与长期理财兼顾，满足客
户全方位理财、养老需求的同时，又可
为客户提供长达终身的保险保障，符合
当下金融环境下我省百姓对于养老、理
财、保障的需求，势必引爆河南市场。
郑州晚报记者 倪子 张俊 通讯员 张甲磊
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据预测，到2013年年底，中国社会满60岁人口
预计突破 2 亿，并在 2030 年前后进入老龄化高峰
期。随着人类寿命的不断延长，市场投资环境诸多
不确定因素，追求长期收益的养老年金保险越来越
为广大消费者青睐。在这样的背景下，新华保险推
出的“尊贵一生”终身年金产品，为广大客户提供更
符合时代需求的选择，协助其管理并提升自己的生
活品质。

“尊贵一生”是新华保险围绕“大众富裕”
这一核心客户群研发的第一款终身年金保险，
旨在通过资金的合理规划，妥善解决人们生活
风险。购买此产品的客户在 66 岁之前，每年能
够领取保险金额 6%的年金，66 岁开始每年领
取的金额加倍，直至终身。通过专款专用的年

金给付，“尊贵一生”为客户提供了持续、稳定
且与生命等长的流动资金，保证客户晚年的高
品质生活。

“尊贵一生”秉承了新华保险一贯倡导的保额
分红的优势，通过年度分红的方式提升客户的保险
金额，使客户领取到的年金逐年递增，不仅适度缓
解通货膨胀的压力，而且还充分发挥寿险产品的规
划保障作用。此外，新华保险为客户设立了支取灵
活的累积生息账户，通过月复利的方式，可实现零
散资金的自动增值，为客户没有领取的生存金“锦
上添花”。

业内人士认为，“尊贵一生”在一定程度上解决
了退休后每年稳定的经济来源问题，在原有的社保
养老金外，多了一块自己规划的“养老试验田”。

规避生活风险，规划未来养老

立足中长期投资，收益更加稳健

光大银行推全民健身阳光联名卡
近日，中国光大银行郑州分行携手郑州黄金时代科技健康产业有限

公司推出一款以“运动改变生活”为主题的“全民健身阳光联名信用卡”。
该联名卡融合了光大银行信用卡金融服务系统与郑州黄金时代健身俱乐
部会员服务平台的所有功能。客户成功申办全民健身阳光联名信用卡，
持卡可享黄金时代健身俱乐部会员所有优惠待遇，持卡在黄金时代健身
俱乐部消费可享正价八折优惠，刷卡购买年卡以上卡种赠送月卡一张，还
可享受每年免费体验健身两次。白金卡客户还可享受光大银行贵宾客户
的系列尊贵礼遇。 倪子

河南交行加大小微企业支持力度
近年来，交通银行河南省分行不断探索与小微企业多方位的金融合

作，并针对小企业融资需求量身定制的“展业通”综合服务品牌。目前该
产品已形成 6大组合、17个产品系列。这些产品在小企业采购、生产、销
售、投资等不同发展阶段上，满足融资、结算、现金管理、理财以及小企业
经营者个人投资、消费等全方位的金融服务需求。据悉，河南交行的组织
架构一共有 30个机构专门服务中小企业，河南交行在 7家零售中心行的
基础上，增设13家计划单列专营行，专门从事零售信贷业务，今年还要增
设8~10家计划单列行。 全权

郎咸平5月郑州演讲
5月11日，由新浪河南、郑州天亿资产管理咨询有限公司联合主办、河

南龙腾创元文化传播有限公司承办的“2013聆听郎咸平”在郑州举行，届
时郎咸平教授将带来精彩演讲。郎咸平，一直致力于以国际化视野解读
中国特色经济现象及中国本土商业案例的解剖。素有“郎旋风”、“最敢说
真话的经济学家”之称。天亿资产是河南首家专业从事金融投资教育培
训的企业，此次特携手新浪河南主办本次活动，旨在就当前多变复杂的经
济形势为广大企业家及投资者指点迷津。与此同时，本活动还得到
EASY-FOREX易信公司的鼎力支持。易信CEO，Michael先生曾任苏格兰
皇家银行高管，届时也将来郑为广大投资者答疑解惑。 倪子
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华夏银行网银销售个人理财产品突破3000亿元
截至今年4月16日，华夏银行个人网银渠道已累计销售个人理财产品

达3333.31亿元，占全部销售量的57%，自网银渠道开通以来，销售占比逐
步提升，个人理财业务初步实现网点柜台和电子渠道销售协同增长效应。
2012年，借助“龙泽华夏 盈享财富”理财营销竞赛，个人业务部强力推出
了针对白天无暇购买理财产品的上班族群的专属网银产品——“理财晚间
档”，2012 年仅这款产品就销售 27 只，累计销售额达 81 亿元。2013 年以
来，“理财晚间档”每月滚动发行，销售量稳步上升，其中，网银渠道个人理
财产品销售量已达1073亿元，占本年全部销售量的66%。

常罡

民生银行上榜“中国中小企业首选服务商”名单
近日，工信部在北京首次发布“中国中小企业首选服务商”名单，中国

民生银行凭借在中小企业金融服务领域已经摸索出的“特色化、批量化、专
业化”的商业模式，以及大力实施的特色营销管理模式、风险管理模式、内
部管理模式、品牌管理模式以及创新开拓的中小企业金融服务产品等，经
过三轮评比，最终入选“2012中国中小企业首选服务商”。工信部此次发
布首选服务商名单，旨在引导各类机构和服务商为中小企业提供“诚信、优
质、创新”服务，营造优质高效的服务环境，带动全社会的力量关心支持中
小企业的发展，培育中小企业服务品牌，助力中小企业转型发展。

董斌

建行试点发行城镇专享理财产品
为提高建行县域市场影响力，满足城镇化进程中所辖县域居民的理财

需求，在总行金融市场部的支持下，今年3月底，总行个人存款与投资部在
湖南省分行试点推出了一期“利得盈”城镇地区专享理财产品。产品设计
充分考虑到城镇县域地区居民投资偏好，产品特点为保本理财产品，期限
为 90 天，6 月底到期兑付，预期收益率
略高于建行同期限产品，主要销售对象
为县域及城镇客户。 张新乔


