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从开建至今，帝湖花园项目见证了郑州房地产
行业最关键的发展历程，也从营销策划到物业服务
等方面也开创了郑州地产界的数项先河。其中，郑
州对西南楼市的风生水起，就起到了举足轻重的带
动作用。

而作为企业掌舵者，卢天明是和第一批业主一
起搬进帝湖花园的。每天早上6点左右，他都会起
床，沿着湖边转一转，锻炼锻炼身体，又能与业主近
距离接触，社区物业有什么服务不周到的地方，业
主有什么困难，他都会及早知道。因此，在帝湖，业
主对卢天明还有一个亲切的称呼：大家长。

“我不把项目当超级大盘来做，我以建造一座
城市的视野来推动它的发展和完善，现在呈现给大
家的只是社区的一小部分，帝湖花园真正开发结
束，要到2030年左右。届时，这里将是一个现代化
的、配套先进、软硬件环境都优越的生态居住区。”
这是他常说的话，当然也在这样践行着。

因此，无论是建学校、医院、商业配套，还是在
最好的位置建立社区联合服务中心，目的都是为了
社区内的数万名业主。他希望给大家创造一个优
雅、舒适的生活环境，提供让人舒适的物业，给购房
者以高度的归属感。

卢天明认为，做企业要想成功，有两个最主要
的要素，一是诚信，其次就是责任。

对于房企来说，诚信就是改变过去那种客户和
开发商之间信息不对等的状态，使客户和开发商之
间平等的交流。而不是买了房子之后，出现问题后
找谁都找不到。在他看来，正是因为个别开发商的
短视行为和投机心态，才导致了一些客户对房产商
整体的信任危机。

而论及责任，他最直接的体现就是亲民，作为城
市化建设的推进者，必须让产品去接近社会最主流
的普通大众，这是对社会的负责。如帝湖花园这样
的大盘作为城市建设的主体，也担负着投资建设周
边环境、配套工程，带动整个区位发展的重大责任。

因此，他带领团队多年来不断创新和探索，如
“大物业、小开发”理念的实施，把更多的人力、精力
投注于物业，物业人员负有监督工程质量、服务业
主需求等多重责任。

因此，不断有业主称，帝湖是生活的天堂，它是
一个将休闲文化、消费精神、居住生活发挥到极致
的传奇社区。

对于今后的发展，卢天明表示，在开发之
余，将继续坚持为业主打造环境幽美的居住环
境、建立和谐的社区氛围，“我们要做重心的不
仅是楼盘的销售，更重要的是根据购房者的需
求，开发更适宜人居的产品，为提升中原人居
做努力。”

卢天明 郑州布瑞克房地产开发有限公司董事长

以大城视野 赋予房子生命力

作为中原第一
批地产人，卢天明已
经成为这个行业的
灵魂式人物。多年
来，他固守郑州西
南，以不断创新和直
面业主的姿态，让帝
湖花园成为越来越
多人的理想之居。
郑州晚报记者 王亚平

寄语：
用行动为社会造福，用责

任心为郑州服务，用文字书写
中原报业的全新传奇，祝《郑州
晚报》未来之路越走越开阔！

从一文不名到亿万富翁，从名不见经传的工人
子弟到影响国内外的企业家。他与时俱进，勇立潮
头，在社会发展的每一个历史时期，都有事业杰作
呈献给社会。不仅证明了自己，也成为中原地产圈
的传奇式人物。

“《郑州晚报》是一份关怀民生的报纸，多年来
坚持正确的舆论导向，也坚守着一个媒体的责任与
正义，我们也从中汲取不少经营企业的智慧和力
量。”王超斌表示。

谈及所从事的地产业，他认为，郑州作为河南这
个人口大省的省会，随着城镇化进程的不断加快，随

之产生的购房需求源源不断地支撑着房地产业的发
展，所以房价的稳步攀升也是市场驱动的结果。

而他深知越来越多的百姓迫切需要有个温暖
的居所，在企业向上发展时，不断践行一个房企的
责任，在京广南路开发大型楼盘春江家园，不过却
以比周边楼盘均价略低的价格进行出售，以帮助更
多人完成人居梦想。

“其他楼盘价格在7000元左右时，我们卖6000
多，而当周边均价在 8000 多元时，我们售价 7000
多元，让老百姓在房价高企的今天还能拥有更为高
性价比的房源。”王超斌说。

正是这种坚持为郑州人盖好房子的理念，让多
年来的台兴地产一直稳定向上，没有在市场严厉调
控的环境中遭遇挫折，也没有在市场一路高歌时盲
目扩张。

“我相信一个企业要实现更为长久的发展，必
须是一步一个脚印，踏实向前，既兼顾经济效益与
社会责任，又规避市场风浪。”王超斌坦言。

细节彰显品质，亦能体现一个企业的情怀。春
江家园项目从产品定位、建筑用材、环境配套等诸
多方面，台兴都力争打造一个样板社区，春江家园
项目的内部配套，不仅有幼儿园、汽车库、储藏室还
有临街商铺。对于春江家园的商业规划，他期望若

干年后这里会有一条时尚、美观、商机无限的高档
步行街供人们休闲。

在项目周边，还有诸多丰富便捷的医疗、金融
和教育配套，给居住者以完善便捷的人居环境。

对于郑州房地产业的未来，作为一个企业掌舵
者，他认为，中原经济区建设为各房企带来了难得
而巨大的发展契机，在新一轮的城市建设中，台兴
将继续以购房者的需求为出发点，筑造更多惠利民
生的好房子，不断提升企业的市场影响力。

同时，他也相信，随着外来一线房企的逐步入
郑和调控的影响，郑州的房地产市场也将更加规
范，未来的房产品将更为宜居。

王超斌 河南台兴房产有限公司董事长

造好房子 是企业的立命之本

作为活跃在河
南商界的领袖人物，
王超斌有着近乎传
奇的经历，自台兴房
地产有限公司成立
二十余年来，作为董
事长的他始终坚持
为郑州人盖好房子，
他不仅践行企业家
责任，还拥有企业家
情怀，最常说的一句
话就是，“企业家身
上应该流淌着道德
的血液。”
郑州晚报记者 王亚平

做先行者 践行企业社会责任

产品宜居 未来楼市更加规范

寄语：
《郑州晚报》是咱郑州人

民的骄傲！


