
C05C05

2013年5月31日 星期五 主编 熊维维 编辑 王一品 校对 王泓 版式 王姿

幸福万家

河南迪信通系全国连锁北京迪信通投资有限
公司全资子公司，成立于2001年11月，经过12年的
发展，已经覆盖河南18个地市

作为百姓身边的手机零售专家，迪信通致力于
每个流程细节的完美追求和持续改进，上至整个营
销流程，下至售后服务，每个细微的环节，都经过了
市场的锤炼，特别是迪信通创新性地提出了“6S”服
务理念：即“专业，快速，诚信，微笑，满意，学习”，打
造了行业服务的新标准。今年以来，迪信通对营销
实体大胆进行创新改革，形成内部竞争机制，左手
售后，右手增值，实现迪信通在河南的快速发展，销
量和毛利增长在集团排名第一。

河南乐语通讯是乐语中国控股有限公司旗下
的一个手机零售系，始创于 2003年，是国内唯一的
一家在美国纳斯达克上市的通讯企业，年销售规模
达150亿元人民币，注册会员800万，零售店面分布
于全国22个省份180个大中城市。

2012年，河南乐语经过一系列整合后，开始快
速发展。目前，乐语已从初始化管理阶段发展、整
合、收购，已成为标准化综合管理的大型连锁销售
公司。此外，公司还连年被《郑州晚报》等省内外各
大媒体评为明星卖场；被诺基亚公司评为金牌经销
商；众多厂商的核心卖场、直供卖场、4A级卖场等。

价格一直是尼彩手机的撒手锏之一，以
超高性价比著称的尼彩手机在安卓中低端
手机市场的优势更为凸显。

2012年4月，第一家尼彩手机工厂店在南京开业，随后尼彩品
牌以星火燎原之势挺进全国。目前，仅河南就有尼工厂店 600多
家。尼彩专注研发专利技术，大力规划器件检测，12万项测试规范
严密，在同行中享有盛誉，赋予了尼彩过硬的产品品质。尼彩牢牢
抓住了消费者的心理，砍掉中间商环节，从自己的工厂直接到自己
的直营店，大大降低了成本，降低了手机销售价格。同时，尼彩全
心全意践行用心服务，改革售后，保证消费者无后顾之忧。

走进百脑汇郑州
店，第一感觉就是舒
适、明亮、简洁。无论
是美陈还是格局。

百脑汇郑州店自
2004年开业以来，始终坚持“价廉又物美，服务百分
百”的理念，为消费者提供全新的服务。商品种类
齐全，提供顾客一站购齐的方便以及售前、售中、售
后的全方位服务。五星级 IT第五代店是百脑汇建
设的一种理念，一个目标。经过新一轮的席位调
整、整顿维修、商场布置，现在的百脑汇愈加展现出
国际化品质。经过精装修后的品牌区格外漂亮，每
个品牌厂商都竭力展示着各自品牌的魅力。

成立以来，华硕始终坚持以追寻无与伦比的创新为驱动力追
求完美品质，致力于为个人和企业用户实现Happiness2.0的快乐消
费体验。

2012年，包括Zenbook超极本、VivoBook触摸屏笔记本电脑，以
及太极双屏笔记本电脑等创新产品的强力推动下，华硕勇夺消费
类笔记本电脑全球第一，并在触屏笔记本电脑领域也拔得头筹。
今年，5月20日第八届玄奘之路商学院戈壁挑战赛上，承载手机平
板二合一创新理念、搭载“Intel inside”高能低耗、拥有 GPS &
Glonass精准定位能力的华硕ASUS Fonepad，作为本次大赛指定携
带设备，在“理想-行动-坚持”的大赛理念指引下，帮助队员克服行
进中的种种困难、抵达胜利的终点。

河南迪信通通信有限公司总经理
打造专业服务

河南乐语通讯器材有限公司
众多厂商的核心卖场

百脑汇电子信息（郑州）有限公司
服务是制胜法宝

联想最近公布了最新业绩报告，在全球PC大市
持续低迷的情况下，联想又以逆市增长的出色表现
成为全球唯一一家在行业风暴中实现突围的PC厂
商！另外，得益于联想对PC+业务的率先布局，智能
手机、平板电脑等PC+业务销量再攀新高，开始成为
公司新的利润增长点，移动互联和数字家庭产品综
合营业额上升了74%，占到集团总营业额9%。

河南分区对于联想全国的业绩而言至关重
要。众所周知，河南是 PC领域新兴市场的代表性
区域，联想保持持续增长的一大法宝就是新兴市场
战略。河南人口众多、市场广阔，不论是传统PC产
品，还是智能手机、平板电脑等PC+产品，都在这里
有非常强大的市场潜力。


