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“国美和《郑州晚报》是合作时间
最长的盟友。”张峰说，2001年，国美
进入中原市场，为无数消费者带来了
平价购电器的机会，也带来无比新鲜
的购物感受，琳琅的商品、整齐的陈
列、贴心的价位和服务，让国美很快
赢得了卓越的口碑，无数次引领中原
大地的家电升级风潮，郑州晚报从一
开始就参与了国美在河南的诸多活
动，因为，国美进驻河南的第一个广

告大单合同就是和晚报签订的。
作为家电业内的人，我很喜欢看

《第一卖场》，因为里面关注行业的东
西很及时，观点很新颖，相比一线城
市的媒体，立场更加超脱，老实说有
时候比娱乐版都好看。作为河南国
美的负责人，我更关注《第一卖场》的
宣传效果，从我们统计的数据来说，
晚报的阅读效果还是很不错的。

未来，国美要想在郑州市场占据

绝对优势，就必然要通过传媒，让消
费者了解和认识。这之中，我们需要
创新，你们也需要创新。郑州晚报的
创新，则要跟上市场发展的脚步，有
担当、有突破，更好地为消费者服务。

最后，感谢《郑州晚报》一直以来
对国美的支持和帮助，感谢河南消费
者对国美的信任。在《郑州晚报》改版
11周年之际，我代表河南国美，借晚
报的吉庆，向大家道以真诚的谢意！

我来河南在永乐工作已经 11
个月了，这一段时间里，一直低调前
行的永乐合作最多的媒体就是郑州
晚报。

老郑州人都知道，河南永乐的前
身叫通利家电，自1994年成立以来，
与《郑州晚报》经过近19年的合作发
展，在读者群中树立了良好的口碑，
更是在社会上引起了极大反响。郑
州晚报为永乐历次促销活动的宣传，

都起到了功不可没的助推作用。
谈起永乐与郑州晚报合作最成

功的大事件，不得不提到2012年6月
1日~3日，郑州晚报与河南永乐共同
举办“郑州市第一届家电博览会”。
当时正值郑州晚报63周年社庆，此
活动被作为郑州晚报社庆的主力活
动，《郑州晚报》给予了永乐电器全程
支持，活动地点安排在省人民会堂，
尤其在6月1日上午举办的活动新闻

发布会，郑州晚报全体人员悉数到
场，使得第一届家电博览会取得了良
好的宣传效果。

目前，我们与晚报举办的第二届
郑州家电博览会正在进行中，由于晚
报的得力宣传，效果很不错。

未来，永乐将秉承交流、合作、共
赢的理念，与《郑州晚报》携手并肩，
一起共享发展的机遇，共同推进家电
业的繁荣，更好地服务市民。

掌舵河南苏宁以来，每天早上读
郑州晚报已经成为我生活的一部分，
很高兴这几年中能够与中原父老共
同见证晚报的成长与进步。

《郑州晚报》是一份有着光荣与
梦想的报纸，作为中原地区的主流媒
体，晚报一直秉承关注百姓生活，服
务中原的创刊理念，始终坚持以全新
的办报理念、全新的版式设计、全新
的内容发展，新闻报道新闻性、可读

性、实用性，服务性较强。
苏宁自2008年进驻中原以来，

不仅给中原消费者带来了全新全方
位的购物体验与产品服务，其全新的

“电商+店商+零售服务商”的云商模
式更是具有独到的行业前瞻意义，苏
宁云商在河南的本地化操作，也必定
给中原家电市场带来更多的借鉴及
参考。

《郑州晚报·第一卖场》始终紧抓

行业前沿动态，关注各大卖场促销，
这些年苏宁的发展离不开郑州晚报
的鼎力支持。

值《郑州晚报》改版 11 周年之
际，我谨代表河南苏宁向长期关注
《郑州晚报》，关注河南苏宁发展的读
者朋友道声真诚的感谢，同时希望在
今后与《郑州晚报》的合作中双方能
够共同发展、共同进步，祝《郑州晚
报》越办越好！

2001年春天，陶永奉命从五星
总部南京来到郑州，接掌河南五星的
帅印。

从店长到分公司的运营老总，再
到今天河南五星总经理。“每一个地

方的都市报都有家电卖场专版，而
唯有《郑州晚报·第一卖场》给我留
下了最好的印象。”陶永说，首先感
觉《第一卖场》集纳了大量的信息，
是消费者很好的家电导购专家；其
次，我感觉新闻性很强，有时候还很
尖锐，比如去年初到河南，晚报对我
专访的那期。

2005年初，五星进入河南区域就
一直与晚报保持着良好的战略合作
关系，晚报的宣传为五星在消费者人

群中形成良好的口
碑。媒体的作用是
告知性的，促使五星
在广大消费者心中
树立良好的品牌形
象，一个企业如果没

有良好的行为和广泛的认知是做不好
的。对于五星而言，更重要的事情就
是把每件事情做好，对得起消费者，具
有高度的社会责任感，通过媒体提高
广大消费者对五星的认知和认可。

陶永说：“五星的优势一是和百
思买合作之后的资本优势，这个是
无人可以比拟的；二是对区域化的
最大限度发掘；三是多年积攒形成
了比较完善的服务体系。晚报的
优势，应该是在于对市民的服务更
到位上，晚报和五星现在的价值观是
非常吻合的，这也是我们以后加强合
作的基础。”

最后，祝愿《第一卖场》在所有工
作人员及合作伙伴携手努力下，不断
创新。

河南国美电器有限公司总经理

张峰：国美和晚报有特殊的渊源

河南永乐生活电器总经理

王巍：19年来晚报和永乐共享机遇

河南苏宁云商销售有限公司总经理

钱成建：早上读晚报是我生活的一部分

河南五星电器总经理

陶永：五星的发展离不开晚报

春秋有序，风雨
无度，中原家电、手
机连锁卖场的模式
进入郑州市场已经
有 11 年时间。11
年的发展历程，行业
经历了困惑与探索、
付出与收获、改变与
提高。如今，家电、
手机连锁卖场在郑
州已遍地开花。

成功改版11周
年的《郑州晚报》作
为郑州主流媒体，秉
承社会责任，不仅把
自己当做一个守望
者，关注着这个行业
的发展变化，还直接
参与其中，彰显优秀
企业，揭露丑恶行
为，推动和规范着行
业的发展。

《郑州晚报》在
郑州媒体中率先设
置《第一卖场》专刊，
承载和传播家电及
手机连锁卖场的信
息，为增强企业品牌
影响力提供了一个
有效平台，同时满足
了读者对于相关信
息的需求。

郑州晚报记者
樊无敌 文/图
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