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地产行业AA06

6 月 15 日，新田城认购活动开启，当天
场面火爆，数百组客户不惧盛夏炎热，早早
来到新田城展示中心现场，偌大售楼部人满
为患。从上午 7点一直到晚上 9点，来访者
络绎不绝。

新田城为了最大力度让利于客户，特别
推出了“湖山美墅 2万享最高 60万优惠，学
府洋房 1 万享最高 5 万优惠，瞰湖小高层 5
千享最高 3万优惠”。此特惠活动从 6月 15
日开始。

有看中新田城环境好的，还有看中这
里配套的。不少人表示，这里规划有学
校，孩子上学很方便，并且都是名校，教学
质量高，在这里上学放心。“我在这儿安家
置业，孩子就在家门口上学，免得接送，省
时省力，可谓一举两得。”30 多岁的王先生
如此打算。

“应该说这次认筹活动的优惠力度是非
常大的，趁这个时机选择购房再合适不过
了。”新田城现场的工作人员说。

“从 3月份到现在，新田城的销售一直
都非常火爆，不仅有以前的老业主介绍
新客户来，更有很多外地客户前来。新
田城的口碑越来越好，知名度越来越响，
大家来到现场后看了我们的洞林湖、湖
山美墅，还有相关配套，比如学校、农场
等，觉得非常满意。尤其是随着现场施
工的推进，条件愈加成熟之后，客户的观
感和体验都得到了极大的提高。”在沙盘
前，工作人员介绍了目前的销售状况和

项目进展情况。
“新田城作为一个大盘，它采用的是分

期开发模式。一般来说，一个项目前期的性
价比是非常高的，随着开发的成熟和完善，
价格会一路上涨。所以，目前新田城是价值
洼地，除了可以满足大家的高尚居住、养老、
子女教育功能之外，投资也是一种很不错的
选择。”新田城销售负责人说。

郑州晚报记者 梁冰
见习记者 何岳川

新田巨惠回馈
激遇全城追捧
新田城6月15日火热认购

华南城在商贸物流产业中的地位，就
像万科在住宅产业、万达在商业地产中一
样，是当仁不让的“领航者”。

招商中心四部总监李雁冰说：“深圳
第一个华南城物业自持比例超过一半，原
来5000多元/平方米的铺子，现在涨到2万
多元，银行主动来我们集团投资。市场成
熟后，既让商户做好了生意，又让投资得
到了相应的回报。让他们从小做大做强，
体现我们的价值，体现新一代商贸物流市
场的特点。”

李雁冰所说的这种商贸物流城，就是
各个行业、各个产业上下游之间紧密关
联、相互促进的关系，比如五金和建材关
联在一起，市场上的一次偶遇，或打个招
呼，就能促成一笔生意。随便聊两句，就
能知道上下游或关联行业的需求。以市
场群为主题，用配套行业促进业务发展，
充分展现了商贸物流王国的风采。

据了解，华南城的五金机电和建材交
易广场采用的都是目前最先进的双首层设
计，几乎铺铺临街。二楼货车可以在交易
广场内互通，各市场之间形成良好互动，这
对商户的生意好处很大。不仅如此，郑州
华南城实行的是统一规划、统一管理、统一
经营、统一宣传、统一推广的运营策略，还
会为入驻的商户提供从仓储到物流，从物
业到日常生活，从会展到住宿等全方位的
配套，为商户打造一站式服务平台。

“或许正是抓准了‘天时、地利、人和’
的机缘，郑州华南城才能在短短的时间内
取得如此辉煌的成绩。”郑州华南城副总经
理兼招商中心总经理王鹏飞如是说。郑州
华南城将继续秉承“稳商、助商、扶商、富
商”的企业经营理念，把市场培育作为整个
项目开发的重中之重，为广大商户营造一
个永葆价值、前景广阔的财富之地。

商铺几近抢空
再续品牌传奇
郑州华南城建材、五金机电市场6月15日开盘热销

6月15日、16日，政府
指定市场外迁承接地——
郑州华南城再度成为中原
人热切瞩目的焦点，中原
首席一站式五金机电、建
材专业交易市场盛大开
盘，延续了华南城继 3 月
22日后开盘的热销盛况。

郑州晚报记者 王磊
见习记者 何岳川

6月15日上午，新郑市龙湖镇夏阳高照，烈
日炎炎。然而，郑州华南城招商中心广场上却人
山人海，气氛热烈。15日、16日两天内，5000多
位来自全国各地的五金机电、建材市场经营户亲
临郑州华南城抢购商铺。

为了给现场商户营造好的环境，郑州华南
城安排专人为商户提供早餐、饮品及引导服务，
并特地设立应急区，准备各种防暑降温设备，现
场各项工作进行得有条不紊。两天的开盘活
动，所有的焦点都集中在炙手可热的选铺区。

在选铺区外，招商中心门口广场搭建起了
1800多平方米的临时休息等待室。早上9点左
右，休息室内已经涌满了商户，很多商户不得不站
在休息室后方的临时围栏旁观看开盘仪式等待摇
号。开盘仪式于15日上午8点半正式开始，在主
持人介绍了选铺流程、选铺须知等事宜后，宣布开
盘活动正式开始。随着第一批被抽到的商户涌入
商铺预选区，招商中心内部沸腾了起来。“这间”，

“这间”，“这间”！定铺声不绝于耳。销控板上红
色的销控贴越来越多，客户的热情随之也不断高

涨，不到半天时间，原本白色底板的销控板全部贴
满了象征着“已售”的红色销控条。选铺区内好似
现场演绎了“星星之火，耀世绽放”的传奇。

在休息室外等候进入预选区的商户张先生告
诉记者，他所在的五金机电老市场面临拆迁，从去
年冬天起，他就一直关注郑州华南城的项目情况，
他期待这次开盘已经很久了，今天终于等到了。

选铺活动从早上9点左右一直持续到下午
5 点左右。连续两天，五金机电和建材市场本
次推出的商铺几乎被认购一空。

“现在，许多商户非常认可我们的规划和经
营理念，最重要的是我们只招经营户。”郑州华
南城五金机电市场部总监魏向东分析，“我们不
让炒房户进来，虽然有他们的参与，价格可以越
炒越高，但他们一圈钱就跑了，是一锤子买卖。
卖个好价钱，不如卖个好商户，卖对了经营户，
是长期买卖，他们创造出来的价值，会对二期和
三期影响很大。”

“眼光决定未来。”魏向东介绍说，“这里就
像以前郑州的 CBD，刚开始人们不愿去，嫌太
远。现在人们感觉到可以去了，但已经去不了

了，因为价格太高了，这里将来也会是这样，两
年前这里的房价在3000多元，现在已经5000多
元，还在涨。”

据悉，郑州华南城建成的物业中将有 50%
以上的物业由华南城自持，不对外出售。这样
的政策可以将华南城与商户的利益捆绑到一
起，充分保障入驻郑州华南城商户的利益，确保
整个项目的运营及管理质量。

“我们和商户的关系是一荣俱荣，经营好
了，大家高兴；经营不好了，我们会替他们想办
法，进行扶持。”郑州华南城建材市场部总监马

福山表示。深圳的华南城，最早进入的商户开
始时只有几十万资产，现在有上千万的商户比
比皆是。“第一批入驻的商户绝对是物有所值
的，我们给的折扣比较大，后进来的和第一批肯
定是有差异的。更重要的是，我们的市场以第
六代专业市场物流模式为驱动，以政策、媒体、
行业为助力，以中原大交通网络为延伸，以综合
商贸物流体系为外援，依托百万平方米海量仓
储空间和乾龙物流‘空地一体’全国大型物流
网，打造中原建材市场旗舰平台。”他说，这是对
商户是很有吸引力的。

一荣俱荣 充分保障商户利益

品牌魅力
实力领航当仁不让

再续传奇 所推商铺几近抢空


