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卖场关注B06

6月16日，在郑州锦艺城购物中心4层
“海西草木人”茶艺中心举行的“河南省汝瓷
大师展”开幕式上，河南数十位汝瓷名家的
作品受邀参展。此次活动的展品充分展现
了汝瓷行业的新科技、新业态、新产品，具有
极高的艺术性、观赏性和收藏价值。

在当天活动现场，郑州锦艺城购物中
心常务副总经理葛文海表示，锦艺城购物
中心会在致力宣扬中国传统文化上做出
更大的努力，让更多消费者在购物的同
时，可以欣赏到汝瓷文化的独特魅力。

王一品

6月19日，郑州中狮酒藏储商贸有限
公司郑州中狮名酒连锁3601店在郑州石
化路东段开业。河南省酒业协会副会长
兼秘书长蒋辉、石家庄桥西糖烟酒食品股
份有限公司总经理隋文、郑州中狮酒藏储
商贸有限公司总经理田辉涛等出席开业
庆典。

郑州中狮酒藏储商贸有限公司是石
家庄桥西糖烟酒食品股份有限公司在河

南设立的全资子公司，石家庄桥西糖烟酒
食品公司是全国闻名的酒类超商。郑州
中狮酒藏储商贸有限公司自去年开始试
运营，负责河南豫西7个地区、湖北7个地
区及重庆市等区域市场，旗下拥有代理
商、加盟商和地级分公司230多家。中狮
酒藏储名酒连锁项目的运营模式采取仓
储式营销，不在闹市地带设点，大大降低
运营成本。 贺荣凤

促销风暴热浪来袭
苏宁年中大惠战今天全面启动

据悉，从 6 月 21 日开始，苏宁 2013 年度
全国年中庆典将全面启动。

河南苏宁总经理钱成建表示，针对年中
庆促销第一阶段6月21日到23日，苏宁将在
全国范围内在双线同价的基础上，再推出“满
千返百”的王牌促销，全国近 1700家门店从

今天到6月23日同步操作“大家电满千返百，
3C满千返五十”的活动，针对套餐消费人群，
在周末将推出套购满额送 iPhone4（8G版）活
动，易购方面也将通过“最强 8点档”、“易付
宝充值返券”等专属促销，确保线上线下在全
网的价格优势。

本周二郑州出现38摄氏度高温，酷暑正
式波及绿城，预计近期将有持续高温天气出
现。对此，苏宁为了满足消费者夏日纳凉的
需求，苏宁将持续推行线上线下同价战略，并
着手优化空调产品库存结构，将变频空调三
级能效产品价格力度下拉10%左右。

此外，惠而浦、约克、海尔、美的、海信、科
龙、松下、奥克斯、志高等各大品牌工厂纷纷
欲借苏宁渠道消化现有三级变频产品，通过
变频三级特价拉低整体空调均价，并全面释

放低能效产品的价格力度，届时将组织近百
场空调团购进行一口价促销，志高大 1匹三
级能效变频冷暖空调仅售2299元！

本次苏宁全国层面统一运作的年中
大惠战，一方面将整合更多品牌的新品、
特价、赠品等让利资源，其间不乏上万台
击穿全网底价的爆款机型；另一方面，通
过统一运作，集结苏宁线上线下全渠道的
资源，覆盖全消费人群和全消费时段，回
馈绿城消费者。

郑州锦艺城购物中心举办汝瓷展览

中狮酒藏储名酒连锁3601店开业

2013 高考落下帷幕，结束了
紧张的高考，学子们终于可以松
一口气了，开始准备上大学的必
需品。走访发现，不少商家打出
优惠活动，吸引学生消费群体，手
机迎来销售小高峰。“高考大军”
在想方设法释放压力、娱乐心情
的 同 时 ，也 带 动 了“ 后 高 考 经
济”。 郑州晚报记者 樊无敌

买数码产品
犒劳考生 家长不手软
6月9日下午，随着最后一场考试的结

束，在郑州碧云路62中考点参加考试的张
靖直接奔到二七广场迪信通总店，不到20
分钟，就拿着当下最新款 Iphone5 走了出
来。她说：“爸妈之前就答应了，考完试第
一件事就是给我买手机。”

6月9日晚上8点左右，在位于二七商
圈的苏宁、永乐、国美等卖场陆续迎来了销
售小高峰。河南五星总经理陶永说：“都是
家长来犒劳孩子的。”

采访中了解到，从9日晚上开始，数码
产品销售逐渐升温。“最先火起来的是手
机，紧接着是笔记本电脑，这几天销售额环
比增长2倍还多。现在的家长很舍得在孩
子身上花钱，手机至少买 2000 元以上的，
还有很多家长喜欢‘一步到位’，直接购入
当下最流行的手机，有的在 5000 元左右，
一点都不心疼。笔记本电脑一般买联想、
三星等好品牌的，价位至少3000元以上。”
河南国美市场部经理刘萌说，对考生来说，

“渴望消费”的心态似乎也是紧张过后的一
种宣泄，大多数家长也表现出宽容和理
解。如今的高考生都是“90 后”，iPhone、
iPad等时尚产品最受青睐。

数码等3C产品 打折促销忙
据了解，凭借“后高考经济”的带动，也会为接下

来的暑促打下良好基础。高考考生在考后的家电消
费，适逢各大中小学的暑假放假前夕，考生的消费必
将成为引爆暑促家电消费的导火索。特别是 3C产
品更是暑促的重头戏。

端午节过后，该店手机销量是平时的3倍左右，
而学生群体占两成以上。“很多家长选择购买手机奖
励孩子。”在河南乐语总店，销售员小张说，手机、相
机、电脑等数码产品，成了考生的首选。一些商家有
针对性地推出凭借准考证可享受优惠的政策。

“考生购机－暑促－打好下半年基础”，家电市
场促销一环连着一环。尼彩科技河南公司总经理赵
伟指出，更多的家电商家正在紧锣密鼓地计划着即
将到来的暑促大战。无疑，即将到来的考生购机必
定会助力稍显平淡的2013家电市场。

河南永乐业务总监张柳青指出，从 6月中旬开
始一直到 10月，都是电子数码产品的消费旺季，在
此期间，学生消费占整个营业收入的很大比例。

考生消费 不可盲目攀比
考生在经历完紧张的高考后，购物来放松是应

该的，但放松应该张弛有度。家长也要注意孩子生
理、心理健康的引导，要培养孩子理性的消费观念。
长期从事教育工作的心理咨询师于刚提醒考生，“后
高考经济”应回归理性，家长要根据自己的经济情况
量力而行，且不可盲目攀比，考生之间也不要盲目崇
拜和跟风购物。如果家长毫无节制地满足考生的要
求，那么只会对孩子产生误导，对于以后大学独立生
活不利。

专家建议，目前，考生应该为上大学提前做一些
准备工作，如果有偏科，可以提前复习一下功课。另
外，高考成绩公布后，马上要进行填报志愿，考生要
提前做足功课。

一周消息

家电卖场瞄准“后高考经济”

高考消费季
数码也疯狂

自从 6 月 8 日实行“双线同
价，全网比价”以来，苏宁销售业
绩连连飘红，特别是在端午小假
日全线告捷后，苏宁将趁胜追击，
投入上亿促销资源全国释放，联
合百大品牌全面启动2013年全国
年中大惠战。据悉，本次年中庆
典将持续两周时间，即日起至 6
月底，旨在为全国消费者打造一
场6月家电促销风暴。

郑州晚报记者 樊无敌

苏宁力推三级变频空调价格下拉10%


