
塑造品牌
持华夏卡刷遍全球

华夏银行信用卡在还
款期限、免息政策等方面皆
有创新之举。连续推出“1
元刷卡看电影”、持华夏卡
跨行 ATM 取款每日每卡第
一笔免手续费等活动，让持
卡人获得更多优惠。

华夏卡，刷新生活每一天 2007
年6月18日，华夏银行正式发行华夏
信用卡。华夏银行信用卡在产品功
能设计方面推出了多个创新功能与
服务，在信用卡额度、还款期限、免息
政策等方面皆有创新之举。

例如，“华夏易达金卡”，它不仅
可以为客户提供现金全面解决方案，
还能及时满足持卡人的资金需求。
持卡人可在授信额度内申请易达金，
超长还款期数自由选择，以多种方便
快捷的还款方式随时轻松还款。

华夏银行还针对高端客户推出
了“精英·尊尚白金信用卡”。华夏

“精英·尊尚白金信用卡”是华夏银行
为各优质行业年收入 12万元以上高
端客户打造的一款产品，为持卡人优
选精彩礼遇、精致畅游、精选商户，提
供高尔夫果岭畅打、代驾救援服务、
白金专线、贵宾通道等尊贵服务，更
可尊享全国 20家大中城市机场贵宾
服务。

为更好地回馈客户，华夏银行郑
州分行针对持卡人需求，连续推出“1
元刷卡看电影”、开卡刷够 50元即赠
50 元电话卡，刷够 5800 元即可获得
德国 IBOH 套锅等大礼，让持卡人获
得更多优惠。

刷华夏卡，显中国范 无论世界
各地，只要是有银联标志的ATM机，
持华夏卡跨行取款每日每卡第一笔
均免费。华夏银行金卡及以上贵宾
客户可尽享“7+N”贵宾增值服务。此
外，华夏银行借记卡持卡人POS消费
单季达到 5000 元，即有机会获得华
夏卡消费积分，凭积分可兑换 300克

“五福成龙”工艺银等礼品。
为庆祝建行一周年，华夏银行郑

州分行联手正道花园商厦、正道中环
百货开展刷卡赠礼活动，6 月 20~30
日，在两商场刷华夏全系卡满 1001
元即可获赠百元购物券，刷满 801、
501、201 元可分别获赠人体秤、收纳
凳、环保购物袋等礼品。

经过一年的发展，华夏银行郑州
分行不仅在中原地区牢固树立了优
质服务、专业化服务、技术领先的企
业形象和产品品牌，而且也为中原人
民的理财观念更新和社会经济发展
作出了积极的贡献。

奋斗筑就成功途，一路凯歌向未
来。华夏银行郑州分行书写了金色
灿烂的昨天，也一定能够迎来更加辉
煌耀眼的明天！

创新的产品、优质的服务、卓越的品牌
华夏银行郑州分行成立一周年来
全心诠释着“中小企业金融服务商”的内涵

根植大中原 腾飞创未来

2012年6月27日，作为河南
金融市场的一支新旅，华夏银行郑
州分行正式入驻中原。它的到来，
为河南金融市场注入了新鲜血液，
更为中原百姓奉上了更优的金融服
务和更好的创新产品。

建行1年来，在河南省委、省政府，
郑州市委、市政府的亲切关怀下，在人
行郑州中心支行、河南银监局的大力
支持下，经过全行员工的共同努力，华
夏银行郑州分行从无到有，一步步发
展壮大，取得了较好的经营业绩。

服务立行，产品为本，这是华夏银
行郑州分行建行1年来实现业务飞速
发展的源动力。截至目前，华夏银行
郑州分行一般性存款已突破100亿元，
为省内各大中型企业和中小企业提供
各项信贷支持138亿元。一年来，华夏
银行郑州分行创新之举迭出不穷，为
今后业务发展奠定了扎实的基础。

一年来，华夏银行郑州分行在
助推中原经济崛起、服务民生，为社
会各界提供更全面、富有特色、差异
化的金融服务方面留下一个又一个
绚丽的转身。

郑州晚报记者 倪子 杨长生
通讯员 常罡

创新经营
做好“中小企业金融服务商”

郑州分行目前拥有总计 16 个
系列的特色小企业金融服务产品，
还可为中小企业客户提供“网络
贷”信贷产品。多方面满足中小企
业融资需求。

在金融发展日益完善的河南，与其他已
根深叶茂的银行竞争是需要“杀手锏”的。好
在华夏银行郑州分行有自己的“杀手锏”，那
就是做好“中小企业金融服务商”。

“个性化网络自助贷款”，随借随还 小
企业办贷款不用往银行跑，通过网络就能自
助发放，随借随还，这就是2012年华夏银行依
靠自主知识产权资金支付管理系统（CPM）的
技术支撑，推出通过互联网平台为中小企业
客户提供的“网络贷”信贷产品。

据华夏银行郑州分行中小企业信贷部王
宏彬总经理介绍，这款金融产品是一项基于
互联网技术，集信用中介、支付中介、信用创
造、金融服务四大银行基本职能于一身的综
合业务系统，具有在线融资、现金管理、跨行
支付、资金结算、资金监管五大功能。

在华夏银行郑州分行开业一周年之际，
已有多个运用华夏“网络贷”的项目上线运
行，资金支付管理系统涉及生产供应链核心
企业、大宗商品电子交易、市场商圈等三大类
平台，服务化肥、棉花、汽车、商贸四类经济社
会支柱行业，根据客户特色需求精准设置的
个性化网络贷服务，深得客户喜爱。

特色化“年审制贷款”，革新还贷方式 小
企业客户往往会面临这样的处境：生产销售正旺
的时候，贷款到期了，销售回款要个把月才能到
账，但下一笔贷款必须偿还这笔贷款后才能批
下来，这时企业便需要借入资金“过桥”应急。

华夏银行“年审制贷款”大大降低了小企
业的贷款周转压力。在贷款到期前，对小企
业综合信用进行年度审核，对通过年审的企
业，无须筹集还款资金，贷款到期自动延长一
年。与传统贷款业务相比，贷款期限从原先
一般 1 年以内变更为最长可达 24 个月，从而
有效缓解了小微企业客户的短期还款压力。

华夏银行还进一步发挥银行金融中介的
作用，提高小企业直接融资能力，积极与政府
性担保公司等第三方合作，发行小企业集合
短期融资券和中期票据。通过不懈努力，华
夏银行已在中原大地逐渐打造起小企业信贷
业务市场品牌和声誉。

龙盈理财，大众特色财富管理平台 2012
年 1 月，“华夏银行财富管理品牌发布会”在北
京举行，“龙盈理财”正式成为该行财富管理品
牌，“你赢，我赢，共赢才是真赢”是“龙盈理财”
的核心诉求。

作为针对大众搭建的特色财富管理平台，
“龙盈理财”具有方便、快捷、灵活的特点，平台
进入门槛低、服务水平好，专业化程度高。客户
通过“龙盈理财”平台，可以自由选择银行理财
产品，基金、黄金、保险、艺术品等众多投资领
域，享受一站式金融服务。同时，“龙盈理财”强
调为客户提供人性化服务，加大了理财顾问对
广大客户的服务力度，为客户提供 7+N特色增
值服务（高铁贵宾通道、机场贵宾登机、爱车服
务、生日祝福、高尔夫畅打、健康体检、名医预诊
等），可根据客户的财务状况、投资目的、投资期
限、风险承受能力等因素，为客户量身打造专属
理财投资方案，帮客户实现安全、稳健、可持续
的回报。

华夏银行郑州分行开业以来，结合市场形
势推出了一系列切合大众需求的理财产品，期
限灵活多样，一个月、三个月、半年、一年不等。
在郑州分行行庆一周年来临之际，为回馈广大
客户，特重磅推出高收益理财，理财期限有 36
天、56天、72天可供客户灵活选择，最高年化预
期收益可达7%。

华夏龙网，做中小企业主的“私人账房”
与此同时，华夏银行推出的电子银行品牌——

“华夏龙网”也广受欢迎。据了解，“华夏龙网”
是华夏银行整合旗下各电子银行产品和服务倾
力打造的电子银行整体服务品牌，包括服务于
公司客户的“现金新干线”和服务于个人客户的

“财富新 e 站”两个子品牌，共包含 13 项产品。
目前华夏银行公对私跨行资金归集可实现单笔
100万元，日自动归集次数20次，累计日归集资
金达 2000 万元，在同业中处于优势地位，而且
免手续费、免短信费，实时到账，致力成为广大
中小企业主得力的“私人账房”。

免费赠送华夏ETC，快速通天下 尽管入
驻河南金融市场较晚，但是作为成功入围能够
办理ETC(不停车收费系统)业务的唯一一家股
份制商业银行，从入围到上线，再从“零发卡”到
跻身河南市场，华夏银行郑州分行仅用了不到
半年时间。华夏银行郑州分行ETC业务，可使
车辆在高速公路 ETC 专用通道实现不停车通
过，不仅可以节省时间，还可减少由于车辆怠速
等待缴费带来的燃油消耗，同时降低尾气排放，
既快捷又环保，为中原人民创造了一
个良好的绿色出行环境。

目前，华夏银行郑州分行正开展
免费办理ETC业务优惠活动，在2013
年12月31日前，凡符合该行办理ETC
业务条件的客户，并且本人自愿办理
的，将免费获赠ETC电子标签及中原
通卡。ETC 客户只需要通过华夏借
记卡账户或单位结算账户与华夏中
原通卡绑定，持华夏中原通卡配合电
子标签使用，在通行高速公路时，高
速公路通行费即可从借记卡账户或
单位结算账户自动扣划，实现不停车
通行高速公路收费站。

华夏银行郑州分行个人业务部
总经理克甲庆向记者介绍，华夏银
行 ETC 客户不但尊享专属银行理财

产品优先定制、一对一财富管理服务，而且到
指定保险公司营业网点办理交强险还有精美
礼品赠送，办理车辆商业险时，可在正常保费
基础上再获超值优惠，并享受快速理赔等服
务，同时享受高速通行费九五折优惠。

随着省内ETC车道建设进程的加快，下一
步华夏银行郑州分行推广华夏ETC业务的力度
会不断加大。华夏ETC，一定能成为河南高速
公路上的一道亮丽风景线。

引领潮流 高速公路ETC以快制胜

借助华夏银行的高速公路ETC，不但可以节省时间，提高效率，同时
还尊享专属银行理财产品优先定制、一对一财富管理服务等。
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