
2013年7月17日 星期三 编辑 雷群芳 校对 亚丽 版式 王艳

B13

建行代理保险业务
“张姐，您家宝宝住院的医疗报销已经理赔

到您建行卡上了，您查询一下。”原来在建行也可
以购买保险。

目前，客户在建设银行购买的代理保险产品
是银行客户专享的，就像金融超市，客户可以选
择不同公司的保险产品，有子女教育、养老金、财
产保险等。客户根据自己的需求可以购买适合
自己的产品，并且银行专业的理财经理会给客户
进行详细的讲解。

客户购买的建行代理保险产品，填完投保
单，当时保单就可以出单，从而大大减少客户的
等待时间，并且在建行办理的银行保险所使用的
投保单都是银行专用投保单。

建设银行郑州金水支行理财经理介绍说，保
险产品属于客户家庭资产配置的必备产品，尤其
保险类产品对于客户所带来的保障功能是没有产
品能够替代的。客户在银行购买代理保险产品一
般不会比客户购买股票型基金和其他理财产品的
收益高。但是，当发生意外或者出现疾病时，保险
产品的保障功能就呈现得非常明显。 倪子

作为仅有17年历史的保险公司，与传
统的几大保险公司比较起来，新华保险仍
然显得十分年轻，但其崛起的速度却十分
惊人。

1996 年，当新华保险成立时，这家公
司只有18名创业者，总资产7.7亿元，仅北
京一家门店，有媒体称当时的新华保险是
一个“追风少年”。

而在经历了引入外资、机构扩张、业务
提升、股权变换、增资扩股、战略转型等变
革之后，新华保险已然壮大。现在的新华

保险，在全国拥有35家省级分公司、237家
地市级中心支公司。861家营销服务部及
15家营业部，搭建起了完善的销售和服务
网络。

目前，新华保险员工数量为 30 多万
人，资产规模近5000亿元，2012年底保费
收入是 977 亿元，市场占有率排名全国第
三。同时还建立和完善了个人代理、电话
网络直销、银行代理等专业和兼业代理，以
及保险经纪等多元化的销售渠道，为客户
提供方便的保险购买方式。

涵盖60种疾病保障

据了解，该产品一共涵盖 60种疾病保障，其中重
大疾病的保障种类为45种，包括行业协会规范定义的
25种重疾与新华保险公司精选的20种重疾，是新华保
险迄今为止涵盖病种最多的重大疾病保险。产品的主
要特色可以概括为六个字，即“轻重缓急尊免”。

具体说来：
轻：15种特定疾病（轻度重疾），额外先行给付。
重：45种重大疾病，全额快速给付。
缓：长期护理先行定期赔付，缓解费用压力。
急：终末期关怀急人所急，提前全额赔付。
尊：身故全残终身保障，尽显尊贵。
免：双重保费豁免，体现人性关爱。
由此可见这份保险几乎涵盖了疾病保障的所有部

分，充分体现了新华“关爱人生每一天”的宣传理念。

新华保险举办媒体开放日，邀请媒体走进公司

展示“家底”，畅谈战略转型
董事长表示：以客户为中心的战略将一直持续

7月11 日，北京建国门
外大街新华保险大厦，“走进
新华——新华保险首届媒体
开放日”活动正在举行。来
自河南、陕西、江西三省的30
余名媒体记者与新华保险高
管进行面对面的直接交流。
新华保险也毫无保留地向媒
体展示了“家底”，公司董事
长康典畅谈新华保险战略转
型，并坦言“新华保险‘以客
户为中心’的战略将一直走
下去，永不放弃”。

郑州晚报记者 来从严
通讯员 张甲磊

康典 做企业不能浮躁

此次媒体开放日活动，新华保
险董事长康典亲临现场，并与媒体
记者坦诚相对，畅谈了他管理企业
的“心得”。

做企业不能浮躁
做企业不能急功近利，更不能

浮躁。任何一个企业都必然会经
历一个痛苦的过程。在这个过程
中，只有扎扎实实做一些很枯燥的
事情，才能让企业走得更远。

素面朝天最坦诚
新华保险是一家上市企业，因

此更需要有开放的心态。我们要
坦诚面对社会各界。此次举办媒
体开放日，也就是将新华保险素面
朝天的展示给大家，把新华保险最
真实的状况告诉大家，做一个开放
型的企业。

战略转型永不放弃
新华保险“以客户为中心”的

战略将一直走下去，永不放弃。在
这个过程中，对客户的关注是新华
保险所有管理层首要考虑的核心
问题。
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在当天的见面会现场，新华保险副总
裁兼新闻发言人刘亦工在回答记者提问时
表示，中国的保险市场经过近20年的快速
发展后，目前遇到了挑战，保险行业竞争加
剧。正是在这样的背景下，迫使整个行业
开始思考未来寿险公司的发展问题。新华
保险也适时提出了战略转型——坚持“以
客户为中心”的战略。

“坚持现有业务持续稳定增长、坚持变
革创新、坚持价值和回归保险本原。同时，
抓城镇化的历史机遇、抓住老龄化的历史
机遇。”这是新华保险战略转型的核心。

2013年，被新华保险定义为转型的关
键年，面对银行、保险、信托等产品同质化
的市场环境，从投资类产品转向保障型产
品，逐渐增加保障性产品的保单占比，是新
华保险转型的重要方向之一。

此外，记者还了解到，推动养老和健康
产业等领域的工作，开发寿险产业核心价
值链，是新华保险转型中更重要的一环。
媒体开放日上记者了解到，看准中国城镇
化、老龄化带来发展机遇，新华保险已进军
养老产业，位于北京的养老社区项目此前
低调启动。

“60种疾病保障”业内领先
新华保险“康健华瑞”引发销售热潮

你健康吗？你觉
得 怎 样 才 算 是 健 康
呢？世界卫生组织对
健康做了定义：健康不
仅是指没有疾病或者
虚弱，而且是指身体
上、精神上和社会适应
上的完好状态。根据
这一定义全球有高达
70%的人群处于亚健康
状态。一项研究表明：

“为安全买单”将成为
未来十大消费趋势之
首。也就是说未来消
费者更愿意为了寻求
一份安全感而花费更
多。日前，新华保险推
出康健华瑞终身重大
疾病保险，为人们内心
的不安带去一份安定。

关注保障功能本身

作为业内首先提出“回归保
险本原”的专业寿险公司，新华保
险在推崇价值转型之际，更加关
注保险的保障功能，更加关注带
给客户和社会一份安定。

就中国目前现状，很多人
因为对保险的忽略导致重大疾
病一旦袭击，整个家庭都可能
会被拖垮。疾病导致家庭困难
的案例新闻屡屡爆出。新华保
险此番推出康健华瑞终身重大
疾病保险意在为众多家庭带去
一份保障，不让众多家庭因病
返穷。
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大盘震荡
不影响底部区域构筑

周一大盘高开后冲高回落，虽然全天维持震
荡，但最终实现红周一。大盘7月11日长阳突破
后，明确底部构筑成功，上周五及本周一虽有震
荡，但底部逐步攀升。但7月11日长阳留有跳空
缺口，若大盘强势，则可能不补缺口，直接逼空上
行，而后出现回调；若大盘选择先回补缺口，也属
合理走势，只是或会有几个交易日的横盘震荡，
后一种走势在历史走势中出现过，历史证明后一
种走势的未来行情或许更大。如果大盘走出后
一种走势，则可关注两类股票：一是围绕政策红
利选股；二是低价股。这两类股票都是价值投资
者选择的一个方向。从周一的盘面上看，板块轮
动效果明显，整体行情显示出良性的一面，此时
对投资者而言，最重要的是勿频繁换股操作，选
择优质个股，立足长远。

周二大盘早盘低开后出现两波回踩，一度下
破 5日线，形成小又底，午后持续震荡上行，最后
仍收于5日线之上，整体上行形态并未破坏，在本
周后三个交易日里，大盘有望横盘整理几天后，再
现强力上攻阳线。操作上，投资者要选择正确的操
作策略，操作上，以新兴产业、政策受益和低估补涨
主线，立足中期趋势，重个股轻指数耐心捂住优质
筹码。后市短线可关注家电、农药、商业连锁、生物
制品等板块。（以上投资建议仅供参考）
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