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随着节能补贴政策的退出，冰洗行业出现剧烈震荡，据奥维咨询监测洗衣机零售量数据显示，6月份零售量急剧回
落，洗衣机同比下降24.1%，预计从7月份开始，洗衣机行业进入寒冬期。目前，所有生产企业都在寻找破冰突围之路，
而最近推出的1999元变频滚筒洗衣机却一下子成为市场焦点，从去年999元打响的“滚筒革命”到今天1999元变频滚
筒洗衣机，这是简单的价格战，还是成熟技术规模化应用的成果分享？

从999元滚筒到1999元变频滚筒

是价格战 还是成熟技术规模化成果分享

陆骥烈：在中国滚筒市场上长期存在“有高价，
没普及”的短板，普遍采取“只看短期利润空间，不
看消费升级需求”的短视策略，在999元滚筒基础
上，格兰仕进一步推出1999元变频滚筒等高性价
比新品，以此加快波轮洗衣机的淘汰的进程。

陈钢：在“后惠民时期”，格兰仕持续推动滚筒
升级，推出高性价比的新品和高附加值赠品，这种
真金白银的惠民行动体现了企业综合领先的实
力，也展现了企业积极进攻、挑战传统的魄力。

张彦斌：从去年999元打响的“滚筒革命”，到
眼下1999元变频滚筒掀起的“二次革命”，格兰仕
实实在在将企业的创新发展成果转化为了市场竞
争力和消费者福利。无论是 999 元的普及型滚
筒，还是 1999元的变频滚筒，都不是简单的价格
战，而是成熟技术规模化应用的成果分享。
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主持人：7月18日，格兰仕在2014年洗衣机新
品发布会宣布：热销了半年有余的滚筒惠民战斗
机XQG60-A708将持续以999元的震撼低价应
市 ，格 兰 仕 新 一 代 6 公 斤 变 频 滚 筒
XQG60-A512V也以1999元的劲爆低价加入了

“滚筒革命”的行列。这是否意味着节能惠民补贴
政策结束了，格兰仕洗衣机带给中国消费者的消
费红利是不减反增？

陆骥烈：新加入“滚筒革命”的格兰仕变
频滚筒XQG60-512V同样展现了物超所值
的实力。它采用意大利无刷变频电机，欧
式一体化控制面板配置LED液晶屏，具有
18分钟快洗、95摄氏度高温洗涤等主流功
能，可极大满足高端用户消费的健康需求。

陈钢：目前，洗衣机行业突出矛盾表现
为产品的同质化和竞争手段的单一化，随
着原材料价格和企业人工费用的连年上
涨，使得产品竞争进一步加剧，缺乏资金积
累和核心技术严重制约了企业特别是中小
企业的发展，行业洗牌已经成为定局。

张彦斌：根据奥维咨询研究院调研数据
显示：洗衣机的基本功能如大容量、滚筒洗
衣机在市场中已经基本趋于饱和，上升空间
不是很大，但是变频功能市场占有率为
45.5%，上升达37%。同时智能洗衣机、静音
和烘干功能也将成为市场新的增长点。

主持人：从7月份开始洗衣机行业进入寒冬
期，生产企业都在寻找破冰突围之路，集节能节
水、健康洗涤和洗衣、烘干、灭菌、除味于一体，这
种能够满足人们需求而专门设计的洗衣机，成为
市场上最受关注的焦点。这是否说明，洗衣机行
业也正在因为这些创新而悄然地发生改变？

洗衣机行业陷入调整期

陆骥烈：格兰仕“用普及促升级”的
营销思想一直没有改变过，也就是制造耐
用、实用、好用的高附加值产品。只有普
及技术往下推，领先技术往上拉，才能让
产品的市场普及最大化，消费升级了，企

业和产业才可能真正升级。
陈钢：在节能政策结束后的一个月

内，使得家电行业留下三个后遗症：消费
者心理落差、消费需求提前透支、企业产
能过剩库存积压。

张彦斌：2013 年洗衣机市场呈现高
开低走的态势与政策的退出不无关系。
市场发展的同时有扶持政策当然好，但这
也让一些企业产生了政策依赖性，影响市
场的正常发展。

主持人：随着节能补贴政策的退出，冰
洗行业出现剧烈震荡，据奥维咨询监测洗衣
机零售量数据显示，6月份零售量急剧回落，
洗衣机同比下降24.1%，这是否预示着2013
下半年行业深度调整将不可避免？


