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郑州晚报携手河南省保险行业协会共同打造“保险进社区”

想给爱车投保？想给家人买保险？挑选险种看这里

最丰富 保险产品大比拼
“我想为5岁的女儿买一份教育金保险，希望通过年复一年的保单投资，为女儿将来出国留学储备教育金。”趁早布局孩子未

来，相信这是很多父母的心声。
7月19日至21日，由本报联合河南省保险行业协会开展的“全国保险公众宣传日”系列活动之“保险进社区”顺利举行。多家

保险公司纷纷亮出“拳头”保险产品，为有投保需求的居民提供了更多选择。 郑州晚报记者 倪子/文 关欣/图

中国人寿河南省分公司
销售保险必须学会沟通

“你怎么看待工作中的压力？你
心目中的职业规划是怎样的？为什么
选择保险这个行业？”晓慧今年刚刚大
学毕业，金融系保险专业毕业的她，希
望先从保险公司的业务条线做起。

作为国内唯一的“世界双 500强”
保险品牌，中国人寿在保险行业有着
巨大的影响力。借着保险进社区活
动，中国人寿河南分公司在现场开始

“招兵买马”。据中国人寿郑州市分公司精英俱乐部会员宋秋玲介绍，伴随保险金融化，
保险销售的性质也发生了改变，保险销售员的角色应是财务顾问，是投资理财专业人
士。因为保险面对的是形形色色的人群，为了销售保险必须与客户取得良好的沟通，因
此只有不断学习、充实自己才能够和他们有共同的话题（如健康、理财、教育等），才能使
自己掌握保险专业知识。当天，该公司为前来应聘的市民发放了《职业规划书》，详细讲
解了寿险营销的技巧与准则。

国华人寿河南分公司
掌握家庭财产“主动权”

张女士是一名全职太太，老公是
一名商人，经济实力比较雄厚。虽然
不用为生计发愁，但她希望有一种产
品能让自己在经济上获得更多的安全
与独立。对于张女士的投保需求，国
华人寿河南分公司保险顾问徐小仙为
她推荐了专为女性设计的“太太乐”家
庭安心理财专案。

据介绍，国华人寿“太太乐”家庭
安心理财专案包括国华盈利宝两全保
险（分红型）B款+国华附加财富金管家终身寿险（万能型）。该产品最大的特点就是“缴费
时间短、收益比较高”。假如张女士每年缴纳20万元，缴满3年，就可在投入的第三年至
第五年共领取生存金5万元。如果暂不领取，张女士还能将生存金、满期金、红利及时转
入财富金管家账户。按中档利率结算，到36岁时，张女士的账户或将达677461元。到60
岁时，账户价值将高达167万元，可一次领取，也可转换年金，每年领取8.2万元直至终身，
充分满足张女士的需要。

百年人寿河南分公司
宝宝专属保险医疗产品

“孩子生性好动，一不留神就磕着
碰着了。”刘女士的儿子今年5岁，她想
给孩子买一款专门针对孩子推出的涵
盖意外门诊医疗的保险。

早在 2011年，百年人寿就特别推
出了针对学龄前儿童的意外、疾病类
高保障、低费率产品——“宝宝安康
卡”。据百年人寿河南分公司郑州本
部区经理刘蕊介绍，该卡的保险责任涵盖广泛，不仅包含意外、疾病保障，还包含意外医
疗保障及住院医疗保障，出生满30日（已出院）至6周岁（未过7岁生日）的健康儿童均在
投保范围之内。此外，针对儿童重大疾病发病率逐年上升的趋势，“宝宝安康卡”提供1
万元重疾保障，给孩子多一份关爱。同时，“宝宝安康卡”还提供意外身故保障2万元、疾
病身故保障2万元、针对因意外引起的门诊医疗保险金4000元以及住院医疗保险金6万
元的高额保障。

幸福人寿河南分公司
兼顾风险保障和长期储蓄

随着经济水平的提高，不少消费者
在保障及理财方面都有实际需求。幸
福人寿推出的个险渠道第一款保额分
红（英式分红）产品——“幸福宏利人生
两全保险（分红型）”，能满足市民这方
面的需求。据了解，保额分红（英式分
红）是指采用增加保单有效保额的形式
分配红利，分配方式包括年度红利和终
了红利。“幸福宏利人生两全保险（分红
型）”的保险责任简单清晰，包括身故或

全残保险金及满期保险金。出生满30天至65周岁的客户均可投保。保险期间包括保障
至20年、至55/60/65周岁，客户可根据自身需求自由选择。

作为全国第一家由金融资产管理公司发起组建的全国性、大型寿险公司，除了销售
保险产品，幸福人寿河南分公司还可为客户提供包括基金、股票、信托、黄金期货、房产等
多元化金融服务。

紫金财险河南分公司
车险没有“全险”概念

“我上的是全险，只要出了事，保险
公司都给赔。”和大多数不了解车险条
款的消费者一样，陈先生也一直这样认
为。直到紫金财险河南分公司工作人
员进行详细讲解，他才明白这是对车险
全险的误解。

该工作人员说，每份保单都是由
多个险种组合而成的，投保时需根
据车况以及车主实际情况作出具体
选择。所谓“全险”，通常指的是车

险中的“交强险”和“4 大商业主险”，即“第三者责任险、车损险、全车盗抢险、车
上人员险”。保险公司为使车险费率相对公平、低廉，又在 4 大主险之下设立了
诸多附加险供消费者自由选购。以车损险为例：玻璃单独破碎险、车身划痕险、
涉水险、自燃险等都属于其附加险种。若不投保附加险，保费会便宜许多，但如
遇相应损失时，则不能获得赔付。

华夏人寿河南分公司
分人群科学挑选险种

“阿姨，这是我们公司专门推出的
《结构化问题调查表》。通过市场抽样
调查，分析客户特点，有助于保险公司
研发出更贴近百姓需求的产品。”华夏
人寿河南分公司工作人员说道。

该工作人员说，保险在市民日常
生活中发挥着极大的作用，投保之前
做好相关功课尤为重要，做到分人群

科学选择险种。例如，孩子生性好动，自我保护能力不强，平时发生意外事故的概率相
对较大。所以，给孩子投意外保险是很有必要的。对于老人来说，随着年龄的增加，身
体机能逐步下降，遇到疾病的话医疗费用是个不小的负担，因此首先要考虑医疗险。
而一些储蓄类型的养老保险产品，在年老时可以有养老金的返还，可以对基本的老年
退休金作一定补充。


