
“他是一个不安分的人，爱张罗、喜欢折腾”，
有朋友这样评价张超峰。

2007年，张超峰成立了自己的河南德玥茶业
有限公司，该公司主要以铁观音、大红袍、信阳毛
尖、信阳红及台湾高山茶销售为主，集生态茶园开
发、种植、研发、生产为一体的茶业连锁机构。

“做生意其实就是在经营人，把人经营好了，
生意自然就成功。”对于张超峰来说，德玥还有另
外一层含义——人脉关系网对此他毫不谦虚，他
说，“以茶会友，德玥茗茶是由河南德玥茶业有限
公司研发生产的高品质绿色原生态健康茗品，德
行如水、茶礼四方，通过德玥茗茶我结识了更多的
朋友。而德玥歌城是我和朋友相聚的又一场地，
只要拨通订台电话 55029555，说是张超峰的朋
友，都能享受大幅度的优惠。”

“做人第一要建品牌，第二要建人脉圈。”张超
峰说，“从德玥茗茶到德玥KTV，我的目的就是为身
边的朋友提供一个可以释放情感的场所，这场所不
仅是我的，还是朋友的，我只不过是大家的‘管家’
而已，但做管家也要有品牌意识。”

“我对自己的要求是堂堂正正做人，坚守道德
的底线。”张超峰刻意加重了“道德”两字的语气，
他说：“我的茶楼严谨赌博，我的德玥KTV拒绝色
情。因为只有这样才能坚持一个长期的梦想，并
且能坚韧不拔地坚持下去。”

拥有朋友才能赢得机遇
访河南德玥茶叶有限公司董事长张超峰

张超峰的家乡在平顶山鲁山
县美丽的尧山脚下。1996 年，16
岁的张超峰初中毕业后，随乡亲
进入建筑工地扛沙袋，随后又到
私营煤窑挖煤，1999 年，他随二哥
来到郑州，白天在餐馆刷碗，晚
上到二哥的大学宿舍休息。“那
是我唯一的一段大学生活，很难

忘！”张超峰说：“在机会没有开始
但准备开始的时候切入，成功的
机会比较大。”

由于勤劳、朴实，张超峰深得饭
店老板的信任，老板让其从刷碗工
变成饭店的菜品采购员。张超峰
说：“在饭店的日子过得越来越舒
心，但这不是我要的日子。”

夹带着成就与丰厚利润的机遇
正张开怀抱迎接不安分的张超峰。

2000年下半年，一个偶然的机
会让他了解了买茶和卖茶渠道。
他便辞职来到了华中食品城，经过
数次对比，选择了信阳毛尖，开始
为郑州各个饭店推销茶叶。

那个时候，华中食品城是当时
郑州最著名的酒、茶叶批发集散地，
张超峰每天从华中批出茶叶，进行

包装，然后一家一家地进行推销。
“从一个刷碗工变成一个茶叶郎，日
子仍然艰苦。”

张超峰说：“记得第一个月就赚
取了2000多块钱，这在当时可是很
不错的月收入，到 2003 年，我的茶
叶已进入阿庆嫂、京福华等20多家
饭店。这样的苦日子我过了 2 年。
2 年里，我攒下了属于自己的 10 万
多元‘巨款。’”

网罗机遇才能赢得长久梦想农村孩子闯郑州
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“蜘蛛结网，风吹网破，它
再 结 ，再 吹 破 ，它 还 是
结。”——这就是蜘蛛的结网
精神！这种精神，不但要不停
地“结网”，还要自觉地去寻找

“风口”。今年春天，张超峰在
郑州黄河路与南阳路交叉口
的 合 力 大 厦 6 楼 开 办 德 玥
KTV，再次启动“结网”行动。

“从德玥茗茶到今天的德玥
KTV，我的目的就是结交朋
友，网络机遇，因为我做的是
朋友的生意，有了朋友，才会
有机遇。”张超峰说：“从一个
农村的孩子到今天，我所有的
钱都是朋友和兄弟帮我赚的，
我的工作就是为大家分好钱，
只有这样才能走得更久远。”
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