
为了进一步“回报学生、回报家长、回报
社会”，将爱心公益进行到底，晨钟教育集团
做出决定，陈中学校（全日制）即日起面向全
省招收 30名小学六年级优秀学生进入宏志
班，免学费重点培养，以省会四大初中名校
作为升学目标。此外，陈中学校还将招收新
初一和新初三名校签约班和签约提分班等。

“让更多的孩子享受优质教育资源，也让
更多的优秀学生在一起学习。”晨钟教育副总
裁张锦说，经过几年的实践，陈中学校（全日
制）有足够的实力接纳和培养这30名优秀学

生，一年后帮助他们实现名校梦想，升学目标
直指四大名校。她说，所有参加选拔的小学
六年级新生，须参加陈中学校统一组织的入
学测试，根据测试成绩择优录取进入宏志班。

另据了解，该校签约班报名持续进行
中，小学五、六年级签约上枫杨外国语、一中
实验分校、省实验文博学校、郑州实验外国
语等四大名校；初中一年级签约上郑州外国
语学校、郑州一中、省实验中学三大名校以
及省级示范性高中；初中三年级签约提分，
达不到目标分数全额退费。

“敢于承诺，是因为对我们的实力有自
信。”张锦老师告诉记者，想进签约班的各年
级学生也需要参加陈中学校统一组织的测
试以及入校后的面试。
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“任含笑有学上了。”7 月
23日，本报教育专刊以《一条微
博引发的爱心传递》为题刊发
了来自商丘的轮椅女孩任含笑
被郑州陈中学校（全日制）无条
件免学费录取的消息，为表达
谢意，8 月 1 日上午，轮椅女孩
任含笑和她的爸爸妈妈早早地
来到陈中学校（全日制），向该
校送上自己精心准备的锦旗一
面，以此感谢陈中学校对小含
笑的爱心接纳。

新学期开学后，小含笑就
可以和其他同学一样到陈中学
校（全日制）上学了，小含笑的
妈妈激动地告诉记者：“感谢好
心人和陈中学校啊，是他们让
孩子有了前途。”

郑州晚报记者 吴幸歌

当天上午 9 点多，任含笑一家就带着
准备好的锦旗来到了位于清华园路上的
陈中学校，看到他们的到来，杨冬莲校长
和小学部殷建平校长快步向前从任含笑
的爸爸任广伟手中接过锦旗，并弯下腰对
任含笑说：“我们欢迎你加入陈中学校大
家庭啊！”此时，轮椅上的小含笑抿着嘴笑
得更加灿烂了。

随后，杨校长带着小含笑一家参观了学

校并走进教室，与六年级夏令营的孩子们进
行互动，在大家热烈的掌声中小含笑露出了
满意的笑容，而她的妈妈刘女士则掩饰不住
内心的激动，几度擦拭眼泪。

在校长办公室，杨冬莲拉着小含笑的手
说：“身体状况可能无法选择，但人生道路完
全可以选择，你是一个乐观坚强、敢于和自
己命运抗争的女孩儿，希望你继续发扬不怕
困难、乐观向上的精神，成为同学们学习的

榜样，在陈中学校绽放自己青春的精彩。”
晨钟（陈中）教育集团党委副书记、陈中

学校副校长李明远表示，学校会克服一切困
难，并与全体师生共同努力，为小含笑的在
校学习创造条件，相信小含笑会很快融入陈
中学校这个大家庭的。

“感谢陈中学校和各位领导，含笑给你
们添了不少麻烦，我们全家一辈子也忘不了
你们啊！”任含笑的爸爸任广伟激动地说。

据杨校长介绍，陈中学校（全日制）是郑
州晨钟（陈中）教育集团旗下的高端品牌，是
一所涵盖了 1至 9年级的全日制寄宿学校。
连续3年，该校小升初学员100%升入枫杨外
国语、一中实验分校、实验外国语等名校。
而这些成就的获得，与陈中学校独特的办学

特色、多年的稳步发展是分不开的。
她说，除了由晨钟（陈中）教育集团严格挑

选超强师资外，陈中学校（全日制）独创的特色
化教学——金质课堂也是制胜法宝。金质课
堂由学、研、说、练4个高效环节组成，以教师为
主导、学生为主体、训练为主线、思维为核心、

能力为目标，旨在培养学生浓厚的学习兴趣以
及良好的学习习惯，真正达到让孩子会学、学
会、乐学。小班化教学，充分保证了老师对每
一位学生倾注足够的耐心；“堂堂清、日日清、
周周清、月月清”的教学方式循序渐进，确保学
生知识点无遗漏，成绩稳步提升。

招募30名宏志生免学费培养
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阿里做出正确但不完美的决定
阿里以迅雷不及掩耳的速度，从数据接口

剪掉了一切微信来源。
随后阿里巴巴正式发布回应，称是为了保

障消费者的用户感受以及控制交易风险，暂时
停止了与微信相关的应用在服务市场的订购，
并且在公告中称微信团队在近期也出台了一些
针对淘宝商品及淘宝卖家在微信上营销的限制
措施来保护微信用户的感受。

腾讯方面则表示，不了解对方真实的意图，
无法评论。“我们相信，再小的个体也有自己的
平台，任何第三方在微信平台上提供的服务只
要符合以用户价值和用户体验为先的原则，我
们都表示尊重并鼓励。”

微信投资领域的专家、金钟子创投负责人
董江勇表示，阿里此举是在综合各方立场后采

取的现阶段正确但不完美的决定。
其一，微信对利用公众账号做类似淘宝客

生意的事情的态度是“观察看看”的同时，偏反
对意见多一点；其二，从目前的体量上看，通过
微信平台带去淘宝的数据量可以忽略不计，且
在可预计的将来都不可能有规模性增长，阿里
所谓切断接口象征意义大于实际效果；其三，阿
里投资了微博，从姿态上和实际动作上都要有
所安排和考虑。

阿里不愿看到网购入口外流
上述淘宝客认为，阿里和腾讯的想法很明

确，腾讯不想公众平台成为营销平台，阿里又不
想把流量入口再搞到微信上去了，还有担心入口
是否安全，是否影响买家权益。“不过至于入口安
不安全，我想这是阿里的借口。其实阿里最不愿

看到的就是网购入口外流了，像现在的美丽说、
蘑菇街抢了不知道多少流量了，他们也担心啊。”

从历史来看，淘宝并不愿意看到买家在某
一入口大量集结。公开资料显示，2012年淘宝
联盟平台为站长和淘宝客带来的分成收入突破
30 亿，来自移动端的广告业务分成仅为 1 亿。
但值得注意的是，这些移动广告收入多来自蘑
菇街、美丽说、口袋购物等APP导购平台，几乎
拿走了一半的分成。

腾讯与阿里之间的正面冲突
会越来越强烈

除了流量，阿里此举更重要的是保证生态
系统的完整。阿里在关于切断微信接口的回应
中提到：“甚至有一些卖家利用应用将整个交易

过程引导出淘宝的安全支付体系，让消费者面
临潜在的交易风险。”

这个风险是买家的，也是阿里的。从目前
的情况看，以“微信逛”为代表的第三方应用服
务，大部分时候只是在微信进行店铺或商品展
示，属于中间页的设计，当用户决定购买时仍然
会导流回手机购物平台，完成最终支付。

“但如果微信 5.0版本推出，微信支付就可
能会冲击用户对淘宝的购物习惯。”一位电商企
业的负责人向记者表示，另外新版本微信下的

“扫一扫”界面新添了扫描“条码”和“封面”功
能，用户“扫一扫”即可显示出该商品的具体名
称和在线购买地址，并可跳转到相应的电子商
务网站进行购买。“这意味着腾讯与阿里之间的
正面冲突会越来越强烈。”

南都供稿

“双马”斗法
阿里切断微信接口

阿里新浪账号互通，推出微博淘宝版阿里新浪账号互通，推出微博淘宝版
阿里腾讯“社交电商战”开打阿里腾讯“社交电商战”开打

在商业利益和流量之争面前，所有的“基情”都是脆弱的。马云和马化腾在谈笑风生之后，还是分道扬镳。
在7月的最后一天，淘宝突然表态切断一切与微信的接口，目的是为了控制淘宝交易的风险，欲将微信做成淘宝客最终梦碎。但也就在短短24

小时之后，阿里巴巴在入股新浪微博后推出首个产品“微博淘宝版”，并实行账号互通。
一边示好，一边封杀。业内人士认为，如果从目前体量上看，通过微信平台带去淘宝的数据量可忽略不计，那么这看起来有点“小题大做”的举

动，一是为了微博摆姿态，二则说明阿里对于那些“不可控”流量的绝对拒绝态度。 谢睿


