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8 月2 4 日
举行四重大优惠活动

活动时间：8月24日
活动地址：商都路与通泰

路交叉口 新家居建材商场

活动对象：仅限家装顾客，

工装客户或分销商除外

活动内容：

一重礼：到店有礼。凭

VIP 门票领取价值 40 元的神

奇拖。

二重礼：参加砍价会有礼。

凡是在团购现场参加砍价会的

客户，凭门票均有机会中奖，奖

品为液晶电视 1 台、足浴盆 2
套、浴巾架5套、饮水机2台、刀

具1套、电饼铛1套。

三重礼：厂家直供商品，全

场一折起，不限品牌。

四重礼：下订单即送豪华

家电。活动期间，在商场下订

单的顾客，只需消费就能获得

新家居精心准备的大奖，您装

修，我们送礼品，一站式服务，

让您不枉此行。实行订 2单送

陶瓷煲、订 3 单送好神拖、订 4
单送全自动洗衣机、订 5 单送

32 英寸液晶电视、订 7 单送品

牌空调。

新家居商场外景新家居商场外景

营造实用购物氛围
自 2007年5月27日营业至今，新家居

一直坚持“平价、服务”的理念。新家居建材

商场总经理杨宏宇介绍，目前中国的建材类

产品销售的主力依然是各个层级的经销商、

代理商。从产品开发来讲，由于缺乏严格规

范，贴牌产品层出不穷，产品的同质化日趋严

重，削弱了建材行业核心产品的形成和壮

大。而新家居的品牌和产品，都经过严格的

筛选，在保证质量的情况下，尽量满足消费

者的各种需求，力争为顾客创造一种实用、

实惠、方便、快捷的购物氛围。

销售“生活方式”

在杨宏宇看来，新家居建材商场的

“新”，包含着三层含义：一是产品的“新”，

二是理念的“新”，也就是其所倡导的“销

售的不仅是产品，而且是生活方式”的理

念。三是形象的“新”。谈起未来发展，杨宏

宇说，新家居建材商场将继续在完善产品功

能、服务功能上下功夫，在商场设立顾客需

求产品名录，力争将功能建材产品缺项比例

控制在2%以内，并加大专业产品导购的范

围，实现所倡导的“360度”服务的目标。


