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据统计，拥有近 1 亿人消费基数
的河南，2012年的食品工业生产总值
达 1.2 万亿，全省城镇居民食品酒饮
消费支出为 4607.47 亿元，占城镇社
会消费品零售总支出的 33.6%，是全
国重要的消费大省。同时，河南也是
全国白酒市场的五大核心地区之一，
河南人均白酒消费量约为全国人均
值的3倍。

强大的市场需要，促使糖酒食品

行业迅猛发展，并由此带动了河南糖
酒食品展会的兴旺。此前，郑州全国
糖酒会、中部糖酒会等行业展会轮番
上演，对拉动河南糖酒食品消费起到
重要作用。然而，尽管两大展会“各
展绝招”，但随着近年来市场的进一
步发展，两场展会由于时间接近、内
容雷同等原因，也让众多参会企业感
到“无所适从”。

为更好地规范市场秩序，促进河

南糖酒食品会展业的良性发展，今年
7 月，河南省酒协与瑞城展览经过协
商达成一致。双方都认为，如果长期
恶性竞争，不但不利于郑州会展业与
国内同业的竞争，甚至还会为外来办
展单位的侵入制造机会。为此，双方
摒弃前嫌，达成战略合作，愿共同为
郑州会展业的发展作出自己的贡献，
整合资源，携手打造中国（郑州）国际
糖酒食品交易会。

在河南，提起“糖酒会”三个字，糖酒及相关产业厂商就会想起“郑州全国糖酒会”和“中部糖酒会”。虽然前者侧
重全国糖酒食品行业，后者侧重河南本地产品，但由于二者举办时间比较接近，在某种程度上也造成了会展资
源的重复与浪费。
随着“郑州全国糖酒会”执行承办方郑州瑞城展览有限公司（以下简称瑞城展览）与“中部糖酒会”主办方河南省
酒业协会（以下简称河南省酒协）的强强联合，这种状况将得到有效改善——两个糖酒会合二为一，资源共
享。 郑州晚报记者 王一品

8月5日，河南省酒协、瑞城展览
联合举办“2014中国（郑州）国际糖酒
食品交易会（以下简称郑州国际糖酒
会）”战略合作签约仪式暨新闻发布
会。会上，相关负责人表示，郑州国
际糖酒会将完美整合“郑州全国糖酒
会”和“中部糖酒会”的各方优势资
源，通过双方的共同努力，旨在把郑

州打造成为国际糖酒食品会展之都。
据了解，多年来，“中部糖酒会”

和“郑州全国糖酒会”上都有大量国
外企业参展，这也为郑州举办国际化
的糖酒会奠定了扎实的基础。双方
联手后，将大幅提升郑州糖酒食品展
会的品牌效应，从而扩大其在国际上
的影响力和知名度。

我们相信，2014 年 4 月 25 日至
27 日，郑州国际会展中心，一场河南
糖酒展会业历史上规模最大、规格最
高、服务最优的“三最”展会，将华丽
呈现，全国乃至全球的糖酒及相关产
业厂商也将不虚此行。与此同时，河
南糖酒会展业也将迎来史上最强发
展机遇。

新日电动车又出新举措
电池三包延长至18个月
远超同行业百分之五十

近日，记者从电动车龙头品牌新
日电动车获悉，继在全球范围掀动智
能电动车风暴之后，又一次开创电池
服务的新标准：电动车行业现有的标
准为“6 个月换新+6 个月维护”，而新
日将其自主研发的“新新动力电池”的
三包服务期定为“12 个月换新+6 个月
维 护 ”。 实 际 使 用 期 相 比 同 行 提 升
50%，电池使用成本在电动车生命周
期内可节约近 600 元，大大降低了消费
者的使用成本。

电动车运行与电池质量有关

作为电动自行车最核心的部件，电
池堪称“心脏”，一辆电动自行车运行状
况的好坏，很多情况下都与电池质量高
低有着直接或间接的联系。因此，业内
专家表示，厂家电池技术指标以及由此
带来的三包服务承诺是购买电动车的重
要衡量标准。

精打细算经济账，节约成本显价值

新日电动车副总裁胡刚说，作为行
业龙头企业，新日一直潜心于产品品质
技术和服务，倡导有序的行业竞争，坚决
摒弃价格战、崇尚价值战。自主研发的
新新电池曾在珠峰接受过严苛的高海
拔、高寒的考验，三包 18 个月就是基于
该电池的卓越性能；同时，他们不断推动
行业竞争升级和服务提升，将企业管理
提升、质量技术提升带来的价值让利回
馈消费者。据悉，目前新日推出的新新
电池 18 个月超长三包服务已经在全国
各终端网点展开。 周华

要把郑州打造成国际糖酒食品会展之都
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