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不管是大学生，还是中小学生，开学
前都必须逛逛超市，买齐书包、铅笔、文
具盒等学习必需品。

近日，在世纪联华超市、大商超市、
丹尼斯大卖场等大型综超里，各种文
具、图书纷纷摆放在显眼位置，更便于
学生挑选。而且各大超市针对开学季都
分别推出了特色营销，打包卖、满额赠、
抽大奖等活动都为学生消费带来了更多

优惠。
“现在的文具，多样化、时尚化、功

能化、专业化，总体来说，还是既时尚又
好用的最畅销。”世纪联华超市相关负
责人表示，“和往年家长帮忙买文具相
比，今年更多的父母都是让孩子亲自来
选购，这样做能让孩子们自己挑选出性
价比最高的文具，有助于培养他们的理
性消费观念。”

文具要选既时尚又好用的

新生“三件套”换样了
面对军训，防晒霜成必备单品

本周，郑州各大高校陆续开学迎新。在大学新生的背包里，依然装着必备“三件
套”，不过内容有所变化。曾经最盛行的“手机、相机、笔记本”，如今变成了“手
机、小本、化妆包”。 郑州晚报记者 王一品/文 慎重/图

■新闻1+1

开学啦，大学生退出“实习战场”
高校开学，大批大学生开始退出“实习”和“暑期工”的“战场”。商场里很多服饰

店、餐饮店都出现了“用工紧张”现象。据业内人士透露，目前很多商场、超市的品牌
专柜都在急招营业员、促销员，服务行业的岗位缺口比较大。

放下行囊，先去电子产品体验店

最近，在郑州二七万达广场的一
家电子产品体验店里，天天都能看到
大学新生的身影。据店内相关负责人
介绍：“随着高校开学，体验店的销售
额每天都在攀升，手机和小型笔记本
是他们必选的装备。”

为什么大学生买电子产品不去电
器卖场而喜欢到购物中心呢？很简单，
电子产品体验店除了能提供产品试用
外，最重要的是展示品牌形象和文化。
体验店不单是一个销售点，更多的是让
消费者在试用商品的同时认可品牌，同
时又直接作为一个品牌的服务中心延

展服务功能。现在的大学生，对于品牌
文化的认知度、忠诚度非常高，这就决
定了他们的选择偏好。

当苹果公司在美国第五大道建立苹
果旗舰店那一刻起，就标志着一个新时代
的到来。如今，联想、索尼、三星等纷纷效
仿，大量电子产品体验店不断开进商场。

对于商家而言，这样的体验店具有极
强的客流吸引力，尤其是能够吸引那些有
消费潜力和生活品质追求的年轻人。8月
27日，正在体验微软新平板电脑的大一新
生张远亮告诉记者：“报完到，第一时间就
想来看看有什么新玩意儿。”

防晒霜成了必备单品
除了选一款轻便、高效又时尚的

笔记本，还得买一部功能齐全的智能
手 机 。 前 几 年 ，被 称 为 大 学 生 标 配

“三件套”的手机、相机、电脑，现在略
有 调 整 。 普 通 的 相 机 已 被 摄 像 头 越
来越高的智能手机所取代。“买个贵
点的好手机，孩子高兴，而且比既买
手机又买相机来得划算。”不少家长
表示，必备的电子产品还是会支持孩
子去买的。

当手机具备了相机的功能，让传统
的“三件套”可以省去一件，那么这个空
缺由谁补上呢？

“同样是开学买装备，女孩子花的钱
总比男同学多。”家住国基路的尚女士给
记者算了一笔账，“手机和电脑都少不

了，但是我女儿的各种化妆品就装备了
一箱。”

和以往的“开学经济”相比，今年护
肤品、化妆品开始不声不响地瞄准了大
学新生。“新一代的年轻人从小就有护肤
观念，其实不论男生、女生，都会使用一
些必要的护肤产品。比如，许多高校开
学后都有军训，防晒霜自然成了必备单
品，防晒类产品销量剧增。”丹尼斯百货
花园店相关负责人表示，今年丹尼斯的
开学季促销和化妆品节活动几乎在同一
档期展开。

据介绍，相比之下，女孩子对于护肤
产品的要求更高，而且进入大学之后，开
始懂得在不同场合出于礼貌应该有不同
的妆容。

不管是大学生，还是中小学生，开学前都必须逛逛超市，买齐学习必需品。


