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对于白酒业来说，中秋节是
一年中最重要的时刻，甚至全年
一半左右的销量都来自于此刻，
更直接影响到春节的市场氛围。

可以说，中秋节只能成功，
不能失败。

而对于今年的中秋节来讲，
可能注定了是要血流成河的。
连续大半年的行业整体下滑，已
经让中国白酒行业人心惶惶，而
且仍然深不见底。很多厂商希
望在今年中秋节打个翻身仗，清
理一下压了大半年的库存，回收
点资金缓口气。

不好意思，今年中秋一定会

让大家失望了。
从大环境来看，三公政务消

费没有丝毫放松的迹象。而商
务消费在大的经济发展放缓情
况下，也没有过多的空间，反而
因为三公问题把送礼消费的份
额也玩丢了。普通大众消费则
无法支持市场的整体份额，反
而还受于高端白酒自上而下的
连锁反应，与被动降价的各类
酒水拖进有限的市场份额抢夺
战中去，自己却早已价格透明
无力应战。

怎么办？大块割肉，大量
放血，亏本甩卖成为各经销商
的选择。郑州几位不同白酒的
业务员都在反映同一个现象：
上面很早就制定了今年的中秋
压货政策，而且力度特别大，结
果经销商都只是看看，没有半
点接手的意向！还一直抱怨今
年不好卖，估计临时调点货卖
卖就可以了。然后高层又增加
了促销压货砝码，只换回来烟
酒店老板一句“等活动快结束
了再说”。

当整个经济滞涨，白酒行业
社会化库存高企，终端消费供大
于求，放血自保，刮骨疗毒已经
是最好的选择了。

“千叟宴”因皇帝宴请千位八九十岁以上
高龄的老人而得名。如今，这种“千人宴”的
壮观场面，再现亚洲最大的白酒文化广场
——杜康文化广场，参加宴会的是来自洛阳
的1000多位私家车车主和家人。据了解，这
些私家车主均是洛阳规模最大的“车行山水”
自驾游俱乐部的会员，而“千人宴”是该俱乐
部联合洛阳杜康控股有限公司，于 8 月 24 日

举办的“酒祖杜康·车行山水”十周年庆典欢
聚晚宴。活动当天，车主及其家人深入杜康
汝阳生产基地，参观传统与现代相结合的酿
酒车间、成装车间，以及中国第一家白酒私人
酒窖——华夏第一窖，还有中国第一家白酒
文化主题旅游区——杜康造酒遗址公园，近
距离见证了杜康酒的生产过程，感受源远流
长的中华酒文化。 王一品

8 月 24 日下午，河南宇琳企业营销策划
有限公司“健康宇琳，康宇之约”招商活动在
信苑宾馆正式启动，参与启动仪式的有十几
位专家还有社会各界人士50多人。在本次招
商会上，宇琳企业所展示的养生白酒系列产品
让到会嘉宾惊艳不已。据了解，宇琳企业所经
营的产品主要以健康养生系列产品为主，“健

康宇琳”养生酒有西瓜酒或虫草能、养生元宝
红糖等几个品种，受到爱酒又注重养生人士
的青睐。据宇琳企业总经理史总介绍，推出
这样的产品，主要是考虑现在消费者越来越
关注健康、养生，把虫草、养生红糖等养生物
品与白酒完美地结合到一起，正是满足了当
今社会对健康养生理念的需求。 贺荣凤

8 月 27 日上午，云飞酒业新品上市媒体
见面会暨河南酒协探访美酒采访团走进云飞
酒业活动温情举行。在本次品鉴会上，云飞
酒业展示的 5 款葡萄酒新品，让到会嘉宾惊
艳不已。据悉，云飞酒业为“水井坊”和法国
红酒“卡斯特”系列产品的河南总经销，并开
辟了农业路水井坊体验中心和云飞葡萄酒

窖。在2010年起，组建葡萄酒事业部专门推
广进口葡萄酒，先后与法国博斯克、法国德泰
仕伯爵等法国知名葡萄酒企业建立起了战略
合作伙伴关系，先后荣获了“2009 与 2010 年
水井坊全国单省销量冠军”、“2010年厂商合
作典范”和《新食品》杂志所评选的“2009 年
渠道销售冠军”等一系列行业殊荣。 贺荣凤

8月22日，由河南张弓老酒酒业有限公司
举办的张弓酒厂老南厂成功改制暨张弓老酒
酒业建成投产仪式在宁陵县张弓镇举行。张
弓老酒酒业有限公司总经理宋军在接受采访
时信心百倍，为把“皇封”酒做大做强，其制定
了“皇封”酒腾飞三年规划。在当天的投产仪
式上，河南省酒业协会会长熊玉亮在致辞中

说，张弓酒厂有三个第一：我国最先研制成功
38度张弓酒，最早使用专利防伪瓶，最早在央
视做广告，这些荣誉都发生在老南厂。“老厂、
老窖、老缸，老酒、老味、老香。”河南张弓老酒
酒业有限公司董事长邓天志说，张弓、皇封同根
同源，此次改制对作为豫酒六朵金花之一又有
历史积淀的张弓酒业，意义重大。 岳晓生
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